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Lagesrapport svensk ekoravara 2019/2020

“Har vi inget premiumsegment sa har vi heller ingen mojlighet att
ta betalt for bulken”

Marknadsaktor i intervju till Agrovektors Ravarurapport

Forord

Agrovektor har fatt ett uppdrag av Jordbruksverket, med stéd fran regeringens medel
avsatta for att framja ekologisk produktion, att sammanstalla tillgangen pa ekologisk
ravara, fran EU-ekologiskt och KRAV-certifierat, samt biodynamiskt jordbruk i en
rapport mellan aren 2019-2021.

Agrovektor ar en oberoende, opolitisk aktdér och har som sadan inget syfte eller
intresse att paverka eller driva marknaden i nagon riktning. Att sprida oberoende
marknadsinformation som leder féretag till ratt affarsbeslut ar det enda malet.

Denna rapport ar den andra av tre och publiceras i oktober 2020, nastkommande
beraknas publiceras i slutet av maj 2021, med sammandrag i Ekowebs
Marknadsrapport i januari 2021. Publicerade rapporter finns pa www.agrovektor.se
samt i sammandrag i Ekowebs Marknadsrapport 2019, 2020 samt kommande 2021.

Fa kan 6verblicka marknaden for ekologiska ravaror. | radande situation med Covid
19 som totalt andrat spelreglerna pa manga om raden, blir uppgiften inte lattare.
Denna rapport férsdker ge en samlad bild av tillgang, efterfrdgan och potential,
utifran de forutsattningar som detta ovanliga ar givit.

Med en bakgrund av erfarenhet av snart 20 ar av ekologisk marknad finns det goda
forutsattningar for att gora vettiga bedomningar av laget for svenskt ekologiskt
jordbruk och marknaden for dess produktion, @ven om det nog aldrig varit svarare an
nu! Denna erfarenhet har varit en extra stor tillgang ett ar som detta!

Tack till alla som medverkat i rapporten med sa mycket vardefull kunskap och inspel.
Trots alla ar i branschen sa galler den gamla sanningen aven har, att ju mer man lar
sig, desto mer inser man att man inget vet. Da ar det tur att man vet vem som kan
veta!

Jag hoppas att Du kommer ha stor nytta av denna rapport och dnskar dig trevlig
lasning!

Cecilia Ryegard
rapportforfattare
Agrovektor AB



Bakgrund till rapporten

Rapporten ar en sammanstallning av intervjuer fran marknadens viktigaste aktorer,
lantbrukare, vd:ar, marknads-, forsaljningschefer och andra relevanta nyckelpersoner
inom respektive omrade.

Sammanstallningen speglar hela kedjan fran bonde till butik. Utveckling och tillgang
pa spannmal, kott, mjolk, agg, gronsaker/frukt. Denna rapportering kan ligga till
grund for saval jordbruksféretags- som foradlingsféretags satsningar pa ekologisk
ravaruproduktion, samt for utlandska intressenter for inkdp och svenska féretag som
ar intresserade av att exportera svensk ekoravara. Rapporten beskriver utvecklingen
for den svenska, ekologiska ravaran. Man ska dock ha i atanke att aven den
ekologiska ravaran i allt hégre grad praglas av vad som hander pa den globala
ravarumarknaden.

Stor vikt har lagts vid att fa en bild av vad som sker i butik, eftersom det ar dar som
majoriteten av den svenska ekoravaran till sist finner sin slutkund. Det spelar ingen
roll hur mycket ekoravara svenskt jordbruk producerar, eller hur mycket politikerna
vill att ekologiskt ska produceras pa svenska akrar och i ladugardarna om inte
konsumenterna i slutandan koper produkterna och ger underlag for en marknad.
Agrovektor har anvant sig av en pilotbutik i rapporten, samma butik som i forra
rapporten. Detta ar en av landets storre dagligvarubutikerna i en typisk mellanstor
stad i vastra Sverige med ca 30 000 kunder per vecka och med en ekoandel pa ca 7
procent, vilket ar snittet for dagligvaruhandeln i landet. Tanken har varit att det som
galler dar troligen ocksa ar applicerbart pa manga andra hall i landet. Att inte valja en
storstadsbutik har varit ett medvetet val och inte heller att valja en butik med slaende
hdg ekoandel. Syftet har varit att fa en sa rattvisande bild av ekokonsumtionen, och
potentialen i den, som mdjligt. Okningen for ekoférsiljningen har varit ca 2-3
procent under de senaste 12 manaderna nar avstdmningen gjordes i september, for
ett &r sedan, men ekoandelen Okar inte, snarare minskar. Den fortsatta utvecklingen i
butiken kommer att foljas upp i nastkommande rapport.

De gardar som deltagit med information till rapporten har valts med syfte att kunna
representera den genomsnittliga ekogarden inom respektive produktionsgren.

Rapporten som publiceras 2021 kommer att bygga vidare pa materialet i denna
rapport.



Sammanfattning och arsprognos

Efter manga ar av brist pa i stort sett all svensk ekologisk ravara, och aven stora
begransningar till import av ekologisk ravara, har laget pa marknaden vant. | stort
sett finns det god tillgang, dverskott, pa det mesta av ekologisk ravara. Detta galler
framfor allt spannmal, kétt och mjdlkravara. Denna utveckling startade redan for
nagra ar sedan nar det galler mj6lkravara och kétt. Situationen forstarktes under
fiolaret, och kom da aven att galla spannmal, efter en rekordskord 2019, nagot som
foljdes upp av en volymmassigt valdigt bra skord aven under 2020. Det var dessutom
inte bara i Sverige som skorden blev god. Hela norra halvklotet fick en bra skord och
darfor finns det dven gott om ekologiska volymer pa varldsmarknaden.

En sammanfattande bild av vad som kommer att galla fram till maj 2021 ar att det
kommer att finnas gott om ravara nar det géller spannmal och de flesta
animalier. Nar det géller ekologiska gronsaker och frukt rader en fortsatt generell
brist, men sett till vissa enskilda produkter kan det aven rada dverskott. Ofta ar saval
bristen som Overskottet lokalt. Utmaningar finns i logistik och aven i form av
hantering och lagring. Fortfarande galler att trots att marknaden signalerar dverskott,
sa finns det alltid aktérer som vittnar om att de anda inte far tag pa ravara.

Det Overskott vi nu ser ar ett resultat av en 6kande omlaggning av konventionell
jordbruksmark och konventionella djurbesattningar till ekologisk produktion. Detta pa
grund av en historiskt sett battre |lonsamhet i ekologisk produktion. Detta galler for de
flesta gardar, fram tills nu. Under 2020 vande dock denna kalkyl for ett flertal gardar
och i dagsldget visar den generella kalkylen pa en battre Ionsamhet i
konventionell produktion, pa manga produktionsomraden just nu. Prognosen ar att
kalkylen fér spannmal kommer att ha svart att sta sig mot konventionell aven de
narmaste aren.

Produktionsdkningen har ocksa drivits pa av handeln, som genom flera
kampanjer/uttalanden riktat sig till svenska lantbrukare och kommunicerat att
produktionen maste dka. Detta skedde for nagra ar sedan, nar konsumtionsdkning
ledde till stor brist av i stort sett all ekologisk ravara. Svenskt lantbruk har lyssnat och
svarat med en okad produktion. Dessutom har produktiviteten okat i de ekologiska
leden. Samma antal lantbrukare producerar mer pa samma areal. Detta galler
inte bara i Sverige, utan aven i flera andra lander. Det kan konstateras att
produktionsokningen i Sverige kom for sent och darmed missades den
konsumtionsdkning som kunde blivit effekten och nu star man med ett 6verskott
istallet. Med dagens regelverk och certifieringssystem ar det omgjligt for lantbruket
att kunna folja med i snabba marknadssvangningar.

Handeln har under 2018/2019 och aven inledningsvis 2020 inte kunnat salja
motsvarande de ekovolymer som svenskt jordbruk levererat. Skillnaden 2019 och
2020 ar att detta inte bara galler fér animailer utan aven foér spannmal, dar
Overskottet av ekospannmal lett till historiskt laga priser pa vissa grodor.

For handeln och foradlingsindustrin ar en 6verskottssituation det onskade laget. Det
leder till 6kade forsaljnings/foradlingsmojligheter och okade majligheter att utveckla
marknaden - och en mdjlighet till prispress. | Danmark har man lange haft ett



Overskott pa ekologisk ravara och klarat av att hantera det och samtidigt behalla
rimliga prisnivaer till producenterna. Lésningen har varit export. Men just nu ar
tillgangen god aven pa exportmarknaden.

En prispress pa sa gott som alla ravaror pagar och prognosen ar att denna prispress
fortsatter, men stabiliseras i bérjan av 2021. Ekologiska dverskott ar inte langvariga. Agg,
kyckling och gris har redan stangt ekostallar. Pa ekologiskt mejeri ar systemet stangt for
nya producenter.

Nar det galler mjolk togs 3000 nya ekomjodlkkor in i systemet nar den senaste
rekryteringsperioden var klar, 2017/2018. Marknaden har sedan 2018 varit vikande pa
ekomejeri. Under 2019 var index negativt, en utveckling som fortsatt under forsta halvan
2020, aven om avmattningen bromsat in. KRAV-tillagget till mjolkbonderna har som en
foljd av detta sjunkit med ca 40 procent under aret. De privata mejerierna har gatt ut
med att man ocksa garna ser att producenter slutar med ekologisk produktion och
overgar i konventionell.

For spannmal beraknas marknaden inom de kommande 10-12 manaderna, fram till
ny skord, praglas av 6verskott och laga priser. En relativt stor hdstsadd 2020 ar
ocksa avklarad. Prognosen ar att de laga priserna haller i sig aven 6ver skord. Detta
pa grund av att alla alger ar fyllda hos kunder och upphandlare.

Ekologisk frukt och gronsaker lever nagot av sitt eget liv. Stor brist och stor
efterfragan finns pa svenskproducerat ekologiskt, men samtidigt méter inte prisbilden
riktigt odlingskostnaden for att 6ka marknaden. Priset blir ofta generellt sett "for dyrt” i
butik. Stora lokala variationer finns dock. De som saljer direkt till kund och direkt till
butik och/eller har egen féradling kan ofta fa en god I6nsamhet. Storskalig ekologisk
bar/fruktodling finns i dagslaget inte i Sverige, med nagot enstaka undantag.
Gronsaker/rotfrukter har en hogre produktion. Dar varierar prisbilden/lonsamheten
starkt beroende pa kontrakt och 6gonblicksbild nar det galler tillgang.

Omlaggning eller ej?

Ett generellt rad till en lantbrukare som funderar pa omlaggning under de narmaste
12 manaderna ar att det i dagslaget inte finns nagra marknadsargument som talar for
en omlaggning. Mgjligheterna till omlaggning ar ocksa stangd inom de omraden som
styrs av kontrakt.

For manga gardar ar kalkylen i dagslaget svar att fa ihop, jamfért med konventionell
odling. Givetvis maste hela gardens forutsattningar tas med i berakningen, finns tex
god tillgang pa billigt kvave sa blir kalkylen mer intressant. De langtidsprognoser som
finns for ekospannmal gor gallande att det kommer att rada lagre priser under en
langre period, darfér bor man ta hojd i kalkylen och rakna pa ett betydligt lagre
spannmalspris an de historiskt hdga senaste fem aren.

Mojligheten till odling av specialgrodor har hog potential. Sakring till slutkund
rekommenderas framfér allt pa specialgrédor. Kunskapen och tekniken gar dessutom
snabbt framat sa mdjligheterna for en kostnadssankning i odlingen bedéms som
stora pa de flesta gardar.

Nar det galler agg, mjolk, kyckling och gris ar som redan namnts systemen
stdngda i dagslaget och har finns ko pa intresserade producenter. Det finns dock



signaler som tyder pa att det kan 6éppnas upp fér en och annan ny producent inom
aggproduktionen. Annars ar omlaggning inom de flesta produktionsgrenar inte mojlig
de narmsta 12 manaderna, om man inte har egna avsattningsmojligheter direkt till
slutkonsument/butik eller egen féradling. Flera av lantbrukare har ocksa en mgjlighet
att oka produktionen i redan befintliga anlaggningar, eftersom man i dagslaget inte
gar pa full fart.

Notkott ar ett Oppet system. | skrivande stund ar det bra efterfragan pa ekologisk
notkottsravara, och prognosen ar att efterfragan kan vara pa vag att stiga ytterligare,
med ev. stigande priser som foljd. Har beror en ev omlaggning pa tillgang till
mark/foder och ev vinster i gédseltillgang och mdjlighet/intresse att engagera sig i
avsattningen. Signalerna ar att uppfddarna 6kar sitt djurantal pa grund av stor tillgang
pa foder under 2020. Detta kan komma att paverka tillgangen med en 6kning
framover.

For odling av ekologisk frukt/gronsaker finns stora majligheter till god avsattning
och lIdnsamhet vid egen foradling/egen forsaljning och kontraktsodling. Samtidigt
finns det manga odlare som kdmpar med Idnsamheten. Har ar den ekologiska
odlingen ytterligare kanslig med sma marginaler nar det galler tidpunkter for
skordefonster, skadedjur etc. Covid-19 har stallt till det med tillgangen pa arbetskraft
och en del odlare har ocksa bekymmer med ograstrycket. Radet ar att nogsamt
sakra en avsattning och slutkund.

Bra lage for foradling

For den foradlare som funderar pa att satsa pa ekologiska produkter finns stora
mojligheter att fa tillgang pa ravara inom animalieproduktion. Nar det galler mjélk
finns det gott om ravara till ett historiskt lagt pris, tillgadnglig omgaende. Det samma
galler not i dagslaget. For agg, gris, kyckling finns producenter som vill in i
systemet. Agg exporterar storre volymer &n normalt och dessa volymer kan
omdirigeras till svenska marknaden.

Ekoproduktionen ar dock sjalvreglerande och dverskott finns ingen langre tid, darfor
kan storre volymer nu behdva en startstracka. Prisbilden ar betydligt hogre an
konventionell ravara, denna prisbild kan inte férvantas andras, eftersom den ar
kopplad till regelverket. For spannmal kan man férvanta sig en fortsatt lag prisbild for
ravaran, jamfort med konventionell och god tillgang under den kommande 12
manaderna.

For ekologisk frukt/bar/gronsaker kan man fortsatt forvanta sig starkt begransad
tillgang av storre volymer och ett hogt kostnadslage (det samma galler konventionell
motsvarighet). Begransningar i klimatet och hég kostnad och svarighet att fa tag pa
arbetskraft hojer priset. Kontraktsodling kan dock vara en framkomlig vag. | ar finns
det god tillgang pa Rotfrukter och fler lantbrukare kan ocksa vara intresserade av
kontraktsodling.

For den som vill satsa pa export av ekologisk ravara/produkter finns en stor
mojlighet. Marknaden for ekologiska livsmedel vaxer globalt med ca 10 procent per
ar och odlingen/produktionen dkar inte i motsvarande takt. De flesta
konsumentmarknader dras med underskott, aven om flera marknader kommit i battre
balans nar inhemsk produktion okat. Vardet och trovardigheten i den svenska



eko/KRAV-certifieringen ar hog och en betalningsvilja for detta finns aven pa ett
internationellt plan. | dagslaget finns kanaler f6r export av spannmal. Under den
senaste 12-manaders perioden har ocksa betydligt stérre volymer av ekologiska agg
salts i norra Europa. Det finns dven en etablerad export av ekologisk gris. Den
affaren forvantas ocksa kunna vaxa framover. Mjolkpulver ar troligen pa gang pa
exportmarknaden. P& évriga omraden och for féradlade produkter far marknaden
betecknas som outvecklad fran svenskt hall.

Ur primarproduktionens synvinkel ar upprattandet av fler exportkanaler en mycket
viktig fraga. Detta gor att prisnivan kan uppratthallas aven vid dverskottssituationer
och produktion behdver inte laggas i malpase i vantan pa dkat behov pa
hemmamarknaden.

Marknad med fortsatt potential

Ekomarknaden i Sverige har just nu gatt i sta. De forsta kvartalsrapporter som
inkommit for 2020 har inte varit upplyftande lasning ur ekologisk synvinkel, trots en
viss positiv paverkan fran Corona-hamstringen i mars/april. Men de flesta féretag ser
anda positivt pa framtiden och det finns en fortsatt stor potential i marknaden, bade i
Sverige och internationellt. Ekowebs prognos till ar 2029 ar en ekoandel pa 13
procent, vilket skulle betyda en 6kning med ca 0,5 miljarder per ar for livsmedel
baserade pa svensk ravara.

Men det har kommit lite positiva signaler aven for 2020, till exempel fran svensk
ekomarknads nast storsta aktor, Systembolaget, som indirekt saljer en hel del
svensk ekoravara genom 6l och sprit. Dar har ekoforsaljningen dkat med ca 14-15
procent efter forsta halvaret, en tydlig forbattring mot 2019, da forsaljningen bara
Okade nagon enstaka procent. Positivt ur svensk synvinkel ar att 6l och sprit ar de
kategorier som Okat mest, 15 respektive 20 procent. Det ar i denna kategori det
aterfinns mest svensk ravara.

Enligt Ekowebs Marknadsrapport okade den svenska ekoforsaljningen med 1
procent under 2019, detta trots god tillgang pa ekoravara som majliggjorde storre
okningar. Ekoandelen backade nagot, till 9 procent, pga prisdkningar i
konventionell handel. Totalt saldes ekologiska livsmedel foér drygt 28 miljarder. 14
miljarder av dessa berdknas harstamma fran svenska ekoravaror. Marknaden
forvantas vaxa med 1-2 procent i varde under 2020. Detta motsvarar ca 0,5 miljarder
kr. Ungefar 250 miljoner kr av dessa beradknas komma fran svenska ekogardar.

Endast blygsamma 6ékningar har kunnat rapporteras for ekoférsaljningen vid halvaret
2020. Enligt Ekologiska Lantbrukarnas matning Svenskt Ekoindex, dar man mater
forsaljningen av svenska ekoravaror i butik, sa 6kade férsaljningen med drygt 3
procent under forsta halvaret, jamfort med samma period 2019. Matningen gors i
varde i butik. Noteras skall att detta inte per automatik betyder en okad forsaljning av
svensk ekoravara. De aktérer som Agrovektor haft diskussioner med under arbetet
med rapporten vittnar snarare om det motsatta inom de flesta omraden, efter att
Covid-19 hamstringen lagt sig i april.

Den danska marknaden forvantas oka ca 10-15 procent under 2020, den tyska ca 10
procent, den franska nagot liknande. Varfér det gar trogt i Sverige just nu ar
omdiskuterat. Det ar 6kat fokus pa hallbarhet generellt, men alla aktérer som deltagit



i rapporten ar ense om att eko/KRAV har inte lyckats na fram med sina
mervardesfragor i debatten. Okat fokus pa miljé och hallbarhet, som vi ser i svenskt
samhalle just nu, borde tala for en 6kad ekoforsaljning, men har hittills inte gjort det i
ar, 2020.

Sverige ar det land i varlden som har hogst ekoandel i offentlig sektor, alltsa
livsmedel som kops in for skattemedel, med 38 procent. Har finns ett politiskt mal om
60 procent ekoandel ar 2030.Trots att flera kommuner avvecklat sina ekomal under
2019/2020 har manga verksamheter fortsatt att arbeta for en 6kad ekoandel och
forsaljningen av ekologiska livsmedel till offentlig sektor fortsatter att ka under aret.

En gemensam kampanj, EkoSeptember har nu genomforts for andra aret i rad. Detta
ar den storsta dvergripande kampanj for ekologiskt som genomforts i Sverige. Trots
att kampanjen pa sina hall varit lyckad och de flesta &r ensa om att detta ar en av de
atgarder som behdvs for 0kad ekofdrsaljning, sa har den annu inte fatt ett brett
genomslag, vilket heller kanske inte ar annat att forvanta efter sa kort tidsperiod. Ett
fortsatt systematiskt arbete kravs med kampanjen for att den ska fa ett brett
genomslag och aven att man lyckas engagera de storre dagligvarukedjorna i arbetet.

- EkoSeptember, nej det har vi inte hort talas om
Agrovektors referensbutik, som deltar i ravarurapporten 2019-2021



Lagesrapport svensk ekoravara 2019/2020

"Ekobonderna i Sverige dr virldsledande och vi har stora tillvixtmarknader ndra inpd
oss. Var finns viljan och ideerna hos livsmedelsindustrin for att ta till vara pa den

potentialen?”
Sofia Sollén-Norrlin, Ekologiska Lantbrukarna

Hela den ekologiska marknaden bygger pa produktionen av ekologisk ravara. Det ar
produktionsmetoden, som bland annat utesluter kemiska substanser och
bekampningsmedel samt konstgddsel och har ett starkt fokus pa djurvalfard, som ger
konsumenten ett mervarde som konsumenten betalar ett hogre pris for. Detta
regleras med det EU-ekologiska regelverket, som ar obligatorisk for alla ravaror som
kallas ekologiska, och med en frivillig palaga fér KRAVs regelverk. Utdver detta finns
aven ett regelverk for biodynamisk produktion, med ytterligare sarregler. Detta
raknas ocksa som ekologisk produktion och faller under det EU-ekologiska
regelverket.

Det ar en avgorande fraga att certifieringen ar sakerstalld och att konsumenten i
slutdndan kan garanteras att den ekoprodukt man kopt verkligen innehaller en
ekologisk ravara. Det ekologiska mervardet borjar — och slutar, med den
ekologiska ravaran. Ar ravaran inte ekologisk kan slutprodukten aldrig heller vara
det. Jordbrukaren ar sa klart viktig i all ravaruproduktion, utan lantbrukare — ingen
ravara. Men i ekologisk produktion ar jordbrukarens roll och insats annu viktigare och
avgorande.

Ekologisk areal

Tillgangen pa ekologisk areal ar fundamentet for laget och utvecklingen for den
ekologiska ravaran, oavsett om det galler vegetabilier eller animalier.
Jordbruksverket ar den aktor som samlar in och sammanstaller den ekologiska
arealen pa arsbasis. Statistiken slapps i slutet av maj varje ar. Det finns ca 5700
ekologiska jordbruksforetag i Sverige.

Under 2019 6kade den ekologiska arealen med knappt 1 procent, en tydlig
avmattning i tillvaxttakten (+6 procent 2018), enligt Jordbruksverkets senaste
statistik. Totalt ar nu 20,4 procent av jordbruksarealen ekologisk i Sverige (inkl areal
under omlaggning), vilket troligen ar topp tre (varldsstatistiken slapar efter och
offentliggors for 2019 i februari 2021). Samtidigt minskar arealen i omlaggning rejalt,
med 20 procent. Det var en minskning aven aret innan, da med 8 procent. Detta ger
en tydlig indikation pa utfallet infor kommande ar. Detta i kombination med rapporter
om att det finns gardar som avbryter omlaggning eller gar tillbaka till konventionell
produktion under 2020 gor att prognosen for 2020 i basta fall ar en fortsatt liten
6kning pa nagon enstaka procent.

Fortsatt Ionsamt

Tidigare ar har praglats av underskott, ibland till och med ett stort underskott, av de
flesta ravaror som kan produceras av svenska ekoproducenter. Pa grund av ett
hardare klimat i konventionellt jordbruk, dar det blir allt svarare att fa ett ekonomiskt
overskott av verksamheten, var intresset for att stalla om till ekologisk produktion
stort under 2017 och 2018.



Generellt ar Ionsamheten fortsatt god i ekologiskt jordbruk i dagslaget, trots att
ravarupriserna sjunkit under perioden, framfér allt pa mjolk och spannmal. Manga
producenter har effektiviserat sin produktion och avkastningen narmar sig ofta
konventionella nivaer bade pa djursidan och i odlingen. Ekokonceptet ar ocksa en
totalaffar med ofta flera ben att sta pa. Detta gor att uthalligheten dkat bland de
svenska ekoproducenterna. Framfor allt galler detta for de som varit lange i
systemet. Det kravs mer an nagot enstaka "noédar” for en tillbakagang. Om den laga
prisnivan bestar, eller férvarras kan dock detta Iage snabbt férandras. Attraktionen i
ekokonceptet ar mojligheten till hogre I6nsamhet, om inte sett till enstaka ar sa dver
tid. Sett till en 10-ars period presterar ekokalkylen fortfarande bra.

Under de senaste 10 aren har den ekologiska arealen nastan férdubblats. | Sverige
brukas nu var femte hektar ekologiskt, vilket ar topp tre i varlden, efter Lichtenstein
med 31 procent andel ekoareal och Osterrike med 21 procent. Tva lander i varlden,
Butan och Kazakstan, har satt upp mal om att hela jordbruksarealen ska vara
ekologisk innan 2030. Danmark har ca 10 procent andel ekoareal av sin totala
jordbruksareal. | varlden fortsatter ekoarealen ocksa att 6ka och under 2018, som ar
den senaste rapporterade statistiken, sa dkade for forsta gangen ekoarealen mer an
vad konsumtionen gjorde.

Prognos for ekoarealen

Sverige har ett mal om att 30 procent av jordbruksmarken ska vara ekologisk ar
2030 Det betyder 6kning med ca 1 procentenhet per ar. Ett 1an som redan uppnatt
malet ar Jamtland, dar &r 37 procent av arealen ekologisk. Aven Varmland och
Gavleborg ligger déver 30 procent. Tva stora jordbrukslan med hég ekoandel ar
Vastergotland och Ostergétland, med vardera 25 procent ekoareal. Skane har en lag
andel ekoareal, 8 procent.

| basta fall kan ekoarealen bibehallas till ar 2021, dvs 20 procent av den totalt
odlade marken. Men ett tankbart scenario ar aven en minskning, eftersom flera
djurgardare fatt ga tillbaka till konventionell produktion under 2019/2020. Det finns
aven spannmalsgardar som atergatt till konventionella odling, eller avbrutit pagaende
karens. Intresset for att stalla om till ekologiskt produktion finns bland lantbrukarna,
men just nu talar inte marknadens sprak for nagon ytterligare omlaggning, vare sig
inom animalie- eller spannmalsproduktion. For att intresset ska 6ka maste nagot
radikalt ske till férdel fér ekomarknaden, med stigande ravarupriser som foljd.

Agrovektors prognos ar en nagot sjunkande ekoandel ca 19 procent ar 2021 (+-1%)
for svensk jordbruksareal.

KRAVs mervarde i svenskt jordbruk har minskat

KRAV ar fortsatt den vanligaste certifieringen bland svenska lantbrukare. Inom mejeri
och kyckling ar alla ekologiska gardar ocksa KRAV-certifierade. Sa gott som alla
spannmalsgardar ocksa, inte minst med anledning av att Lantmannen enbart handlar
med KRAV-spannmal. Inom gris agg och nétboskapsuppfédning finns det en del
gardar med enbart EU-ekologisk certifiering.

Totalt omsatter den ekologiska ravaran mellan 5 och 5,5 miljarder i bondeled, i varde

nar ravaran lamnar garden. Av detta star KRAV-certifieringen nu fér knappt 0,8
miljarder kronor, enligt Agrovektors bedomning. Detta ar en minskning med 0,7
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miljarder fran forra perioden. Minskningen kan framst harledas till den laga
merbetalningen for ekomjolken, som sjunkit med 40 procent under 12 manader och
den laga betalningen fér den ekologiska spannmalen fran skérd 2020. Vardet pa den
ekologiska spannmalen har nara pa halverats med arets historiskt laga prisniva.

Trots denna minskning av aterfért mervardesbelopp till svenskt jordbruk ar KRAV-
certifiering ett av de f& mervarden inom svenskt jordbruk som lyckats tillfort ett reellt
ekonomiskt mervarde tillbaka till lantbrukaren i praktiken.

Miljarder
SEK

2019

2020

KRAV

1,5
KRAV

0,8

Det totala vdirdet for ekologisk/KRAV-rdvara frdn svenska gdardar dr ca 5-5,5 miljarder
kronor i bondeled. Under 2019/2020 levererar KRAV-certifieringen tillbaka 800
miljoner kr till svenskt lantbruk. Det dr en minskning med 40 procent mot foregdende
12-mdnader. Virdeminskningen drivs frdmst av minskade KRAV-tilligg pa mejeri och
spannmdl.

Raknat pa att drygt halften av den totala ekomarknaden bestar av svenska ravaror sa
betyder detta att den svensk ekologiska ravaran vaxlats upp ca 3 ganger nar det saljs till
slutkund/konsument i butiker och storkok.

Att KRAV-vardet sjunkit under 2020 beror till stérsta delen pa att vardet for KRAV-
spannmalen sjunkit rejalt, i och med tva pa varandra foljande valdigt bra skordar. Detta
kan vara en tillfallig dipp, i och med att spannmalsmarknaden ar den mest rorliga delen i
gruppen av ravaror. Laget pa spannmalsmarknaden kan se totalt annorlunda ut efter
vintern och efter skord 2021, beroende pa odlingsbetingelser saval i Sverige som i dvriga
varlden. Eftersom marknaden fér KRAV-ravaror ar forhallandevis liten racker det med i
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sammanhangen sma rorelser, affarer som blir av eller inte blir av, for en stor paverkan pa
priset.

Att KRAVs mervarde till svenska lantbrukare minskar ar bekymmersamt pa flera satt,
aven for konventionell produktion, om trenden bestar kommande ar. Lyckas inte
mervardet besta for premiumsegmentet, som KRAV raknas till, kommer detta i slutdndan
aven att drabba konventionella lantbrukare i form av lagre betalningsvilja pa sikt.

- Det finns massor av certifieringen, men KRAV-dr ett av de fd som verkligen ger
skillnad i planboken for bonden. Att bli KRAV-producent okade lonsamheten pa var
gard och det fanns ocksa en stor kdnsla av utveckling av garden och verksamheten i
processen. Allt inom jordbruket inriktas pd produktivitet och att man ska producera
mer. Men KRAV-produktion dr ett annat sdtt att se pa produktivitet med fler parametrar
och man skapar ett mervdrde pd marknaden samtidigt. Man har ett tink genom hela
produktionen, fran gron el, sjdlvforsorjning och socialt ansvar till djuromsorgen. Jag

gillar KRAV!
Kerstin Fransson KRAV-grisproducent sedan 20 dr, Ebbetorps Gdrd

Spannmal

- Jag tror att det kommer att droja ldnge innan merbetalningen for KRAV-spannmdl ndr
de nivdaer som man haft de senaste dren. Frdgan dr om de nivderna ndgonsin kommer
tillbaka. Da mdste konsumentmarknaden borja vixa igen , eller sd mdste producenter
sluta. Men som det ser ut nu sd fortsdtter arealerna i varlden att oka mer dn vad
marknaden vdxer.

Adnan Zelkovic, ansvarig forsdljning ekospannmdl, Lantmdnnen Lantbruk

o KRAV-certifieringens varde 0,15 miljarder (325 miljarder)

e volym ca 350 000 ton ett normalar

« Marknadslage: Overskott f.a pa foderravara

e Grodor med storst potential pa exportmarknaden: Grynhavre, maltkorn och
kvarnkvaliteter, raps

e Trend: atergang till konventionell odling

o Marknadsutveckling: stagnerande

Under 2020 blev det en stor ekologisk spannmalsskord, som ytterligare spadde pa
lagrena fran rekordskdrden 2019. Detta géller inte bara i Sverige utan aven i hela
Ostersjoregionen och norra Europa. Stora ekovolymer med ursprung Baltikum och
Tyskland s6ker kbpare pa exportmarknaden. Overskottet ger en pataglig prispress
som foljd. Allra tydligast ar prispressen pa foderspannmal, dar den stagnerade
marknaden for ekologiska animaileprodukter resulterat i stagnerande omlaggning av
djurbesattningar och mindre besattningar och darav minskande efterfragan pa
ekologiskt foder. Alla grodor ar satta under hard prispress, férutom trindsad och raps.
Sarskilt utsatt ar ragpriset som i skrivande stund ar samma pris som for konventionell
rag (1,25 kr/kg). Terminspriset hos Lantmannen for leverans oktober-december 2020
torde vara en form av negativt rekord for eko, dar priset ar 11 6re under det
konventionella priset for ekologisk rag per kilo. (1,20 eko / 1,31 kr konv)
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Under 2019 fick de ekologiska spannmalsodlarna se sin Idnsamhet sjunka rejalt och
under 2020 har den utvecklingen fortsatt. Priset har pa manga grédor sjunkit upp
emot en kronor, eller ndstan en halvering pa flera grédor, jamfért med priset pa skord
2019. | dagslaget ar det manga gardar som skulle ha en hégre I6nsamhet i en
konventionell produktion. Samtidigt gar de flesta ekologiska spannmalsgardar anda
fortfarande med vinst. Stora variationer finns dock. Lénsamheten hanger ocksa pa
gardens egna forutsattningar och om man har tiligang till en bra och prisvard
kvavekalla. Manga ekologiska lantbrukare som varit inne i systemet lange ser ocksa
tillbaka pa manga ar av god Idnsamhet och man ar darmed villig att férsoka “rida ut”
ett eller ett par daliga ar och invanta battre tider.

Spotpriser ekologisk spannmal Lantmannen Vast i september 2020
(konventionellt)

Kvarnvetet: 2,21 (1,46)
Fodervete: 1,71(1,41)
Kvarnrag: 1,25 (1,25)
Grynhavre: 2,32 (1,51)
Oljevaxter: 9,00 (3,73)

Detta kan jamféras med priserna fran skord 2018 da for det ekologiska
kvarnvetepriset lag pa 3,40 och fodervete pa 3 kronor. Detta var i och for sig
rekordpriser eftersom manga lantbrukare hade lagre skoérdar an vanligt men det
betyder att marginalen sjunkit med ca 40 procent for den ekologiska lantbrukaren.
Detta samtidigt som en stor skord innebar fler timmar i falt och storre kostnader for
hantering. Kort sagt mer arbete for mindre pengar.

Mest utsatt har ragpriset varit. Periodvis har priset pa ekologisk rag varit lagre an for
konventionell rag, vilket torde vara en historiskt 1ag niva.

- Jag far signaler om att vi tappar odlare som gar tillbaka till konventionell odling.
Tyvdrr tror jag inte att marknaden kommer att presentera bdittre priser heller ndsta ar.
Tva sa fina odlingsdar har gett fulla lager och marknaden svdljer inte mer helt enkelt.
Victor Ebel, ekoansvarig Svenska Foder

Karensspannmalen dumpar priserna

Under 2019 och 2020 fortsatte ekoarealerna och arealerna i karens att 0ka kraftigt
bade i Sverige och i varlden. En utveckling som pagatt sedan 2017. Detta har
inneburit en mattad marknad for karensspannmal i bade Tyskland och Danmark
vilket har gjort att en stor del av avsattningen for svensk ekologisk foderspannmal
forsvunnit. Merbetalningen till danska, tyska, och i ar aven svenska spannmalsodlare
for karensgréda har ocksa gott som férsvunnit. Det aterstar nu bara
mellangardshandel fér merbetalning av karensgréda, annars ar det konventionellt
pris som galler.

Efterfragan finns...

Det finns grodor som trots allt efterfragas och genererar ett bra pris aven 2020. Det
ar rapsen, som ligger pa ca 9 kronor kilot, en drémniva for bara nagra ar sedan.
Proteingrodor som arter, akerbéna och brédvete 6ver 11 procent med bra glutenhalt
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betalas det ocksa bra for. | dagslaget ar det dock bara knappt en tredjedel av
ekovetet som klarar kvalitetskraven till kvarnarna.

Grynhavren har ocksa haft det tuffare an vantat 2020. En forklaring ar att odlarna i
Danmark och Baltikum inte brukar ha bra kvalitet pa sin grynhavre, men i ar har man
lyckats och darfor ar efterfragan lagre fran de danska kunderna och mer ekologisk
grynhavre finns tillganglig fran Baltikum an vanligt

Ekoaffaren tar mer tid och ar en storre risk

Foér spannmalshandeln ar ekoaffaren behaftad med mer arbete och hogre risk, an
handel med konventionell spannmal. Detta gor att marginalerna och méjligheterna till
en battre vinst pa ekovaran maste vara storre for att det ska vara intressant for
spannmalshandlarna att driva ekoaffaren. Sa ar inte fallet 2020.

Nedslag Danmark

Problemen med dverskott i Danmark var éverhangande under 2019, da landets
mottagarstationer 6versvammades av ekologisk spannmal. Bekymren har fortsatt
efter den goda skorden 2020 och dar dessutom stora nya arealer av ekologisk
spannmalsodling tillkommit. De danska lantbrukarna har alltsa lagt om i hégre grad
an vad marknaden nu efterfragar. Framst marks detta pa grédorna rag och havre,
som bada betalas likartat, eller strax 6éver konventionell vara. Prognosen ar att de
danska odlarna framdver far vanja sig vid lagre priser och en mer volatila marknad
med kraftiga svangningar.

"En bra skord och en oversvimmad marknad. Ekomarknaden dr en sndav marknad och
inte lika priseffektiv som andra marknader. Pa en konventionell marknad finns det alltid
ndgon som vill kopa och sdlja. Sa dr det inte ndr det gdller ekologiskt”

Agromarket

Varlden

Ekoarealerna i varlden har okat. Fler lander med stor inhemsk konsumtion av
ekologiska livsmedel har 6kat sin egen produktion och ar nu mindre beroende av
importerad ekoravara. En stor del av areal6kningen har ocksa skett i forna
Oststatslander. Man har lockats av hdga priser och odling som ofta passar
odlingsférutsattningarna. | Kazakstan till exempel I6nar det sig inte att konstgodsla
grodan i det torra klimatet och jordarna avkastar aven i konventionell odling ofta inte
mer an 2,5 ton, ungefar samma som man kan fa ut i ekologisk odling utan kostnader
for konstgodsel och bekampningsmedel. Dessa lander har ingen eller ofta obefintlig
inhemsk ekomarknad, utan hela volymen produceras for exportmarknaden. Har har
svenska aktorer som Lantmannen ocksa deltagit i att bygga upp aktérer som kan
verka pa ekomarknaden, framst har man arbetat med spannmalsgardar i Baltikum
och Kazakstan.

- Man ska veta att de hoga priserna lockat fler och helt nya aktorer till marknaden.
Dessa kommer inte bara forsvinna, dven om en del dr lycksokare, utan har fatt blodad
tand av de hoga priserna och kommer vilja ha sin del av kakan dven framover.

Goran Karlsson, fd ansvarig ekologisk spannmal Lantmdnnen 2019. Ett uttalande hogaktuellt i ar

Fran skord 2019 och 2020 6kade erbjudande om framfdrallt ekologiskt fodervete och
fodermajs fran Baltikum, Ukraina, Kazakstan, Ryssland mfl. Dessa lander har haft
flera lyckosamt ar pa den ekologiska exportmarknaden och vill nu fortsatta att bygga
langsiktiga affarskontakter och denna utveckling har fortsatt under 2020. Dessa
volymer konkurrerar i ar starkt med svensk ekoravara pa exportmarknaden, nar inte
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den svenska konsumentmarknaden och animalieproduktionen 6kar i samma takt och
kan svalja de 6kade volymerna. Detta ar en utveckling som kan forvantas fortsatta
och pa sa satt reglera prisnivan nerat framdver. Just nu saljer Baltikum och
ostlanderna av stora volymer.

- Vi mdrker ocksd av att det finns gott om foderspannmadl fran Baltikum, Tyskland och
Danmark. Linderna fran ost har stort behov av kapital vilket gor att de nu sdljer ut sina
lager, vilket pressar priserna dven i Sverige och kommer sa gora till de dr slut.

Per-Arne Gustafsson, BM-Agri, oktober 2020

Marknadens aktorer ar i dagslaget fokuserade pa export.

Lantmannen arbetar enbart med KRAV-certifierad spannmal. Lantmannen hade/har
40-50 000 nya certifierade ekohektar som kommit in i systemet under 2019 och
2020. Man har som mal att till 2020 omsatta 200 000 ton ekologisk spannmal, nastan
en dubblering mot 2017 ars niva och med en volym pa 150 000 ton fran skérd 2020
ser malet ut att kunna uppfyllas. Drygt halften av denna volym kommer att
exporteras. Mycket av spannmalsvolymen kommer att fa saljas som foder, pa grund
av otillracklig kvalitet, och har ar priskonkurrensen oerhort tuff 2020.

Lantmannens forsaljning av ekologiskt har 6kat under perioden, framst drivet av dkad
foderforsaljning. En lyckad utokning av sortimentet i slutet av 2019 var ekovodkan
som produceras av Lantmannen Reppe. Lantmannen har lanserat nya ekoprodukter
under varumarkena Kornkammeret och GoGreen under 2020.

Behovet till foder till animalieproduktion ar det som framst drivit den ekologiska
marknaden, bade i Sverige och i andra lander i Europa. | dagslaget har dock
efterfragan pa ekologiskt foder totalt stagnerat i Sverige, eftersom de ekologiska
djurbesattningarna inte 6kar, utan snarare minskar i storlek och antal pa grund av en
stagnerande, till och med i vissa avseenden minskande efterfragan. Svensk
kvarnindustri producerar produkter framforallt till nordiska konsumenter, men
tillvaxttakten ar 1dg och konsumenternas efterfragan har hittills inte drivit pa
produktutvecklingen i stor omfattning.

Det finns stora utmaningar:

-Ur mitt perspektiv sd tror jag att KRAV mdste utveckla standarden och plocka fram
fler mervirden i konceptet. Klimatfrdagan mdste ocksd integreras bdttre. Det har man
inte lyckats med och det behover forstirkas regelmdssigt. Klimatfragan dr den absolut
storsta fragan och den kommer att vara det under lang tid framéver.

Anonym spannmalshandlare

Nagon import av ekologisk spannmal sker i dagslaget inte. Den senaste baten med
importerad ekologisk ravara ankom till Sverige i juli 2019.

Prognos

Forvantan ar en stagnering av 6kningen for den ekologiska spannmalsarealen. Men
scenariot kan aven ga mot en minskning av ekoarealen 2020/2021. Arealerna i
karens 2020 har minskat kraftigt och det rapporteras nu ocksa om gardar som
avbryter sin karens och aven befintliga ekogardar som gar tillbaka till konventionell
produktion. Framst galler detta rena spannmalsgardar dar man inte har egen
efterfragan pa ekologiskt foder och tillgang till kvave i form av gédsel. Priset pa
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ekologisk godsel har under en 10-ars period mer an fordubblats samtidigt som
prisnivan pa ekologisk spannmal i genomsnitt ligger kvar pa ungefar samma niva.
Just nu lockar inte kalkylen fér ekospannmal till omlaggning, varfor troligen valdigt fa
kommer att stalla om just nu. Gardar som varit i systemet lange kan daremot tankas
ha langre uthallighet eftersom kalkylen varit fordelaktig under manga ar. Haller dock
nuvarande, laga prisnivaer i sig kommer troligen flera gardar att ga tillbaka till
konventionell produktion. Prisnivan under varvintern 2021och efter skord 2021
kommer fa stor betydelse fér utvecklingen. En trolig utveckling ar dock en
stabilisering av priset pa ekospannmalen pa en betydligt Iagre niva an tidigare ar,
aven om en viss rorelse uppat fran arets rekordlaga priser sakerligen kan férvantas.

Proteingrodor

Marknaden for ekologiska proteingrodor ar intressant och har potential att kunna bli
omfattande, bade till djurfoder men aven i allt hdgre utstrackning till
humankonsumtion. Vaxtfoljden ar en begransning men med en hogre grad av
nyttiande av mellangrédor kan cyklerna kortas. Proteingrédornas pris har aven statt
sig val under 2019 och 2020.

...och nischgrodor

Det finns mgjlighet att utveckla odlingen av en rad intressanta nischgrédor pa
ekosidan. Hit raknas aven gamla kultursorter, dar intresset fran konsumentsidan ar i
tilltagande. Odlare av gamla svenska kultursorter har ocksa kunnat notera att dessa
grédor ofta ar betydligt mindre paverkade av extremvader, an de vanliga
kommersiella sorterna. Aven en rad grodor som mycket vl skulle kunna odlas i
Sverige, som vi bara inte har tradition av, eller glomt av tex durumvete, humle,
bovete mfl har en intressant potential.

Den ekologiska sockerbetsodlingen har ocksa aterupptagits under 2019 efter dver ett
decennium i malpase. Fran v 40 2020 innehaller Dansukkers ekologiska socker pa
konsumentmarknaden inte langre rorsocker fran Brasilien utan socker fran danska
eller svenska odlare. Arealen forvantas dock inte 6ka under 2020.

Det tilltagande intresset for vegetarisk och vegansk kost kan erbjuda manga
mojligheter. Detta omrade ar fortfarande i sin linda och beraknas fortsatt att
expandera och ger utrymme for bade odling och produktféradling. | dagslaget finns fa
ekologiska vegetariska/veganska alternativ nar det galler foradlade produkter.

- I och med att vi blev veganer och vegetarianer i familjen sd 6kade ocksa vdra inkop av
hel och halvfabrikat en hel del. Vi lagar helt enkelt mindre mat fran grunden. Det beror
pd att vi inte kan tillrdckligt om det vegetariska och veganska koket. Det dr valdigt svart
att hitta Vegetariska/veganska alternativ. Det blir lite antingen eller, man far vilja. Har
man tagit steget att bli vegetarian eller vegan sd dr ju det rdtt absolut och inte ndgot
man tummar pd. Dd far ofta ekologiskt stryka pd foten, eftersom alternativet inte finns
tillgingligt. Vi kopte mycket ekologiskt forr. Framfor allt kott och mejeriprodukter.
Totalt sett sa gar en betydligt mindre andel av vdra inkop ni till ekoprodukter. Det dr
egentligen inget vi vill, men tvingas till.

Konsument i vdstssvensk [CA-Butik

Radet till den som vill prova att odla nagon specialgrdoda ar att se till att ha en
slutkund, kontrakt eller egen avsattning for grodan. Lika Idnsamt som den har typen
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av projekt kan bli, lika kostsamma kan de ocksa vara om man inte hittar avsattning
for skorden.

...och sa vadret

Aven hésten 2020 har sett en ovanligt stor héstsadd, pa grund av tidig skord och
gynnsamt hostvader. Att sa har tidigt férutse utvecklingen for spannmalsskdrden
2021 gar naturligtvis inte. Det som nu styr prisutvecklingen pa marknaden ar de stora
lager av ekologisk spannmalsgréda som finns bade i Sverige och pa
exportmarknaden. Att hostsadden sa har langt, valdigt kort del av
vaxtodlingssassongen, ser fina ut hojer i alla fall inte priset till producent for tillfallet.
Priset kommer inte att paverkas forran majligen tidigast pa varkanten om rapporter
om forvantningar om betydligt Iagre skordevolymer 2021 kommer. Just nu ar alla
lager fulla, hos saval handlare som kunder. Alternativt om nagot dramatisk hander pa
i efterfragan pa marknaden.

Handelns kommentar:

“Nar det galler svensk ekospannmal, som oftast aterfinns under segmentet “kolonial”
finns fortfarande utrymmen till tillvaxt. Men det har vi pratat lange om nu, utan att det
hant nagot sarskilt, som vi marker pa hyllan. Under Coronahamstringen, som framst
paverkade kolonialvarorna, sa akte allt ner i kundkorgarna som éver huvud taget
fanns kvar pa hyllorna, eko eller ej, utan urskiljning. Detta gynnade sa klart produkter
som ekologiska havregryn och mjol och forsaljningen 6kade lite. Men denna koplust
har stabiliserats nu och konsumenterna har atergatt till sina normala képmdonster och
da ser vi inget sarskilt pa eko.”

"Vi ser en viss 6kad efterfragan pa svenskproducerade ekogryner,
pasta/pastavarianter och givetvis glutenfritt. Har blir prisskillnaden mellan ekologiskt
och konventionellt inte sa stor for kunden. Har ser vi garna en 6kad produktutveckling
med fler mojliga ekoval. Nar det galler brod sa har eko fortfarande inte slagit igenom.
Flera bagerier har forsdokt men det ar svart att sélja. Det blir inte samma konsistens
och “farskhet” som kunden &r van vid och det krdvs snabb omsattning i hyllan. F4 vill
kdépa gardagens brod. Fér nagra bagerier har vaccumpackat varit en I6sning.”

"Nar det galler nya proteingrédor sa ar det ju verkligen intressant. Det pratas mycket
och manga konsumenter ar intresserade, men vi har ju inte sett snacket omsattas i
sa stor utstrackning i praktik, och produkter som vi kan salja i butik.”

"Vi ser ingen namnvard 6kning av produktutveckling pa det ekologiska sortimentet,
vare sig fran centralt hall eller fran de privata varumarkesagarna.”

Potentialer

Man ska ha i atanke att trots att dverskottet just nu ar stort sa ar det férhallandevis
sma volymer det handlar om som totalt kan andra prisbilden. Ett par nya
exportkunder till nya marknader kan helt andra marknadssituationen.
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- Ekomarknaden dr absolut inte dod!. Det finns mdnga positiva tecken ute pd
varldsmarknaden som gor att vi ser ljust pd framtiden for kvalitetsgrodor frdan Sverige,
speciellt grynhavre och brodvete over 11 procent. Vi veta att det dr manga industrier
som bygger for att kunna oka sin produktion av ekologiska spannmdlsprodukter. Till
exempel dr den tyska marknadenjdttestor och kan ldtt svilja stora volymer.

Adnan Zelkovic, ansvarig ekoforsdljningen, Lantmdnnen

Sett till ny sasong sa finns det grodor som annars ar lite extra intressanta.

- Ekorapsen dr fortsatt jdtteintressant och ddr kan man tjdna pengar. Det finns
utmaningar i odling och lagring, men lyckas man far man lon for modan. Grynhavre dr
fortsatt vildigt intressant, bdde pd eko och konventionella sidan. Glutenfri havre ser vi
ocksd en efterfragan pd framover, men det stdller hoga krav pad odlingen och rensning.
Generellt sett skulle jag sdga att kvalitet [onar sig alltid. Att satsa pa att fa bra grodor
dr det bdsta man kan gora. Sedan dr det sd pd den hdr marknaden att en efterfragan
kan snabbt dyka upp och sedan ocksd snabbt forsvinna.

Victor Ebel, ansvarig for spannmdlsinkopen hos Svenska Foder

Att rdkna pa en omlaggning utifran tidigare ars prisnivaer ar i dagslaget inte
realistiskt. Detta namndes redan i fjolarets rapport. Det férvantade scenariot med en
tillbakagang i prisnivan ar nu har. Enligt marknadens aktérer kan den nuvarande laga
prisnivan bli ldngvarig. Det kravs minskade ekoarealer i spannmalsodlingen, eller att
marknaden okar rejalt for en forandring i prisbilden. Den troligaste utvecklingen ar
den férstnamnda, att lantbrukare gar tillbaka till konventionell produktion, om
nuvarande laga prisniva haller i sig éver langre tid. Dagens prisskillnad, eller snarare
brist pa prisskillnad ar inte ekonomiskt hallbar fér majoriteten av spannmalsgardar.
Det lockar inte heller till omlaggning nar skillnaden i Ionsamhet ar obefintlig eller lagre
jamfort med det konventionella alternativet.

-Jag tror att priserna kommer att vara pressade ett eller tvd dr till. Ett overskott av
karensspannmal och lager hos fodertillverkarna ger en lag aktivitet hos inkoparna.
Victor Ebel, ansvarig ekospannmdl, Svenska Foder

-Vi har manga som vill kopa men de affirer som gors nu ligger pa 30-40 6re under vad
det borde gora. Karensspannmdlen pressar ocksa ner priset pd KRAV-spannmdlen
Jenny Eriksdotter, inkopare ekospannmdal BM Agri

For att behalla Ionsamheten i den ekologiska spannmalsproduktionen kravs en
prisvard kvavekalla samt 6kad effektivitet i odlingen. Ett alternativet ar "snalodling”
dar den ytter kvavetillférseln minimeras. Denna typ av odling ar pa vag att vinna mark
i takt med att kunskapen om nyttjande av kvavetillforsel via kvavetillférande och
kvavefixerande grodor och mellangrodor okar.

Tidigare ar har export varit en vag till att halla prisnivan uppe, dar man till skillnad
mot konventionell export kunnat behalla stérsta delen av mervardet aven pa
exportmarknaden. Nu har manga marknader hunnit ikapp sin inhemska konsumtion
och har en stdrre odling &n vad marknaden efterfragan. Fler lander ar darfor aktiva
pa exportmarknaden med stdrre volymer. Varldsmarknaden fortsatter att 6ka mellan
5-10 procent per ar. Men 2020 ar forsta aret som produktionen éverstiger
konsumtionen pa de flesta stora konsumtionsmarknader, som tidigare varit starkt
beroende av export och nu sjalva blivit exportlander.
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Teknik och kunskap nar det galler ekologisk spannmalsodling ar pa stark
frammarsch. Potentialen i forbattrad I6nsamhet i mojliga effektiviseringar och
forbattringar pa gardsniva ar pa manga hall fortfarande hog. Den tidigare
bedémningen har varit att aven vid ett minskat spannmalspris finns en god mgjlighet
till fortsatt Ionsamhet i ekologisk spannmalsodling. Med héstens ekologiska
spannmalspriser ar den gransen nu dock for manga gardar nadd.

Potentialen i proteingrddor, vallfroodling, specialgrodor, “gamla grodor” och bedoms
som mycket god bade pa kort och lang sikt. For all odling som stracker sig bortom
gangse handelsgrodor galler att sakra slutkund, avsattning och kontrakt.

Bondens kommentar:

” Jag forlorar nu minst 1000 kr/ha och ar pa att fortsatta med eko jamfoért med att
bdrja odla konventionellt. P4 mina 300 ha forlorar jag alltsa 300 000 kronor per ar pa
att fortsatta med eko. Jag vill garna fortsatta med ekoodlingen for jag trivs bra med

det men med dessa priser sa ser det morkt ut infor framtiden.”
Ekologisk spannmalsodlare

- For oss bygger fortsatt spannmalen valfarden i ekoaffaren, trots lagre priser 2020.
Vi har ju aven aggproduktion och darmed tillgang till billig gddsel. Samtidigt har vi
tagit riktigt bra skdrdar de senaste aren. | ar har vi en rekordskoérd pa akerbdna pa

5,2 ton/ha, rapsen ligger pa drygt 4 ton och havren pa éver 6 ton.
Magnus Nilsson som med Jenny Nilsson driver en gard i Vikingstad med 18 000 hdnsplatser och 350 ha
vaxtodling.

Mjolk / Mejeri

Varde i bondeled ca 1,9 mdr kr (2,2 mdr)

KRAV-certifieringens varde: 0,36 miljarder (0,53) miljarder

volym ca 450 000 ton (470 000 ton) mjolk

Potential for bonden: All rekrytering stoppad pa obestamd framtid
Marknadsutveckling: mogen, just nu negativt index

Marknadslége: Overskott

Marknadsledaren Arla ar den aktér som satter priset pa den svenska ekologiska
mjolkravaran. Fran forra rapporten till hdsten 2020 har priset sjunkit fran 1,12 kr till
0,81 d6re (november 2020) och ar den lagsta ersattningen for ekomjélken pa manga
ar. | butik ligger merpriset for ekomjolk pa ca 1,40 kr per liter.

Kategorin mejeri ar en av de barande pelarna pa den ekologiska marknaden. Arlas
grona enlitersforpackning av mellanmjolk ar en av de storsta, troligen till och med
den storsta, enskilda produkten pa ekomarknaden. Under 2018 har mejeri éverlag
tillhért en krympande kategori, &ven om en del marknadsandelar kunnat behallas pa
grund av ett hojt pris. Den radande konsumenttrenden styr mot allt hdgre andel
vegetabilier i kosten. | halso- och miljddebatten har kategorin mejeri fatt ta harda
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smallar 2019 och 2020. De ekologiska konsumenterna ar i an hogre grad mottagliga
for halso- och miljdargumenten an de konsumenter som inte handlar ekologiskt.

Index for ekologiskt mejeri var negativt i handeln, men landade pa +-0 inrdknat
Foodservice, som okat, under 2019. Resultatet hjalps upp av prisékningar i
segmentet. Volymmassigt ar det obonhorligen en minskning. Under 2020 har
ekologiskt mejeri ett fortsatt negativt index, medan konventionellt mejeri aterhamtat
sig till viss del. Lanseringen av "Netto Noll”, den klimatneutrala ekomjolken hos Arla
rapporteras ha bromsat konsumtionstappet.

En troligen hdg andel av de konsumenter som dverger mejerihyllan till férman for de
vegetariska alternativen, som soja- mandel och havremjolk, kopte tidigare ekologisk
mjolk. Detta har fortsatt att paverkat utvecklingen for ekologiskt mejeri negativt under
2020. Detta paverkar ocksa utvecklingen for hela den ekologiska marknaden i hdg
grad, eftersom mejeri ar en betydande andel av ekomarknaden. De ekologiska
alternativen ar dessutom annu fa bland de vegetabiliska alternativen. Manga av de
kunder som i hdgre utstrackning har gatt till vegetabiliska alternativ har ocksa gatt
fran att kdpa svenska, ekologiska kétt/mjdlkprodukter till att istallet kbpa importerade
konventionella sojaprodukter.

Just nu finns ett dverskott av ekologisk ravara pa mejerisidan i Sverige. En effekt av
saval 6kad invagning som minskad efterfragan. Ett 100 tal gardar lade om sin
produktion till ekologisk under den senaste rekryteringsperioden 2016-2018.

En av Europas storsta ekologiska mjélkgardar, Vadsbo Mjolk, tvingades aterga till
konventionell produktion den 1 januari 2019 eftersom man inte far nagon avsattning
for produktionen. Detta ledde till drygt 1340 farre arsmjolkkor i ekologisk
produktionen, och syns i statistiken f6r 2019. Produktionen fran Vadsbo Mjolk
uppgick till ca 3 procent av den totala ekologiska mjolkinvagningen.

Mjolkkor:

Enligt Jordbruksverket fanns det 56 700 mjolkkor, en minskning med ca 2000, eller
ca 3 procent 2019. Detta kan jamféras med en 6kning med 10 procent, eller 5000 kor
under aret innan. Den troliga trenden ar en fortsatt minskning pa nagon ytterligare
procent under 2020. en produktion pa ca 470 000 ton ekologisk mjélkravara vagdes
in till landets mejerier under 2019. Andelen var ca 17 procent av totalinvagningen .En
intressant notering ar att snittstorleken pa den ekologiska besattningen minskade
med 3 procent under 2019 medan den konventionella snittbesattningen 6kade med 2
procent. Troligen aven det en effekt av att Vadsbo Mjolk gick over till konventionell
produktion. Invagningen under 2020 férvantas minska nagot pa ekosidan, till ca

450 000 ton, enligt Agrovektors prognos.

KRAV-certifieringen bidrog med drygt en halv miljard kr till svenskt jordbruk under
2018. Vardet har nu sjunkit till 0,3 miljarder kr, en vardeminskning med 40
procent, under 2020, enligt Agrovektors berakning.

Det stigande antalet ekologiska mjélkkor 2017 var praglat av Arlas da pagaende
rekrytering av mer ekologiska mjolkbdnder, som inleddes under 2015. Da déppnade
Arla efter fem ar ater upp for nya ekologiska mjolkgardar Malet var en ékad invagning
med 50 miljoner kg ekomjdlk i Sverige till ar 2017 och 150-200 miljoner kilo
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ekologisk mjolk ytterligare i Danmark och Centraleuropa (Tyskland, Belgien,
Luxemburg och Nederlanderna). Det motsvarar en 6kning av Arlas totala invagning
av ekologisk mjolk pa omkring 25-30 procent.

Koncernen satte ocksa konkreta tal pa sin malsattning. En foérdubbling av
omsattningen till ca 10 miljarder Skr till ar 2020 var malet. Detta mal har man inte
uppnatt pa grund av en vikande marknad.

Arla, och resten av mejeribranschen, har 2018 och 2019 mott en marknad som inte i
samma utstrackning okat efterfragan pa ekologiskt mejeri. Men man har fortfarande
kvar sina mal. Just nu pagar en export av ekologiskt mjélkpulver fran Sverige som till
viss del kan stabilisera marknaden.

- Det dr ett negativt index pa ekologisk konsumtionsmjolk. Denna utveckling inleddes
under 2017. Vi gor vad vi kan for att stoppa denna negativa utveckling. Konceptet
"Netto 0" har bromsat upp fallet. Vi sdljer mycket ekomjolk genom foodservice. Den
kategorin minskade ocksa i Coronas spar och detta paverkade tyvirr ocksa
ekoforsdljningen negativt.

Konrad von Otter, kategorichef dryckesmjolk, Arla

Handelns kommentar: Mejeri Over lag ar en kategori som minskar. Det sker heller
ingen sarskild produktutveckling. Veganerna ar de som tidigare kopte ekomjolk och
ekologiskt mejeri ar den kategori dar vi tydligt ser en tillbakagang, en minskning av
forsaljningen. Det tillkommer inga nya konsumenter. Man gar mot vatten som
bordsdryck, samtidigt som gradde ar en stor produkt pa eko. Ekologiskt mejeri ar en
mogen kategori som det kravs en hel del for att paverka uppat nu. Nar det galler
laktosfritt ar laget ett lite annat, denna kategori vaxer. Dar skulle vi behova mer
ekologiska alternativ. Det ar ocksa en kategori som vaxer generellt.

Lantbrukarens kommentar:

“Ekologiskt hanger just ni inte med i utvecklingen for évrigt mejeri. Det finns ocksa ett
Overskott av ekologisk mjolkravara men invagningen av ekomjolk gar mot en
minskning, bland annat gar mjélken fran de uppbundna KRAV- besattningarna inte in
i ekoproduktionen langre, utan in konventionell produktion hos Arla och det far en
liten paverkan. All mjélkhdmtning har annars dkat sa vi ar tillbaka pa samma nivaer
som 2017, innan torraret 2018.”

"Vi har haft ett bra mjolkpris under ca tre ar till 2019. Nu har det minskat under den
har perioden, samtidigt har glappet minskat mellan andra premiumkoncept som man
sjosatt som Arla Ko, som ligger mellan eko och konventionellt. Det gor att det nu
finns producenter som funderar pa férandringar i sin produktion. Till exempel att
skippa KRAV pa mjélken, men kdra ekologisk i spannmal och vall eftersom man
hade kunnat anvanda gédseln som eko anda. Som det ar nu skulle jag kunna ga
over till konventionell produktion pa mjélken och ha samma lIénsamhet, kanske till
och med lite battre. For att det ska vara intressant att vara ekomjolksproducent pa
sikt behover det vara en storre skillnad i prissattningen.”

”Jag tror att Arlas nya regler med en fossilfri gard ar 2022 kommer leda till att fler
slapper ekoproduktionen, om inte detta aven blir en Ibnsam affar for producenten. |
dagslaget ar det en kostnad péa ca 10 6re litern som far tas av ekotillagget och

betalas av producenten.”
Erik Palsson, Gerasens gard
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Analys

Manga av de kunderna som nu képer hdogre andel vegetariskt har gatt fran att kdpa
svenska, ekologiska kott/mjolkprodukter till att istallet kOpa importerade
konventionella sojaprodukter. Analysen ar att antalet ekologiska mjolkkor kommer att
minska fram till nasta rapport, maj 2021. Om inte den ekologiska mejerimarknaden
tar ny fart s& kommer oundvikligen en neddragningen av antalet ekologiska mjdlkkor.
Dels pa grund av en trolig justering/minskning av det ekologiska tillagget men aven
pa grund av att det konventionella alternativet lockar nar prisskillnaden blir for liten.
Det finns aven flera mojligheter att ha konventionell mjolkproduktion parallellt med
ekologisk vaxtodling och fér manga producenter kan man se en mdjlighet till bade
férenkling och battre I6nsamhet pa sista raden.

Potentialen i ekologisk dryckesmjolk borde dock kunna vara storre, an de ca 12-15
procent som handeln har. Danmark har som jamforelse 30 procent ekologiskt av
totala dryckesmjolksforsaljningen. Dar ar det betesgangen ett betydligt storre
argument eftersom danska konventionella kor sallan gar pa bete. Just nu drivs fragan
hart fran vissa hall i svenskt lantbruk att beteskravet inom svensk mjélkproduktion
ska tas bort &ven har. Skulle sa bli fallet skulle detta kunna gynna ekoproduktionen
och ge ett vardefullt marknadsargument som skiljer ekomjolk fran konventionell
mjolkproduktion.

Potentialen i ekologiskt mjolkpulver till marknader i Asien bedoms som fortsatt hog,
det har den a andra sidan gjorts de senaste 10 aren utan att det inneburit nagon
revolutionerande marknadsmajlighet for de svenska ekomjolksproducenterna. Enligt
Arla ar man dock nu narmre an nagonsin att slutféra affaren och na ett godkannande
fran kinesiska myndigheter for fabriken i Vimmerby.

Dagens dilemma &r att de stérre marknadsaktdrerna har svart att marknadsféra de
ekologiska mervardena utan interna stridigheter mellan producenterna. Darfor valjer
man nagon slags gyllene medelvag dar man lanserar mellankoncept, konventionella
koncept som narmar sig ekokonceptet.

Med dagens forutsattningar ar det svart att se nagon ljusning pa den ekologiska

mejerisidan. Det kan mycket val vara sa att konsumtionen av ekologiska
mejeriprodukter fortsatter att minska under 2021.
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Kott

Kott over lag var en omdebatterad kategori under hela 2019 och den negativa
influenserna fran debatt i media och samhalle har fortsatt under 2020.

- Kottkonsumtionen minskar totalt sett, bdade pa gris och not. Samtidigt 6kar den
svenska andelen och importen minskar. Ndar pandemin slog till 6kade detaljhandeln
tvdsiffrigt varje vecka i ett halvdr, och var forsdljning har foljt samma utveckling. 1
detaljhandeln dr svenskt kott stort och ndr folk borjade dta mer hemma 6kade den
svenska kottforsdljningen. Pa importens bekostnad. Men totalt sett minskar dndd
kottforsdljningen, dven om det alltsa inte mdrks for oss just nu. Ekokottet har dock inte
omfattats av denna forsdljningsoékning i nagon sdrskild omfattning. Pd gris har den till
och med minskat. Konsumenterna gar till kinda trygga varumdrken, dit hor tyvdirr inte
eko och KRAV.

Magnus Lidholm, kvalitets- och miljoansvarig HK Scan

Enligt marknadens aktorer har man inte lyckats formedla det ekologiska kottets
mervarden pa ett tillrackligt bra och tydligt satt ut mot den breda massan av
konsumenterna. Detta ar de flesta Overens om. Vem det ar som har misslyckats med
denna kommunikation &r man daremot inte ense om. Ar det lantbrukarnas ansvar,
slakterierna, foradlarnas, detaljhandelns eller KRAVs ansvar? Ekologiskt kott har
sina trogna kunder, men denna skara vaxer inte namnvart.

Exempel pa framgangsrika, sma ekologiska koncept finns det dock en hel del. Dar
blir kopplingen tydligare forkonsumenten. Mervardena kopplas till en producent, en
gard och ofta en narmilj6é, en kombination som ofta har stora méjligheter att bli
framgangsrik. Har finns ocksa en hdgre betalningsvilja hos konsuemnten.

Alla kategorier for kott har en l1ag ekologisk andel. Detta galler inte bara i Sverige
utan aven i andra stora konsumtionslander for ekologiska livsmedel som Tyskland
och Danmark.

- Det dr det forhallandevis hoga priset som hdller tillbaka ekoandelen. Ibland upp till
dubbla priset for en kottdetalj. Ekokottet har inte riktigt [yckats med att lyfta sina
mervirden. Vad STAR ekologiskt for egentligen? Detta dr i dagsliget inte tydligt for
konsumenten. Det dr andra attribut som attraherar: néirproducerat, lokalt, klimat, till
exempel.

Magnus Lidholm, kvalitets- och miljoansvarig HK Scan

| Sverige hade den ekologiska kottforsaljningen bekymmer under 2019. Det gick trogt
pa alla djurslag i butik. | butik har denna utveckling fortsatt under 2020 for
charksortimentet men pa nét har man sett en liten vandning.

| pandemins spar 6kade férsaljningen pa vissa konventionella kéttprodukter, men
detta syntes inte i nagon stor omfattning pa ekologiskt.

Svenskt Butikskott ar den aktor som styckar och saljer majoriteten av allt KRAV-kott i

Sverige. Man ar aven den part som har kontrakt med sa gott som alla KRAV-gris
producenter i Sverige.
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Notkott

e Varde i bondeled ca 0,65 mdr kr

o KRAV-certifieringens varde: 16,5 miljoner kr (ngt mindre an 2019)

e volym ca 16 000 ton (ngt mindre an 2019)

« Potential for bonden: lagt mervarde fér KRAV och EU-eko i bulk, stor potential
i egen forsaljning

« Marknadsutveckling: nagot 6kande

« Marknadslage: Overskott fortsatt utmaning i anatomin

o Ca 12 procent av den totala notslakten ar ekologisk

Det generellt hbga ndtkottspriset har gjort att ytterligare paslag for ekologiskt och
KRAV blivit for mycket for manga konsumenter. F6r de mindre koncepten har dock
forsaljningen fortsatt positivt for manga och har finns ocksa ofta en stark framtidstro
bland producenterna.

- For oss ha det gatt vdldigt bra och ldget kdnns vildigt positivt. Jag vet ocksd att det
finns andra aktorer i samma genre som till och med lyckats dnnu bdttre dn vi i dr! Virt
problem dr inte efterfragan utan just nu dr vi for trangbodda och ser hur vi kan komma
till rdtta med det problemet for att kunna vixa ytterligare. Vi 6kade slakten ganska
mycket under 2019, vi tog in en ny uppfodare och under 2020 kommer vi ligga kvar pd
ungefdr den hdr nivan med ca 800 djur per ar. Vi befinner oss i var egen marknad och
med vdra egna kunder. Var affdr vittnar om att det finns en storre efterfrdagan dn vad
det ser ut som i vanliga butiker. Vdra kunder vill komma dnnu ndrmare ursprunget,
man vill ha mer "story” och mer lokalt. Det dr vil detta som ocksd driver fenomenet
Reko-ring. Man ser det hdr sdttet att handla pa som roligt. Vi ligger ju annars betydligt
dyrare dn vad ekologiskt gor i butik, men vi har lyckats etablera ett varumdrke som
ursdktar vdra kostnader.

Mdrta Jansdotter, VD Grona Gdrdar

Branschen har en fortsatt stor utmaning att jobba med KRAV-ko6tt och att
marknadsféra mervardena pa ett battre satt. Det ar valdigt mycket KRAV-djur som
inte saljs som KRAV eller ekologiska i dagslaget, utan istallet gar in i den
konventionella forsaljningen. En viss forandring till det battre har dock skett under
perioden.

- Sett till det stora hela, sd har Sverige en storre produktion, och mojlighet till
produktion, dn vad marknaden konsumerar. Generellt sett dr ocksd fortsatt alltid

utmaningen djurets anatomi, att lyckas sdlja hela djuret som KRAV/ekologiskt.
Mdrta Jansdotter, VD Grona Gdrdar

Tillgangen pa not

Tidigare ar har tillgangen pa ekologiskt nétkétt varit god, till och med mycket god,
sett till adlare detaljer, samtidigt som det har varit brist pa ekologisk noétfars.
Problematiken for féradlingsindustrin ar att fa avsattning fér hela djuret och darmed
en god ekonomi i hela ekoaffaren. Det forvantades uppsta en brist i och med den
stora utslaktning som skedde efter torraret 2018 och periodvis har det ocksa varit
brist pa n6tkott av denna ndmnda anledning. Detta har gallt for bade ekologiskt och
konventionellt notkott.
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Nagon utslaktning av KRAV-mjdlkkor ar inget som hittills marks hos slakterierna efter
andra halvan av 2020. Nagot som befarats pa grund av den tréga marknaden pa
ekologiska mejeriprodukter och ett lagre KRAV-tillagg under 2019 och 2020.

- Den ekologiska nétkottsaffiren gar dnda rdtt sa bra for tillfillet. Det beror pd att vi
har en specifik slutkund i Coop/Anglamark. Hdr dir inte prisskillnaden sd stor heller i
butik, som pd gris.

Magnus Lidholm, kvalitets- och miljoansvarig HK Scan

Merbetalningen ligger pa runt 1 krona for ekologiskt /KRAV-kétt. For de producenter
som saljer kottet sjalva direkt till konsument via tex kottlador ar daremot
merbetalningen ofta betydligt hogre.

-Vi har en ndagot 6kande efterfragan pa ekologiskt nétkott, ca 5-10 procent. Periodvis
har det varit brist pd ekonot som en direkt effekt av den utslaktnings som skedde efter
torkdret 2018.

Thomas Ostlund, VD Svenskt Butikskott

Lantbrukarens kommentar

“ Det verkar vara ganska bra efterfragan och inga slaktkder. Men jag tycker det ar
extremt konstigt att vi inte kan fa storre del av mervardet som ar i butik, aven om det
ar en liten andel som nu séljs som KRAV/eko. Vi far i princip samma betalning som
for konventionella djur och ekodjuren tar det mycket langre tid att foda upp. En krona
ar ekotillagget. Men jag ser det som en helhet pa min gard med gddseln, vallen och
sa far jag ju de extra stoéden for ekoproduktionen, sa i slutdndan ar en 6vergang till
konventionell produktion inget alternativ anda. | ar har dock kalvarna betalat sig bra
och haller uppe kalkylen. Det ar sug efter bade kvigkalvar och tjurkalvar. Det ar
sviterna av torrsommaren 2018 nar djuren slaktades ut och man betackte heller inte i
samma omfattning. Sedan har man fatt en valdigt bra foderskoérd i ar och det finns
god tillgang med laga priser, da vill man ha fler djur. De flesta av kalvarna garin i
KRAV-produktion igen

Kristina Andrén, nétkottsuppfédare med 400 djur, Halna Gard, Téreboda

Den férhallandevis laga merbetalningen i KRAV-certifieringen nar det galler nétkott
forklaras med att en stor mangd KRAV-kott i dagslaget saljs konventionellt. Kan
mervardet for KRAV inte tas ut i slutled kan mervardet inte heller uppratthallas till
bonden. Detta trots att det KRAV-kdtt som séljs som KRAV ibland ar dubbelt sa dyrt
som det konventionella. Detta racker inte eftersom en stor del av djuret far saljas
konventionellt.

En viss produktutveckling kan dock férvantas nar det galler not framover med
marknadens storsta aktor HK Scan:

- Vi kommer under vecka 11/2021 att sldppa en ekologisk nyhet i vdart charksortiment.
Den kommer att vara riktigt bra och tilltala sa gott som alla konsumenter. Vi har sett en
lucka pa marknaden som den hdr produkten kommer att fylla. Vi har stora
forhoppningar pd den.

Magnus Lidholm, kvalitets- och miljoansvarig HK Scan
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Gris

Varde i bondeled ca 130 miljoner kr (135)

KRAV-certifieringens varde: 40 miljoner (43)

volym ca 30 000 KRAYV och 10 000 EU-ekologiska grisar (2019)

Potential for bonden: kontraktsstyrd. Just nu slutar producenter (EU-eko)
Marknadsutveckling: Stagnerad men viss 6kning pa KRAV

Marknadslage: Overskott pa EU-eko som nu rattas til med
produktionsneddragning. Balans for KRAV med viss 6kning

» Produktionskapacitet: ytterligare ca 5000 KRAV-grisar i befintliga anlaggningar
o Den totala konsumtionen av griskott minskar.

Grisproduktionen har utvecklats i tva riktningar med en EU-ekologisk certifiering och
KRAV-certifiering. Detta beror till stor del pa att KRAVs regelverk inte tillater nitrit,
vilket det EU-ekologiska regelverket gor. Handeln har inte varit villig att satsa pa
foradling pa charksidan utan nitrit och darfér har sa gott som hela charksortimentet
certifierats som EU-ekologiskt, vilket har baddat foren uppfodning av EU-ekologiska
grisar. Under flera ar har slaktvolymen varit konstant inom bada regelverken, ca

10 000 EU-ekologiska grisar och 30 000 KRAV-grisar. Under 2019 och 2020
inleddes en minskning av antalet EU-ekologiska grisar och en producent lagger ner
sin produktion.

EU-ekologisk gris: Det EU-ekologiska griskottet har varit extra utsatt for den
generella konsumtionsminskning av griskétt som pagar bland svenska konsumenter.
Charkférsaljningen som tidigare hallit uppe affaren och som utgér ca 80 procent av
marknaden for EU-ekologiskt griskétt har tappat under aret och att salja resten av
grisen som ekologisk var redan tidigare en stor utmaning. | dagslaget ar
bedomningen att nyttjandegraden, dvs den del av grisen som man kan ta ut ett
ekologiskt mervardespris for, ar ca 30-35 procent. Resten far gain i den
konventionella volymen till forlust. Detta betyder att 65-70 procent av den EU-
ekologiska grisen nu saljs till konventionellt pris och betydande forlust.

Siffror som Agrovektor fatt ta del av gor gallande att den EU-ekologiska
griskottsforsaljningen minskat med 45 procent mellan 2017 fram till mitten av 2020.

Till foljd av detta minskar nu HK Scan sitt antal av EU-ekologiska gris producenter.
De senaste 6-7 aren har man haft en producentgrupp om 10 stycken som levererar
EU-ekologiska grisar. Nu slutar en producent och man raknar med att slakten sjunker
under 2020 och att man under 2021 kommer att slakta ca 9000 EU-ekologiska grisar.
Detta ar en minskning med 10 procent mot den volym man stabilt levererat de
senaste fem aren.

2019 slaktades ca 10 000 EU-ekologiska grisar och 28 000 KRAV-grisar pa
arsbasis. Prognosen var 30 000, utfallet blev nagot under detta pa grund av
naturliga svangningar i produktionscykeln. Under 2018 slutar ett par av de KRAV-
certifierade grisproducenterna till féljd av den daliga efterfragan. Tillgang och
efterfragan bedéms nu vara mer i balans. Produktionen har kapacitet att snabbt 6ka
med nagra 1000-tal grisar om efterfragan skulle uppsta.
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Under aret har det konventionella grispriset stigit kraftigt, vilket dven paverkar det
ekologiska grispriset.

Ute i 6vriga Europa har det varit en marknad med valdigt stora svangningar och
volatila priser under det senaste aret. Stort dverskott har vants till underskott med
kraftigt stigande priser i starten av 2020 och darefter sjunkande priser igen. Generellt
har det ratt ett 6verskott pa ekologisk gris under ett par ar. Det finns ocksa fortsatt en
hel del producenter som ar intresserade av att stalla om till ekologisk grisproduktion i
Europa i tex Danmark. | mitten av 2020 kommer dock rapporter av en begynnande
brist pa ekogrisar i Nordamerika och England och att aven forfragningar fran kunder
pa dessa marknader kommit till svenska aktorer. De svenska producenterna har en
nagot hogre betalning an till exempel de danska producenterna, samtidigt som
Idnsamheten anda sjunkit:

- Lonsamheten har sjunkit i KRAV-grisproduktionen. Vi far ldgre ersdttning for kottet
och koncentratet har blivit betydligt dyrare.

Carina Andersson, Krav-grisproducent, Hégsta Gdrd

KRAV-gris

Nar det galler KRAV-grisar ar det Svenskt Butikskott som har i princip hela den
affaren och som har producentgruppen ”Jord pa Trynet” kopplad till sig. Gruppen
bestar av 30 producenter som foder upp i stort sett alla KRAV-grisar, 30 000
stycken, ca 1 procent av Sveriges totala slaktsvinsproduktion.

-Totalt sett sa har vi ett positivt index pa KRAV-kottet. Vi har idag en stabil prismodell
till producenterna pa KRAV-grisen som vi tror vi kan hdlla langsiktigt. Den har inte
varit sa volatil som i ovriga Europa och det dr viktigt for tryggheten i produktionen for
producenterna. Vi har en kontinuitet i affdren och den dr stabil och ndgot okande. Vi
mdrkte en okning i pandemins spdr, men den har inte varit lika positiv som for
ekologiskt ute i i ovriga Europa, ddr forsdljningen fatt en rejdl skjuts. Men vi hoppas pa
en fortsatt positiv utveckling pa den svenska marknaden.

Thomas Ostlund, VD Svenskt Butikskott, storst aktér pa KRAV-kott

Sedan nagra ar tillbaka rullar det pa en exportaffar mellan Svenskt Butikskétt och
Tyska aktorer. | dagslaget saljs ca 10 procent av de svenska KRAV-grisarna till tyska
konsumenter.

- Vi har jobbat med den affaren i tre ars tid och den ar stabil. Det ar industrirdvaran
som driver den affaren. Var malsattning ar ju egentligen att hela grisen ska séljas pa
den svenska marknaden, fér det ar en lagre prisbild pa exportmarknaden.

Vi har en okning pd ca 5-10 procent. Vi har haft en god tillgang av rdvara under dret
och kunnat tillgodose kundernas lopande behov. Vi har kunder som haft en vdildigt
positiv utveckling for KRAV-kéttet och som valt att satsa, till exempel Axfood och Lidl.
Intresset okar ocksa fran Foodservice ndr det gdller KRAV-not. Vissa kunder har
ddremot inte samma fokus att driva KRAV-affdren vilket dr bekymmersamt. Det finns
en utmaning i KRAV-affdren framfor allt nar det gdller gris, att fa ihop affdren.” Vi
forsoker anpassa volymen efter den efterfrdagan vi ser.

Thomas Ostlund, VD Svenskt Butikskott
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-Utmaningen framover dr ifragasdttandet av kott, rent generellt. Men jag tror vi snart
har ndtt grinsen i debatten och att det kan sld tillbaka at andra hdllet. Det krdver dock
att hela kedjan kan pdvisa ett aktivt arbete och resultat av en minskad framtida
klimatpdverkan. Ekologiskt och KRAV har konkurrens av svenskt och lokalt
producerade ravaror, i dessa delar utmanas den ekologiska sektorn i storre
utstrdckning nu. Det krdvs nya insatser framover om KRAV och ekologiskt ska lyfta mer
mot konsument. Vi mdste ladda med nya mervirden for att méta de framtida
konsumentkraven.

Thomas Ostlund, VD Svenskt Butikskott

Handelns kommentar:

“Kott ar en kategori som over lag har problem. Under pandemin har forsaljningen
dock 6kat, men den stora trenden ar vegetariskt och veganskt. Det ar manga av de
kunder som tidigare handlade ekologiskt kétt som nu dragit ner pa sin
kottkonsumtion, eller helt slutat ata kott. Det ar de mest medvetna konsumenterna
som blir mest paverkade av klimatdebatten som propagerar for mindre kottatande.

- Kott ar det svaraste valet for konsumenten. Det finns manga sorter och kunskapen
ar lag hos konsumenten. Under en langre tid har kunden nu haft ett storre
intresserad av diskussionen svenskt/utlandskt/lokalproducerat. Dar ligger fokus, inte
pa ekologiskt. Manga konventionella koncept ar valdigt bra, da blir ekologiskt
overflodigt for kunden. Den ekologiska kéttbranschen behover titta pa dessa koncept
och se o lara av dem vad man kan utveckla och forbattra till sin fordel. Tidigare sag vi
annars lite 6kningar pa den ekologiska charken, det gor vi inte nu. Vi ser inte heller
nagon tillstrémning av nya kunder till de ekologiska koncepten inom kategorin.

Lantbrukarens kommentar:
- Just nu anpassar vi KRAV-grisproducenter oss efter marknaden och drar ner
produktionen. Som producent sa tror jag anda pa framtiden. Jag tror pa mindre andel

kott och battre kott och dar passar KRAV-produktionen val in.
Kerstin Fransson, grisproducent, Ebbetorps Gard

- Det finns tyvarr inte marknad for fler KRAV-grisar fortillfallet. Var producentgrupp
kan latt producera ett antal 1000 grisar till om det skulle behdvas. Men marknaden ar
valdigt tr6g. Konsumenten gar mot lokal- och narproducerat, koncept som egentligen
bygger pa ren storytelling. Men det verkar vara pa vag ett litet uppsving for KRAV-

griskétt. Det kdnns sa nar vi forhandlar nu i alla fall.
Carina Andersson, KRAV-grisproducent, Hogsta Gard

-Jag tycker det kadnns valdigt positivt just nu. Vi har precis fatt klart ett nytt kontrakt
som kanns valdigt bra ,och aven att det kan bli bra for alla inblandade parter. Priset
har 6kat nagot. Det ar inte all time high, dar har vi redan varit, men vi hoppas pa lite
sikt har att de producenter som vill 6ka sin produktion ocksa ska kunna gora det. Just
nu saljs hela volymen under handelns egna varumarken men vi har planer pa att pa

sikt ta fram ett eget varumarke som goér vara mervarden tydligare.
Mats Schorling, KRAV-grisproducent, Jord pa Trynet.

-Just nu ser vi inget intresse fran producenter som vill Idgga om till KRAV-produktion.
Men det hanger ocksa ihop med att det mest varit negativa rapporter fran var
bransch ett bra tag nu. Jag tror att om vi far fart pa affaren igen sa kommer ocksa

intresset for KRAV-produktionen att oka,
Mats Schorling, KRAV-grisproducent, Jord pa Trynet.
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Kyckling

o Varde i bondeled ca 50 miljoner kr

o KRAV-certifieringens varde: ca 35 miljoner
(dock mycket svart att jamféra med konventionell produktion)

« volym ca 725 000 faglar (-25 000)

o Potential for bonden: hogt KRAV-varde, stort mervarde i godseln. Inga nya
producenter tas in just nu. Relativt sett sjunkande marginal mot konventionell
produktion.

o Marknadsutveckling: stagnerad, men med fortsatt potential

« Marknadslage: Balans

Slakten av ekologisk kyckling var bibehallen under 2019. Ungefar 750 000 faglar
slaktas av tva aktérer Bosarp Kyckling/Kronfagel och REKO Kyckling. Prognosen ar
ca 25 000 farre faglar till slakt 2020. Marknaden har varit stabil under aret, i balans
med produktionen, med ca 4-5 procent beraknat pa varde av den totala svenska
marknaden. Sett till slaktvikt ar det ca 1 procent.

Lénsamheten ar daremot satt under stark press i alla led kopplad till sma volymer
och hdga kostnader. En ljuspunkt ar exporten:

-Vi har en vildigt fin exportaffir som har ytterligare potential att utvecklas. Vi sdljer i
Hongkong och Macao. Det dr kycklingkottbullar, styckdetaljer och helfdgel. Vi sdljer
fullt sortiment i ett antal butiker samt jobbar vidare med forddling med en stor kund
som sdljer ekologisk kycklingsoppa.

Christian Gulche, VD Bosarp Kyckling

Under 2018 fanns ett 6verskott av ekologiskt kycklingkott, men under 2019 kom
marknaden i balans genom att nagra aldre stall stdngdes. | dagslaget finns ingen
konkurrens fran importerad kyckling. Daremot har det under 2019 och 2020 byggts
upp en stabil exportaffar till Hongkong och Japan av Bosarp Kyckling/Kronfagel, en
export som beskrivs som “mycket framgangsrik” och med fortsatta maojligheter.

-Vi dr nu i balans eftersom vi for ndgot dr sedan minskade antalet uppfodare nagot och
vi har gjort oss av med ndgra av de dldre stallarna, for att ha en mer effektiv och
kvalitetssdkrad produktion.

Christian Gulche, vd Bosarp Kyckling

Det finns tva aktérer som marknadsfoér svensk ekologisk KRAV-kyckling i Sverige.
Bosarp Kyckling var lange ensam aktér pa marknaden men har sedan 2016 fatt
sallskap av REKO-Kyckling. Bosarp Kyckling, som startades som ett privat initiativ
men nu ags av Kronfagel, ar marknadsledare och slaktar under 2019 ca 450 000
kycklingar, vilket ar ungefar samma volym som aret innan och dven samma volym
som man beraknar slakta under 2020. Man har i dagslaget atta uppfédare anslutna
till konceptet.

- Efter ett extremt tufft dr for kyckling generellt och da mest for ekologisk kyckling for

ndgot dr sedan tog vi ndgra tuffa beslut med avveckling av ett par stallar. Dessa beslut
etablerade en bra grund for 2019 och detta har vi nu byggt vidare pa under 2020. Vi dr
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nu i ett bra ldge med balans. Om marknadens efterfrdagan skulle oka sd har vi
producenter som snabbt kan éppna stallar och komma igdang med produktionen. Det

gor att vi inte ser ndgot behov av nya producenter den ndrmsta perioden i alla fall.
Christian Gulche vd Bosarp Kyckling

Bedomningen ar att nyttjandegraden var ca 95-98 procent 2019 och 2020, ingen
aktor raknar med att frysa in nagra stérre osalda volymer 2020. Infrysning ar férenat
med en hdg kostnad och nagot man vill undvika.

Under 2019/2020 har priserna pa ekologiskt foder sjunkit mot rekordnivaerna under
2018 och darmed ser kalkylen nagot battre ut fér producenterna. Jamfort med den
konventionella produktionen ar Ionsamheten dock lagre, sett till enbart
kycklingproduktionen. Det ekologiska kycklingpriset ar ca tre ganger hdogre an det
konventionella priset, men samtidigt ar det en betydligt dyrare produktion dar de
konventionella producenterna idag har en battre |lonsamhet och kalkyl. Samtidigt har
den ekologiska hénsgddsel ett hogt varde och for manga gardar forbattrar det den
totala kalkylen avsevart, antingen den saljs eller anvands pa de egna akrarna.

-Jag tror fortfarande pa den ekologiska kycklingens potential. Marknadsandelen ligger i dagsliget
pd ca 4-5 procent men det finns egentligen ingenting som sdger att den inte skulle kunna vara 10
procent. Den stora utmaningen dr fortsatt priset. Mdanga konsumenter dr fullt nojda med svensk
kyckling.

Christian Gulche vd Bosarp Kyckling

Aven REKO-Kyckling ser en positiv marknadsutveckling. Under 2019 6kar man fran
fem uppfddare till sex stycken och slaktade 300 000 faglar. Under 2020 har man gjort
en liten neddragning och slaktar i ar ca 275 000 stycken. Det har fram till 2018 varit
en overtro till marknadens efterfragan och det ledde till en 6éverproduktion som man
nu justerat med en slaktminskning. ICA och Coop gjorde bland annat en satsning pa
EMV och KRAV-kyckling. Satsningen foll inte val ut och produkter har under borjan
av 2020 tagits bort fran marknaden. Nu &r marknaden i battre balans och man ser en
liten tillvaxt.

- For oss vixer marknaden igen. De 18 senaste mdnaderna har vi varje mdnad sdlt mer.
Vi skulle i dagsldget kunna sdlja lite mer kycklingar. Vi ser 6ver en expansion med de
producenter som vi har under 2021, kanske uppemot 350 000 fdglar. Jag ser ljust pd
framtiden och det finns fortsatt stor potential i marknaden. Vi har en utmaning att
kommunicera mervdirdet gentemot konsumenterna, for att kunna motivera det hogre

priset, som kan vara upp till tre- fyra ganger sa hogt som for konventionell kyckling.
Marcus Franck, VD REKO-Kyckling

- Det kdanns som att hypen runt det vita kottet stannat av. Fokus dr nu pa "bra mat” bra
proteiner, ndrproducerat och lokalt. Det har varit en 6vertro pad ekologiskt som
mervdrde och nu har verkligheten kommit ikapp. Man mdste lyfta fler mervirden och
det finns det! Men det saknas en vilja att gora det. Stora aktorer dr mest beroende av
den konventionella forsdljningen och man lyfter det som ger mest resultat. Har talar
den lilla volymen emot ekologiskt hos de stora aktorerna. For oss dr det inte sd. Vi har

bara ekologiskt och dda blir det enkelt att lyfta mervirdena for oss.
Marcus Franck, VD REKO-Kyckling
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KRAYV andel

All ekologisk kycklingproduktion i Sverige ar KRAV-certifierad. | dagslaget efterfragas
inte EU-ekologisk kyckling pa den svenska konsumentmarknaden. Importerad
ekokyckling existerar knappt. Sma volymer finns i omsattning inom Foodservice fran
Frankrike och Danmark, men enligtuppgift ar dessa ingen forsaljningssucce.

Handelns kommentar

“ Konsumtionen har statt still ett tag. Vi tror inte det hander sarskilt mycket vare sig
positivt eller negativt i efterfragan For kunden blir det en valdigt stor prisskillnad, ca
tre ganger dyrare mot farsk konventionell svensk kyckling. Den stora massan av
konsumenter har svart att forsta varfor det ar sa. De flesta ndjer sig med svenskt”

Lantbrukarens kommentar

"Det ar lite battre marginal i ar pa grund av ett nagot lagre foderpris. Vi har kort fullt i
stallen hela tiden och fatt samma betalning under perioden, trots att marknaden
stundtals svajat lite. Det kdnns som att marknaden ar pa vag att ta fart igen Jag tror
mycket pa potentialen i KRAV-kycklingen, det ar ju valdigt sma volymer i dagslaget
sa det borde ga att 6ka andelen. Vi skulle absolut vilja 6ka antalet kycklingar och

bygga ett stall till om det gick och det finns avsattning for det.”
Holger Olin, Activs gard

Export och import

En del av KRAV-kycklingvolymen saljs redan idag till Asien och den affaren har
potential att utvecklas ytterligare under 2020 och 2021. Varldsmarknaden for
ekologisk kyckling beddms 6ka kommande ar. Den totala andelen av ekokyckling pa
varldsmarknaden ar férsvinnande lag och produktionen likasa. Intresset bland
konsumenter i vastvarlden och i Asien bedoms stiga. | Asien ar dessutom
ursprunget, svenskt, ett ytterligare mervarde. Samtidigt ar det fa volymer ekologisk
kyckling som kommer in i Sverige, knappt markbara volymer inom foodservice.

-Importtrycket pa ekokyckling skulle jag sdga ar obefintligt. Vi upplever ingen prispress
frdan nagon billigare importerad kyckling i dagsldget och har vil egentligen aldrig gjort
det. Export ar ddaremot en nyckel for att na helhet i affdren och kunna sdlja de delar
som dr svdra att sdlja i Sverige. Manga kunder, framforallt i Asien, efterfrdagar
ekologisk och svensk matsdkerhet och hdr har affdren fortsatt mojligheter att
utvecklas.”

Christian Gulche vd Bosarp Kyckling

Analys

Intresset for uppstart av ekologisk/KRAV-uppfodning av kyckling finns helt klart
fortsatt bland lantbrukarna. Anledningen ar flera. Dels en historiskt bra Ilonsamhet
over tid, samt ytterligare mervarden i godsel och en mgjlighet till foradling av egen
foderspannmal. Skulle marknadens behov 6ka kan produktionen dka pa 6-12
manaders sikt beroende pa tillgangen pa stall. Sett till den fortsatt Iaga totala andelen
for ekologisk/KRAV-kyckling ar bedomningen att goda utsikter finns for okad tillvaxt i
marknaden.

En dubblering av dagens volym borde vara fullt méjlig inom nagra ars perspektiv.

Just nu ligger tillvaxtens begransning hos handeln/butikerna och i marknadsfoéringen
for att na fler konsumenter. | butikerna @&r man inte vana att profilera KRAV-
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kycklingen, da de volymer som tidigare varit tillgangliga salt sig sjalva och det ofta
varit brist. Det finns ocksa fortfarande gott om butiker som inte alls séljer KRAV-
kyckling i dagslaget. Samma bekymmer har marknadsforingen. Inget etablerat,
framgangsrikt formsprak finns fér marknadsféring av KRAV-kyckling, da detta helt
enkelt inte behovts tidigare. REKO-kyckling har dock framgangsrikt drivit kampanjer
pa sociala medier och dar funnit sin publik. Marknadsledaren har ett dilemma i att
profilera KRAV som mervarde da man representerar saval KRAV- som
konventionella producenter och inte har en historik att falla tillbaka pa i denna
navigering.

En ytterligare, och inte obetydlig, hammande faktor ar det rejalt hogre priset jamfort
med motsvarande konventionell produkt. Ofta ett hdgre kilopris pa runt 100-lappen.
Nar inte mervardet tydligt profileras i butik blir det betydligt hogre priset orimligt och
svarbegripligt fér konsumenten.

Nagon vidare produktutveckling har heller inte skett pa omradet. Man har inte lyckats
rida pa samma konsumentintresse for det "vita kottet” som den konventionella
kycklingen.

-Det gadr inte bra och det gar inte daligt. Relativt sett gar det dock inte bra for
ekologiskt, eftersom den konventionella affdren gar sa mycket bdttre. KRAV sdljer. Vi
har inga lager och affdren dr i balans, men det efterfragas inte heller i nagon okande
omfattning pa marknaden just nu.

Christian Gulche vd Bosarp Kyckling

- Under 2020 har den konventionella kycklingen 6kat runt 20 procent per mdnad,under
ett halvars tid. I och med pandemin har utedtandet minskat och ddarmed importens andel
pakonventionell kyckling. Konsumenterna lagar mer mat hemma och i oroliga tider
atervinder man till kinda varumdrken som man uppfattar som trygga.

Ekologiskt/KRAV har tyvdrr inte gynnats av detta, ddremot svenskt.

Christian Gulche vd Bosarp Kyckling

Overgripande kommentar stycke “Kott”

Kategorin kott ar generellt ett segment i blasvader. Stundtals blir skyttegravskriget
kompakt mellan de som féresprakar en minskad kéttkonsumtion och de som
forsvarar sin produktion och strider for motsatsen.

Svenskt kott i allmanhet men ekologiskt/KRAV kott i synnerhet borde kunna ha allt att
vinna pa det 6kade fokus som kéttfragan har just nu, och troligen kommer att ha en
lang tid framdver. Om man lyckas att gora sig hord i nagra av de fragor som far det
storsta fokus i samhallet just nu tex antibiotikadebatten, djurvalfardsdebatten och
kottdebatten. | ICAs framtidsrapport namns till exempel en 6kad konsumtion av
ekologiskt kott som en del av 16sningen for att bromsa antibiotikaanvandningen. Har
borde den ekologiska branschen haka pa snabbt for att dra nytta av
detaljhandelsledarens argument. | WWFs Koéttguide haller man ekologiskt kétt hdgt
och som vinnare ur hallbarhetssynpunkt i de flesta lagen. Manga av de argument
som lyfts i debatten for minskad kottkonsumtion kan Over lag anvandas till fordel for
det ekologiska kottet. Lyckas man med detta finns goda mgjligheter till 0kad
forsaljning. Men det kraver en betydligt hdgre aktivitetsniva an i dagslaget.
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Varde i bondeled ca 700 miljoner kr

KRAV-certifieringens varde: ca 360 miljoner

volym ca 29 miljoner kg

Potential for bonden: hogt KRAV-varde, stort mervarde i godseln. Producenter
har slutat under perioden

o Marknadsutveckling: vikande 2019 fortsatt vikande 2020

« Marknadslage: Overskott pa vig mot balans

Under 2018 var andelen ekologiska hons nara 17 procent. 1,2 miljoner ekologiska
varphons fanns da i systemet. Sedan dess har andelen sjunkit. Prognosen fér 2020
ar att ekoandelen ligger pa ca 14-15 procent. De flesta producenter som lamnat
systemet har 6vergatt till konventionella utomhussystem, dar det finns en stark tillvaxt
pa marknaden. De flesta packerier har backa i sina ekologiska volymer till fordel for
Okade volymer fran konventionella system med frigaende hdns utomhus.

Efter att stadigt ha Okat sina andelar av det totala varphonsantalet sedan 2010
stagnerade andelen ekologiska varphons under 2018 for att minska 2019 och
fortsatta minska 2020. Under 2018 pabdrjades ett arbete med att stabilisera
marknaden efter att dverskott av KRAV-agg uppkommit i Sverige. Detta har skett
dels genom export, men aven genom att producenter har fatt lamna systemet och
overga i konventionell produktion. Detta ar branschens drag for att reglera det
kostsamma 6verskott som uppkommit. Detta regleringsarbete har fortsatt under
2020.

Aven exporten har fortsatt. Den sker framst till norra Europa och har under 2020 varit
en nagot battre affar an tidigare ar. KRAV-vardet ar svart att ta betalt for pa
exportmarknaden. Da ar det de EU-ekologiska &gg som satter prisbilden.

- Det dr vydligt att vi sdljer mindre volymer ekodigg i butik. Branschen har dragits med
ett stort overskott av KRAV-dgg under en ganska lang period. Detta har vi varit
tvungna att atgdarda med neddragningar av produktionen. Det har blivit firre
KRAV/Eko-héns. Det har under 2020 ocksd exporterats mycket ekodgg till norra
Europa. Affdaren har inte riktigt varit den ekonomiska katastrof som tidigare ar. Det har
gatt att fd lite bdittre betalt for svenska ekodgg.

Magnus Bohlin, VD, Gotlandsdigg

Statistik fran analysforetaget Nielsen visar att forsaljningen av KRAV-agg ékade med
ca 2 procent under 2019 i svenska butiker och var ca 16,7 procent. Det finns ingen
tillganglig statistik for 2020 men packeriernas uppfattning ar att det saljs mindre
volymer 2020 an tidigare. Notera att detta galler volym. Enlig Ekologiska
Lantbrukarnas rapport Svenskt Ekoindex sa 6kade forsaljningsvardet i butik under
andra kvartalet 2020. Detta ar dock inte samma sak som att det séljs en storre volym
ekoagg. | butik 6kade priset pa ekoaggen med 5 procent under andra kvartalet 2020.
Agrovektors prognos ar att forsaljningen sjunkit till en andel pa ca 15 procent under
aret.
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Fran oktober 2020 6kar betalningen till producent fér ekodgg med 8 6re/kg fran vissa
av packerierna.

- Anledningen till att ekokonsumtionen av dgg minskar till fordel for de konventionella
utehonsen dr en konsekvens av att man varit for dalig pa att kommunicera mervdrdena.
Svenskmdrkningen ddremot har fatt ett enormt genomslag. De som blivit veganer dr
ocksd i hog grad de som tidigare kopte ekodgg. Hur situationen ser ut framéver for
KRAV/Eko-dggen héinger helt pa hur KRAV och Organic Sweden lyckas med sin
kommunikationsplan. Lyckas man inte kommunicera mervdrdena bdttre sd kommer
marknaden att fortsdtta tyna. Men jag har en stor forhoppning om att man lyckas skapa
ett tryck och sug efter ekodgg igen.

Magnus Bohlin, VD Gotlandsdgg

Dava Foods, med danskt sate och som bland annat ager Lantéagg, tror fortsatt pa en
utveckling av ekosidan pa den nordeuropeiska marknaden, kanske framfor allt i
Norden. Tidigare har man raknat med att vartannat agg skulle vara ekologiskt 2020
pa konsumentmarknaden i Nordeuropa. Det var en prognos man gjorde for fem ar
sedan och det skulle da motsvara en férdubbling av produktionen pa fem ar. Dar har
man inte hamnat. Men man har inte minskat antalet producenter och tankarna gar
snarare i motsatt riktning.

- Konsumtionen har minskat ndagot pd ekologiska dgg pd den svenska marknaden. Vair
uppfattning dr att alternativen, frigaende inne och frigdende ute, plockar
marknadsandelar. Framfor allt gdller detta i dagligvaruhandeln. Vi mdrker ocksa ett
annat kopmonster ddr, detta har inte gynnat ekologiskt. Men vi har ddremot inte gjort
ndgon justering i vdr produktion och i antal ekoleverantorer. Snarare dr det sd att vi
tittar pa en mojlighet att 6ka den svenska ekodiggsproduktionen. Vi verkar ju inte bara
pa den svenska marknaden och flodena flyttas till marknader ddr ekodiggen efterfrdagas.
Att oka pd ekologist ligger fortsatt i linje med vdr strategi.

Eive Andersson, VD, Dava Foods Sverige

Handelns kommentar:

“Nar det galler 4gg hander inte sa mycket pa efterfragan. Det tilkommer inga nya
ekokunder och utbudet ar i stort sett det samma som for ett ar sedan. Konsumtionen
av agg Okar generellt sett sa har har inte vego/vegantrenden paverkat men detta
paverkar inte direkt ekofdrsaljningen. Ekoandelen har inte 6kat. Vi ser méjligen en
liten tillbakagang pa eko.”

Vi upplever att ursprunget och producenten ar mycket starkare an en
ekologisk/KRAV-certifiering. Vi har ett bra, men ocksa lite otackt exempel pa det: Vi
tog in ett lokalt féretag som hade burhdns. Vi i personalen var splittrade i fragan, vi
tyckte inte att man borde salja buragg, men nagon tog in det anda bara for att det var
lokalt. Pa nolltid blev det var bastsaljare i agghyllan med raketfart, de salde betydligt
battre an alla andra agg, aven KRAV-aggen, bara for att producenten var ett valkant,
lokalt namn.”

Konsumentens medvetenhet strackte sig alltsa inte langre i det har fallet an till den
lokala anknytningen. Detta ar nagot som aven spiller 6ver i vego/vegan valet som
konsumenten gor. Medvetenheten for ursprung och innehall sanks. Sa kan till
exempel svenskproducerad ekomjolk bytas mot soyamjélk fran Brasilien.
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Bondens kommentar

“Marginalerna pa ekoagg har sjunkit sedan 2018. Det beror framst pa att foderpriset
da skét i hdjden och sedan dess etablerat sig pa en hég niva och inte sjunkit sedan
dess. Priset pa ekoagg har daremot inte stigit under den har perioden utan har legat
konstant pa en lag niva. Nu kommer det en hdjning pa 8 dre har i hdst 2020. Det
forbattrar marginalen nagot. Rent generellt &r de ekologiska besattningarna nagot
mer Idnsamma an de inomhus frigaende konventionella besattningarna. De signaler
vi far ar att det finns ett dverskott och darfér kan ingen prishéjning ske. For oss ar det
helhetskonceptet som haller uppe kalkylen: aggen, gédseln, spannmalen, nar nagot
ar pa nedgang gar det andra upp. Man far gilla berg och dalbana! Handeln tycks
tyvarr helt ha tappat intresset for ekologiskt. Det kdnns som om man skippar
ekologiskt som mervarde och kor pa enbart narodlat, fa transporter och miljdsmart i
konventionell tappning, inget som ar certifierat utan mervarden som man skapar
sjalv”

I\/fagnus Nilsson som med Jenny Nilsson driver en gard i Vikingstad med 18 000 hoénsplatser och 350 ha
vaxtodling.

- Min uppfattning dr nog att om man inte tjinar pengar i ar som ekologisk
dggproducent, da ska man nog stdlla sig sjdlv fragan om man inte borde gora nagot
annat. Anledningen till det dir att foderpriset séillan varit ligre pd eko. Aven om man
madste kopa in en del soya och koncentrat sa dar dnda spannmdlen 80 procent av
foderstaten.

Rost firdn ett av landets packerier

Analys

Agg har en forhallandevis hég ekoandel i svensk detaljnandel, &ven om den nu
sjunkit nagot. runt till ca 14-15 procent. Det betyder en mogen marknad dar stora,
snabba uppgangar inte ar att forvanta langre. Just nu befinner man sig pa en plata
dar konsumtionen star och vager. En liten tillbakagang har till och med noterats,
framfor allt i detaljhandeln, medan industrisidan verkar halla sina nivaer. Det finns
aven rorelser inom industrisidan som kan betyda en 6kad marknad. Detta galler
kanske framfor allt pa exportsidan, om man lyckas halla prisnivan uppe pa en fortsatt
|[dnsam niva.

Samtidigt har produktionen tappat fart nar producenter fatt sluta pa grund av ett
langvarigt 6verskott. Att terhamta produktionen ar givetvis méjligt om marknaden
ger dessa signaler. Packerierna invantar de signaler som marknaden ger under
november 2020 for férsaljningen 2021 och vidtar atgarder darefter: 6kar eller minskar
produktionen ytterligare. Det kommer att vara avgorande for strategin under 2021,
och om fler stall maste stdngas. Branschen varnar sjélva ocksa for att de stallar som
inte byggs innan ar 2021 inte kommer att byggas alls och att produktionsnivan
kommer ligga still under lang tid efter 2020 pa grund av regelandringar som férdyrar
allt for mycket for att ge lonsamhet. For de producenter som har avsattning for aggen
och har méjlighet att satsa innan dess kan det innebara maéjligheter till en lang period
av god Idnsamhet.

Exportaffaren har ocksa forbattrats sedan férra rapporten, vilket ger branschen storre
mojligheter att parera svangningar pa den svenska marknaden, och dadrmed en 6kad
vilja att fortsatt satsa pa ekologiskt, trots ett svalt intresse fran handeln just nu.
Svenska ekoaggsproducenter lyckas producerar till ett gangbart pris aven pa
exportmarknaden, vilket ar positivt.
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Rotfrukter/Potatis/Gronsaker/Frukt

e Varde i bondeled ca 0,5 mdr kr

o KRAV-certifieringens varde: 0,2 miljarder kr

o Potential for bonden: stor potential i egen forsaljning, stor potential i
detaljhandeln f a i direkta samarbeten, men en riskfylld marknad.

o Marknadsutveckling: fortsatt 6kande

o Marknadslage: stor variation mellan enskilda produkter, generell brist.

Skérdarna har varit normala pa de flesta hall fér gronsaker och rotfrukter.

Ekologisk frukt och gronsaker lever nagot av sitt eget liv. A ena sidan ar det stor brist
och stor efterfragan finns pa svenskproducerat ekologiskt, men samtidigt méter inte
prisbilden riktigt odlingskostnaden for att 6ka marknaden. Butiker och konsumenter
sager att de efterfragar ekologisk frukt och grénsaker men nar volymerna sedan finns
tillgangliga tycker man att priset ar ”for dyrt”. Stora lokala variationer finns dock. De
som saljer direkt till kund och direkt till butik och/eller har egen féradling kan ofta fa en
god lonsamhet. Storskalig ekologisk bar/fruktodling finns i dagslaget inte i Sverige,
med nagot enstaka undantag. Gronsaker/rotfrukter har en hoégre produktion. Dar
varierar prisbilden/ldnsamheten starkt beroende pa kontrakt och 6gonblicksbild nar det
galler tillgang. | ar ar det dverskott pa potatis, mordétter, 10k och rédbeta. Det finns aven
ett litet 6verskott pa vitkal.

For svensk ekologisk frukt, gronsaker och rotfrukter ar det generellt sett brist, men som
tidigare namnts har odlarna svart att producera till det pris marknaden ar villig att
betala. Just nu slutar det fler odlare an vad det tillkommer. Manga har kdmpat med
Idnsamhet och den ekologiska odlingens naturliga utmaningar under manga ar.

Prisnivan kan i manga fall ge en vettig kalkyl for odlaren i dagslaget och det finns
mojligheter for export. Generellt bedéms efterfragan som stabil och dkande, om an
med inte samma kraft som for nagra ar sedan.

-Vi ser inte ndgon forsdljningsokning, men det dr inte alldeles dott heller. Vi sdljer
samma volymer, men inte lika snabbt. Det efterfragas mer lokalt och svenskt dn
ekologiskt och det mdrks. Sedan dr det lite olika for olika produkter. Men vi har ett
overskott pd bland annat potatis och morotter. Potatispriset dr lagt i dar, hittills 2020.
Manga odlare som inte dr kopplade till organisationer har svart att fa salt sina skordar
i dr, framfor allt ndr det gdller potatisen Gemene konsument dr nojd att det stdr svenskt
pd forpackningen, det dr min analys.

Jenny Ingelstrom, ansvarig ekoforsdljningen, Svenska Odlarlaget

-Vi ser att det slutar odlare. Man kan ndmna till exempel jordgubbsodlare som kimpat
pd med lonsamheten i manga dr och nu dr pd vdg eller har gett upp. Man kan inte ta ut

det pris som behovs. Det blir for stor prisskillnad jamfort med konventionell vara.
Jenny Ingelstrom, Svenska Odlarlaget

-Ekologiskt dr viktigt for oss. Ndstan hdlften av var forsdljning kommer fran

ekosortimentet. Ungefdr hdlften av vart ekologiska sortiment dr svenskodlat. 2020 har
varit jakligt tufft, framfor allt i mars och april. Nu har situationen stabiliserats. Vi har
kommunerna som en stadig kund. Det har vi varit glada for i dr. Aven om det generellt
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varit ett bra odlingsar sd har flera odlingar blivit lidande. Framfor allt handlar det om
brist pd personal, plockare fran Thailand tex. Hdr har ju KRAVs regler med fast
anstdllning forsvarat rejdlt i ar. Vi har inte kunnat fd in de volymer av blabdr och
lingon som vi behovde, tex. Vi dras ocksa fortfarande med sviterna av torkan 2018 med
dyra froer. Vi kommer att tappa ca 8-9 procent av vdr totala omsdttning under 2020,
men eko haller faktiskt sina volymer. Och vi klarar vara ekomal. Vi dr eventuellt
intresserade av lite fler odlare sd dr man intresserad kan man kontakta oss. Vi kommer
att ha lite mer i lager i ar, men eftersom vi jobbar med fryst sa dr vi inte sd kdansliga.”
Wiveca Almgren, vd Magnihill

Handelns kommenter:

“Ekologiskt frukt och gront fortsatter att oka, den trenden ar stark. Veganskt och
vegetariskt driver ocksa pa denna kategori. Har ar de ekologiska konsumenterna
valdigt entragna. De fragar efter ekologiskt om det inte finns. Har vaxer antalet
konsumenter ocksa, som efterfragar ekologiskt. Har finns stor potential fér svenskt
eko att 6ka. Finns det bara volymer och prisskillnaden ar ratt. Upp till 10 procent i
merpris, det &r nog smartgransen for kunden rent generellit.

"Vi upplever ofta att ekologiskt svenskodlat frukt och gront blir for dyrt, producenterna
har vant sig vid en valdigt hog prisbild och tagit for bra betalt. Detta ar oftare de
gamla ekoproducenternas problem. Nya producenter verkar ha en battre koll pa vad
marknaden ar villig att betala och ligger mer i linje med detta och anpassar sin odling
efter detta, att kunna producera till ett pris som marknaden ar villig att betala.”

Bondens kommentar:

- Det har varit en bra skérd, med nagra fa undantag. Vi har ocksa en bra efterfragan,
aven om det varit lite strul, eftersom en grossist var tvungen att stdnga pa grund av
corona. Men vi ligger pa samma omséattning som i fjol. Restaurangsidan har tappat,
medan andra koncept, som till exempel forsaljningen via gronsakslador och
Biodynamiska Produkter i Jarna har 6kat med 40 procent i coronans spar. Vi kanner
dock inte samma sug fran butikerna. Man pratar mer om lokalt. Jag tanker att om
man vill ha lokalt odlat s& ar det val annu viktigare att det ocksa ar ekologiskt? Men
man tycker att man gor en bra sak utan att behova betala for merkostnaden som det
ar for ekologiskt. Det finns alltid nagon odlare i Sverige, Europa eller varlden som
sitter med ett dverskott. Vissa har da som strategi att plocka hem det partiet och pa

sa satt halla nere priset till odlaren.
Per Walstedt, odlare, Walstedts Ekologiska.

- Handeln tycker att de varit duktiga och slar sig for brostet i sin hantering av Corona-
krisen och att de skulle hjalpt de smaskaliga producenterna sa mycket. Fran min
synvinkel kan jag totalt dementera det. Det enda de gjorde var att be om gratis
prover och rabatter. En producent jag kanner fick leverera 12 kartonger. Jag skulle
saga att de sma producenterna inte har fatt nagon hjalp alls av de Coronarelaterade
initiativ som handeln tog & de smaskaliga producenternas vagnar. Och det ar inte
konstigt. Inkbparna hos kedjorna har sin personliga provision och inte vill de avsta
den bara for att vara snalla nar en producent gar pa knana. Detta borde politiken tagit

hand om. Man kan inte lamna moral &t kommersiella krafter.
Rést fran en smaskalig producent
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Slutord

Det har varit ett tufft ar for ekologisk/KRAV-produktion. | dagslaget ar det i princip
Overskott pa all ekologisk ravara. Pa de omraden som mojligen ligger narmast brist
ar det griskott och notkott. Situationen kan dock svanga snabbt. Det handlar om sma
volymer och det kan racka med en enda ny kund, en enda ny produkt som gor succé
eller en enda batfrakt av spannmal pa exportmarknaden for att kartan ska ritas om
totalt.

Just nu ar dock alla system, utom spannmalsodlingen och notkétt, stangd for att ta
emot nya ekoproducenter. Alla andra ravaror verkar mot kontrakt och dessa éppnas
inte upp for nytecknande i dagslaget. En mgjlighet finns férstds om man har
avsattning for ravaran via egen forsaljning.

Den ekologiska merbetalningen till lantbrukarna har under perioden 2019/2020 natt
historiskt Iaga nivaer. Framfor allt géller det inom de barande produktionsgrenarna
mejeri och spannmal. Drygt 40 procent, 700 miljoner, av det mervarde i form av
KRAV-tillagg som atergar till svenska ekogardar har gatt upp i rok under aret.

Detta betyder att de ekologiska hektaren och de ekologiska volymerna av
ravara kommer att minska framoéver, troligtvis 6ver hela linjen, kanske med nagot
enstaka undantag. Detta ar i sa fall en historisk svangning efter stadiga 6kningar av
ekoproduktionen sa gott som varje ar.

Overskott av ekologisk ravara varar inte nagon langre period, helt enkelt for att
marginalerna da férsvinner och den ekologiska produktionen inte da langre ar ett
intressant alternativ fér lantbrukaren och uppkdparen av ravaran. Da atergar man till
konventionell produktion. Sarskilt lockande blir detta i ar 2020, da priserna pa manga
svenska konventionella ravaror, framfor allt spannmal, haller ett forhallandevis hogt
pris.

Detta kan man se bevis pa, pa den ekologiska ravarumarknaden under 2019/2020,
inom mejeri, gris, agg och kyckling, men aven inom spannmal, dar flera producenter
valt eller tvingats att aterga till konventionell produktion. Att arbeta med ekologisk
produktion ar ett langsiktigt arbete. En viss 6verkapacitet finns inom flera av
systemen just nu, men skulle marknaden svanga ordentligt s& kommer det ta tid att
Oka omlaggningstakten igen, det kommer ocksa ta tid att atervinna lantbrukarnas
fortroende for ekomarknaden. Omlaggning tar tid, bade i handling och tanke.

Det finns ett satt politiskt mal om 30 procent ekologisk areal i Sverige ar 2030. Aven
inom EU har politiken foljt efter och satt upp ett liknande mal, 25 procent ekologisk
jordbruksareal ar 2030. Signalen ar alltsa tydlig att man vill se en 6kad ekologisk
produktion inom lantbruket. Om malen uppfylls betyder det grovt rdknat en 6kning
av volymen av ekologisk ravara med drygt 50 procent fran dagens nivaer. Hur
marknaden ska svalja dessa volymer ar i dagslaget oklart, men aven det borde vara
en fraga pa politikernas bord relaterad till ekomalet fér produktionen. De flesta
lantbrukare kan tidnka sig att producera ekologisk ravara, om detta ar ett
ekonomiskt battre alternativ an konventionell produktion pa ett eller annat satt i
slutkalkylen. Men om inte marknaden okar i samma takt som produktionen kommer
de lagar priserna pa ekoravara att besta. Detta lockar inga nya ekoproducenter in i
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systemet. Om inte marknaden ar villig att betala ett tillrackligt bra pris for mer
ekoravara sa kommer malen heller inte att uppfyllas.

For manga lantbrukare ar dock den ekologiska produktionen ett helhetskoncept med
manga produktionsben att sta pa. Det ger en viss robusthet mot marknadens
svangningar. Det var dock lange sedan som i stort sett hela marknaden for ekoravara
natt en sadan har pass mattnadsgrad som 2019/2020.

Aven Danmark, som &r ett land som man ofta relaterar till i ekosammanhang, har haft
perioder av stagnation och plataer i efterfragan. Skillnaden har varit att handeln och
marknaden anda fortsatt att driva ekofragan gentemot konsumenterna. Sa ar det inte
i Sverige. Handeln ar i dagslaget helt kallsinnigt installd till de ekologiska
mervardena. Detta kan man inte minst se i flera av hallbarhetsrapporterna, dar ordet
"ekologiskt” namns i allt mindre omfattning, om det fortfarande ens gor det. Istallet ar
det "hallbarhet” som ar pa allas lappar. Ett ord som i dagslaget kan omfatta i princip
vad som helst. Ekokonceptet ar pa intet satt détt och att det gar att sélja ekologiskt
finns det manga goda exempel pa. Inte minst "Arets Ekobutik” pa Dagligvarugalan
2020, ICA Maxi Nacka, som med systematiskt arbetet 6kade sin ekoforsaljning med
25 procent 2019/2020.

En punkt som i princip alla aktérer som intervjuats i rapporten aterkommer till ar
ekobranschens misslyckandet i att marknadsfora den ekologiska produktionens
mervarden. KRAV &r ett av Sveriges starkaste varuméarken. Det bygger pa relation
mellan lantbrukare och konsument, ett férhallande som inte alltid passar sa val in i
detaljhandelns strategier. Detaljhandeln har varit snabb pa att kopiera framgangsrika
ekologiska varumarken. Detta har lett till en viss skadskjutning i foradlingsledet och
man har tappat innovationskraft. Nu maste detaljhandeln sjalv i betydligt hogre
omfattning driva féradlingen pa ekosidan och den bollen har man inte tagit.

Ekobranschen har inte hangt med och bevakat sina intressen nar marknaden och
konsumenterna stallt fragor om héllbarhet och klimat. Det gar inte att sédga att man
inte forsdkt, men det har inte varit tillrackligt och man har inte natt fram med
budskapet. For att lyckas kravs nya strategier och andra grepp an nar ekobranschen
var hela livsmedelsmarknadens alskling. De svenska ekoproducenterna har tappat
mark. Starka aktorer har pa senare ar natt stor framgang i att mota bort ekofragan i
den svenska jordbruksproduktionen som ointressant och irrelevant. Om
ekobranschen vill vinda den har utvecklingen méaste man hitta satt att lyfta sin
produktion och sina mervarden pa. Det kommer att krédvas anstrangning for frukterna
hanger betydligt hogre upp idag.

-Om man nu vill ha lokalt odlat sa borde det val rimligtvis vara dnnu viktigare att det
ocksa dr ekologiskt? I dagsldget dr det dock ingen aktor som driver den
frdgestdllningen.

Ekologisk gronsaksodlare i Agrovektors ravarurapport

Det kan konstateras att produktionsékningen av ekologisk ravara kom for sent och
missade taget och darmed missades den stérre konsumtionsékning som kunde blivit
effekten och nu star man med ett dverskott istallet. Med dagens regelverk och
certifieringssystem ar det omojligt for lantbruket att kunna folja med i snabba
marknadssvangningar. Fragan ar om det finns satt att minska trégheten i systemet?
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Laget for en ekologisk tillvaxtmarknad ar unikt i Sverige. Har finns en av varldens
storsta konsumentmarknader for ekologiskt, sett per capita, och samtidigt en av
varldens storsta ekoarealer, sett till andel av totalareal. Det finns nagra av varldens
mest progressiva politiska ekomal, bade for produktion och offentlig konsumtion.
Sverige sitter alltsa bade pa en marknad som praglas av hég produktion och hoég
konsumtion. Detta ger aven en guldsits pa exportmarknaden. Odlaren har en narhet
till marknaden, kunden och konsumenten och far influenser fran dessa. Detta
forhallande finns inte alls pa samma satt i till exempel 6ststatslanderna. De flesta har
en mycket liten hemmamarknad och ravaran maste manga ganger transporteras
hundratals mil fér att na en konsument- och slutmarknad. Det finns gott om fortsatta
mojligheter, &ven om marknad och produktion just nu natt en rejal plata.

Utvecklingen av dessa fragor kommer att foljas upp i nasta rapport som publiceras i
maj 2021.
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