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Lagesrapport svensk ekoravara 2018

“Har vi inget premiumsegment sa har vi heller ingen majlighet att
ta betalt for bulken, det konventionella. Ekologiskt lyfter hela

marknaden for svenska jordbruksprodukter.”
sagt av betydande marknadsaktor i intervju till Agrovektors Ravarurapport

Forord

Agrovektor har fatt ett uppdrag av Jordbruksverket, med stéd fran regeringens medel
avsatta for att framja ekologisk produktion, att sammanstalla tillgangen pa ekologisk
ravara, fran EU-ekologiskt och KRAV-certifierat, samt biodynamiskt jordbrukien
rapport mellan aren 2019-2021.

Agrovektor ar en oberoende, opolitisk aktdr och har som sadan inget syfte eller
intresse att paverka eller driva marknaden i nagon riktning. Att sprida oberoende
marknadsinformation som leder féretag till ratt affarsbeslut ar det enda malet. Denna
rapport ar den forsta av tre, de dvriga tva publiceras 2020 och 2021 i april, med
sammandrag i Ekowebs Marknadsrapport i januari.

Fa kan dverblicka marknaden i dagslaget. Ingen vet egentligen riktigt hur det ser ut i
en samlad bild nar det galler tillgang och efterfragan, eller potential. Denna rapport
vill ge en mgjlighet till detta.

Med 15 ars erfarenhet av ekologisk marknad finns det goda forutsattningar for att
géra vettiga beddmningar av laget for svenskt ekologiskt jordbruk och marknaden for
dess produktion. Varje avsnitt avslutas med en sadan bedémning.

Tack till alla som medverkat i rapporten med sa mycket vardefull kunskap och inspel.
Trots alla ar i branschen sa galler den gamla sanningen aven har att ju mer man lar
sig, desto mer inser man att man inte vet. Da ar det tur att man vet vem som kan
veta!

Jag hoppas att Du kommer ha stor nytta av denna rapport och onskar dig trevlig
lasning!

Cecilia Ryegard
VD, rapportforfattare
Agrovektor AB



Bakgrund till rapporten

Rapporten ar en sammanstallning av intervjuer fran marknadens viktigaste aktorer,
lantbrukare, vd:ar, marknads-, forsaljningschefer och andra relevanta nyckelpersoner
inom respektive omrade.

Sammanstallningen speglar hela kedjan fran bonde till butik. Utveckling och tillgang
pa spannmal, kott, mjolk, dgg, gronsaker/frukt. Denna rapportering kan ligga till
grund for saval jordbruksforetags- som foradlingsféretags satsningar pa ekologisk
ravaruproduktion, samt for utlandska intressenter for inkdp och svenska foretag som
ar intresserade av att exportera svensk ekoravara.

Stor vikt har lagts vid att fa en bild av vad som sker i butik, eftersom det ar dar som
majoriteten av den svenska ekoravaran till sist finner sin slutkund. Det spelar ingen
roll hur mycket ekoravara svenskt jordbruk producerar, eller hur mycket politikerna
vill att ekologiskt ska produceras pa svenska akrar och i ladugardarna om inte
konsumenterna i slutdndan képer produkterna och ger underlag fér en marknad.
Agrovektor har anvant sig av en pilotbutik i rapporten. En av landets

stérre dagligvarubutikerna i en mellanstor stad i vastra Sverige med ca 30 000
kunder per vecka och med en ekoandel pa ca 7 procent, vilket ar snittet for
dagligvaruhandeln i landet. Tanken har varit att det som galler dar troligen ocksa ar
applicerbart pa manga andra hall i landet. Att inte valja en storstadsbutik har varit ett
medvetet val och inte heller att valja en butik med sldende hog ekoandel. Syftet har
varit att fa en sa rattvisande bild av ekokonsumtionen, och potentialen i den.

De gardar som deltagit med information till rapporten har valts med syfte att kunna
representera den genomsnittliga ekogarden inom respektive produktionsgren.

Foljande tva rapporter, som publiceras 2020 och 2021, kommer att bygga vidare pa
grunden i denna rapport.



Sammanfattning och arsprognos

Efter manga ar av brist pa i stort sett all svensk ekologisk ravara, och aven stora
begransningar till import av ekologisk ravara, borjar laget pa marknaden nu att vanda
och bilden som trader fram ar en annan.

En sammanfattande bild av vad som kommer att galla fram till april 2020 ar att det
kommer att finnas gott om ravara, i klartext ett 6verskott, nar det galler animalier.
Det kommer att vara fortsatt brist pa ekologisk spannmal.

Overskottet ar ett resultat av en 6kande omlaggning av konventionell jordbruksmark
och konventionella djurbesattningar till ekologisk produktion. Detta pa grund av en
battre Ilonsamhet i ekologisk an i konventionell produktion. Detta galler for de flesta
gardar i ett historiskt perspektiv, fram tills nu. Handeln har ocksa genom flera
kampanjer/uttalanden riktade till svenska lantbrukare kommunicerat att produktionen
maste 6ka. Svenskt lantbruk har lyssnat och svarat med en 6kad produktion.

Handeln har under 2018/2019 inte kunnat salja motsvarande de ekovolymer som
svenskt jordbruk levererat. Detta galler for alla animalier. Fér spannmal rader som
sagt en fortsatt bristsituation, pa grund av en extrem sommar 2018 och pa grund av
en vaxande ekomarknad globalt dar svensk spannmal ar hdgintressant ur ett
internationellt perspektiv.

For handeln och féradlingsindustrin ar en dverskottssituation det 6nskade laget. Det
leder till 6kade forsaljnings/foradlingsmojligheter och ékade mojligheter att utveckla
marknaden - och en mdjlighet till prispress. | Danmark har man lange haft ett
Overskott pa ekologisk ravara och klarat av att hantera det och samtidigt behalla
rimliga prisnivaer till producenterna. Losningen har varit export.

En prispress pa animalier har inletts och prognosen ar att denna prispress fortsatter,
men stabiliseras i borjan av ar 2020. Ekologiska dverskott ar inte langvariga. Agg,
kyckling och gris har redan stangt ekostallar. Nar det galler mjolk har 3000 nya
ekomijolkkor tagits in i systemet nar den senaste rekryteringsperioden ar klar. Dessa
gar inte att stoppa, pa grund av radande medlemsregler, trots att marknaden nu viker
pa ekomejeri Trenden har varit en vikande marknad med negativt index fram till april
2019. Lanseringar planeras under tredje kvartalet. Om dessa inte lyckas kan en
sankning av mervardesbetalningen pa ekomjolken vara en trolig foljd.

For spannmal beraknas marknaden inom de kommande 12 manaderna fortsatt
praglas av brist och héga priser. Pris och tillgangsbild ar sa klart vaderberoende och
ett helt klart scenario ar omdjligt att ge i april/maj, nar denna rapport avslutas. Efter
en inledande vaxtodlingssassong dar hostgrodorna sett ut att kunna leverera
rekordskérd 2019 har franvaron av regn i mars/april/maj hojt varningstecken som i
skrivande stund bérjar paverka ekogrédorna negativt i de stora
spannmalslevererande omradena. | slutet av maj har dock en hel del nederbérd
kommit, nagot som stabiliserat laget.

Det ekologiska spannmalspriset ar ocksa maijligt att halla uppe genom export. Laget
pa exportmarknaden beraknas vara fortsatt gynnsamt for svensk ekospannmal
kommande 12 manader och troligen aven i ett langre perspektiv.



Ekologisk frukt och grénsaker lever nagot av sitt eget liv. Stor brist och stor
efterfragan finns pa svenskproducerat ekologiskt, men samtidigt méter inte prisbilden
riktigt odlingskostnaden for att 6ka marknaden. Priset blir ofta generellt sett "for dyrt” i
butik. Stora lokala variationer finns dock. De som saljer direkt till kund och direkt till
butik och/eller har egen foradling kan ofta fa en god I6nsamhet. Storskalig ekologisk
bar/fruktodling finns i dagslaget inte i Sverige, med nagot enstaka undantag.
Gronsaker/rotfrukter har en hégre produktion. Dar varierar prisbilden/ldonsamheten
starkt beroende pa kontrakt och égonblicksbild nar det galler tillgang.

Ett generellt rad till en lantbrukare som funderar pa omlaggning under de narmaste
12 manaderna ar att nar det galler spannmal finns i dagslaget inga
marknadsargument som inte talar fér en omlaggning. Aven om prisnivan sjunker mot
dagens sa finns goda mdjligheter till Iinsamhet. (beaktat gardens mdjligheter, bla
kvaveforsorjning). Detta galler aven den kommande femarsperioden. Méjligheten till
odling av specialgrodor har hég potential. Sakring till slutkund rekommenderas
framfor allt pa specialgrodor. Kunskapen och tekniken gar dessutom snabbt framat
sa mojligheterna for en kostnadssankning i odlingen bedéms som stora pa de flesta
gardar. Nar det galler agg, mjolk, kyckling och gris ar systemen stangda i
dagslaget och har finns k6 pa intresserade producenter. Omlaggning ar inte maojlig de
narmsta 12 manaderna, om man inte har egna avsattningsmaijligheter direkt till
slutkonsument/butik eller egen féradling. Not ar ett 6ppet system. | skrivande stund
finns gott om ravara, men laget bedéms vanda till en brist andra halvan 2019, med
ev. stigande priser som foljd. Har beror en ev omlaggning pa tillgang till mark/foder
och ev vinster i godseltillgang och maojlighet/intresse att engagera sig i avsattningen.
For odling av ekologisk frukt/gronsaker finns stora mojligheter till god avsattning
och I6nsamhet vid egen féradling/egen férsaljning och kontraktsodling. Radet ar att
nogsamt sakra en avsattning och slutkund.

For den foradlare som funderar pa att satsa pa ekologiska produkter finns stora
mojligheter att fa tillgang pa ravara inom animalieproduktion. Nar det galler mjolk
finns det gott om ravara till ett férhallandevis bra pris, tillganglig omgaende. Det
samma galler nét i dagslaget. For agg, gris, kyckling finns producenter som vill in i
systemet. Ekoproduktionen ar har sjalvreglerande och dverskott finns ingen langre
tid, darfér kan stérre volymer nu behdva en startstracka. Prisbilden ar betydligt hogre
an konventionell ravara, denna prisbild kan inte forvantas andras, eftersom den ar
kopplad till regelverket. Fér spannmal kan man forvanta sig en fortsatt hog prisbild
for ravaran, jamfort med konventionell. Troligen aven begransad tillgang under den
kommande 12 manadersperioden. Pa fem ars sikt kommer tillgangen att 6ka. For
ekologisk frukt/bar/gronsaker kan man fortsatt forvanta sig starkt begransad tillgang
av storre volymer och ett hogt kostnadslage (det samma galler konventionell
motsvarighet). Begransningar i klimatet och hdg kostnad och svarighet att fa tag pa
arbetskraft hojer priset. Kontraktsodling kan dock vara en framkomlig vag. Rotfrukter
kan troligen fa en snabb 6kad tillgang pa volym om efterfragan finns. Fler lantbrukare
ar intresserade av kontraktsodling.

For den som vill satsa pa export av ekologisk ravara/produkter finns en stor
mojlighet. Marknaden for ekologiska livsmedel vaxer globalt med ca 10 procent per
ar och odlingen/produktionen 6kar inte i motsvarande takt. De flesta
konsumentmarknader dras med underskott. Vardet och trovardigheten i den svenska



eko/KRAV-certifieringen ar hdg och en betalningsvilja for detta finns aven pa ett
internationellt plan. | dagslaget finns kanaler for export av spannmal. Agg har
periodvis exporterats, mjolkpulver har nyligen startats upp, men pa dvriga omraden
och for féradlade produkter far marknaden betecknas som outvecklad fran svenskt
hall. Ur primarproduktionens synvinkel ar upprattandet av fler exportkanaler en
mycket viktig fraga. Detta gor att prisnivan kan uppratthallas aven vid
Overskottssituationer och produktion behdver inte laggas i malpase i vantan pa okat
behov pa hemmamarknaden.

Det finns en fortsatt stor potential i marknaden. Bade internationellt och
nationellt. Aven om ekomarknaden just nu i Sverige star och stampar. De forsta
kvartalsrapporter som inkommit fér 2019 har inte varit upplyftande lasning ur
ekologisk synvinkel. Systembolaget till exempel, nast storsta aktoér pa
ekomarknaden, minskade forsaljningen med 0,5 procent jan-mars, jamfort med en
Okning pa 9 procent for helaret 2018. Ekologiskt mejeri, storsta kategori for eko, har
ett fortsatt negativt index under forsta perioden 2019. Enligt Ekowebs
Marknadsrapport forvantas ekomarknaden 6ka med ca 3 procent, eller 1 miljard
kronor. Ungefar halften av detta, 0,5 miljarder beraknas komma fran svenska
lantbrukare. Samtidigt féorvantas den danska marknaden 6ka 10-15 procent under
2019, den tyska ca 10 procent, den franska nagot liknande. Varfor det gar trogt i
Sverige just nu ar omdiskuterat. Det ar okat fokus pa hallbarhet generellt

men eko/KRAV har inte lyckats na fram med sina mervardesfragor i debatten. Okat
fokus pa miljé och hallbarhet, som vi ser i svenskt samhalle just nu, borde tala fér en
Okad ekoférsaljning, men har hittills inte gjort det i ar, 2019.
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Hela den ekologiska marknaden bygger pa produktionen av ekologisk ravara. Det ar
produktionsmetoden, som bland annat utesluter kemiska substanser och bekampningsmedel
samt konstgddsel och har ett starkt fokus pa djurvalfard, som ger konsumenten ett mervarde
som konsumenten betalar ett hogre pris for. Detta regleras med det EU-ekologiska
regelverket, som ar obligatorisk fér alla ravaror som kallas ekologiska, och med en frivillig
palaga for KRAVs regelverk. Utdver detta finns aven ett regelverk for biodynamisk
produktion, med ytterligare sarregler. Detta raknas ocksa som ekologisk produktion och faller
under det EU-ekologiska regelverket.

Med detta faststallt ar det uppenbart att det &r en fundamental fraga att certifieringen ar
sakerstalld och att konsumenten i slutdndan kan garanteras att den ekoprodukt man kopt
verkligen innehaller en ekologisk ravara. Det ekologiska mervardet borjar — och slutar,
med den ekologiska ravaran. Ar ravaran inte ekologisk kan slutprodukten aldrig heller vara
det. Jordbrukaren ar sa klart viktig i all ravaruproduktion, utan lantbrukare — ingen ravara.
Men i ekologisk produktion ar jordbrukarens roll och insats annu viktigare och avgérande.

Skarpta ekokontroller 2019

De oberoende kontrollerna vid import av ekologisk ravara till EU, fran tredje land har skarpts
fr.o.m. 2019. Sverige har sedan tidigare haft detta, via en extern kontrollorganisation, men nu
blir det Jordbruksverket som dvertar ansvaret. Det ar den som férorsakat skadan som halls
ansvarig for kostnaden, om regelverket inte f6ljts. Om det skulle upptackas pesticider i
ravaran vid leverans till en kund, som till exempel en spannmalsuppkdpare, ar det
lantbrukaren som halls ansvarig for kostnaden.

Lantmannen ar en av Sveriges storsta importor och exportér av ekologisk ravara

- Lantmédnnen kommer &ven fér egen del att utbka kontrollsystemet for att
upptédcka kontaminering av icke tillatna substanser i ekoravaran och att
eventuella problem upptédcks sa tidigt som mdéjligt oavsett om det beror pa slarv
eller rent fusk. Det &r mycket allvarligt om det sker, det kostar oerhért mycket
pengar fér alla inblandade inte minst for leverantéren och det drénerar
fértroendekapitalet fér bade kunder och ekologiska ravaror och produkter. De
allra flesta éar bade duktiga, érliga och noggranna, sé de skérpa atgérderna ska
framst ses som en signal om hur allvarligt Lantménnen ser pé detta och att det ar
viktigt fér ekoafféren framéver.

Gdran Karlsson, ansvarig ekologisk spannmal tom 1 april 2019, Lantmé&nnen

Ekologisk areal

Tillgangen pa ekologisk areal ar fundamentet for laget och utvecklingen for den ekologiska
ravaran, oavsett om det galler vegetabilier eller animalier. Jordbruksverket ar den aktér som
samlar in och sammanstaller den ekologiska arealen pa arsbasis. Statistiken slapps i slutet
av maj och ar saledes inte tillganglig vid denna rapports slutférande.

Tidigare ar har praglats av underskott, ibland till och med ett stort underskott, av de flesta
ravaror som kan produceras av svenska ekoproducenter. Pa grund av ett hardare klimat i
konventionellt jordbruk, dar det blir allt svarare att fa ett ekonomiskt éverskott av
verksamheten, har intresset for att stalla om till ekologisk produktion tilltagit under 2017 och
2018. Generellt &r Ibnsamheten god i ekologiskt jordbruk i dagslaget. Andelen ekoareal



uppgick till cirka 19 procent under 2017, enligt den senaste faststallda statistiken fran
Jordbruksverket, som redovisades i maj 2018 och darmed visar laget 2017. Nastan 580 000
hektar brukas med ekologiska metoder. Under de senaste 10 aren har den ekologiska
arealen nastan fordubblats. | Sverige brukas nu var femte hektar ekologiskt, vilket ar topp tre
i varlden, efter Lichtenstein med 31 procent andel ekoareal och Osterrike med 21 procent.
Tva lander i varlden, Butan och Kazakstan, har satt upp mal om att hela jordbruksarealen
ska vara ekologisk innan 2030. Danmark har ca 10 procent andel ekoareal av sin totala
jordbruksareal.

Uppdelat pa spannmalsproduktion och betesmark var andelen 18 procent och respektive 28
procent, vilket avspeglar en hég andel ekologiska mjélkkor och nétdjur.

Sverige har ett mal om att 30 procent av jordbruksmarken ska vara ekologisk ar 2030
Det betyder 6kning med ca 1 procentenhet per ar frdn nu och med nuvarande 6kningstakt
ser malet ut att vara realistiskt. Ett [an som redan uppnatt malet ar Jamtland, dar ar 37
procent av arealen ekologisk. Aven Varmland och Gavleborg ligger éver 30 procent. Tva
stora jordbrukslan med hdg ekoandel ar Vastergétland och Ostergdtland, med vardera 25
procent ekoareal. Skane har en lag andel ekoareal, 8 procent. Samtidigt 6kar andelen
snabbt, pa 7 ar med 47 procent.

Agrovektors prognos for 2018 ar att andelen ekoareal fortsatt att dka till att passera 20
procent. Intresset for att stalla om till ekologiskt ar stort. Inom djurproduktionen ar det just nu
framst bristen pa kontrakt som stoppar 6kad omstallning, ett resultat av att marknaden inte
utvecklats i tillrdcklig omfattning. Det betyder att det framst ar vaxtodlingsgardar som
kommer att kunna stélla om under 2019-2020, eftersom spannmalsvolymerna séljs pa en fri
marknad.

Agrovektors prognosen ar en ekoadel pa ca 21 procent ar 2021 fér svensk jordbruksareal.

KRAVs mervirde i svenskt jordbruk

Totalt omséatter den ekologiska ravaran mellan 5 och 6 miljarder i bondeled, i varde nar
ravaran lamnar garden. Av detta star KRAV-certifieringen for ca 1,5 miljarder kronor,
enligt Agrovektors bedémning. Som jamférelse kan ndmnas att det totala gardsstodet till alla
svenska jordbruk ligger pa 6 miljarder kronor. KRAV-certifiering ar ett av de fa mervarden
inom svenskt jordbruk som lyckats tillfért ett reellt ekonomiskt mervarde tillbaka till
lantbrukaren i praktiken. Agrovektors bedémning ar att mjélkens KRAV-certifiering ar vard ca
0,5 miljarder i bondeled 2018. Motsvarande varde for KRAV-spannmalen ar 0,65 miljarder.
Vardet ar berdknat pa den éverskjutande betalningen for KRAV med avstamp i det
konventionella priset till bonden. Motsvarande gar att se aven for gris, kyckling och agg.
Minst mervarde tillbaka till bonden ar det i dagslaget fér nét. (ca 16,5 miljoner kr).

En annan berdkning som Agrovektor gjort ar hur stort varde vardera ravaruled har nar de
lamnar garden. Det vill sdga hur stor andel vardera produktgren har av det totala
produktionsvardet for ekologiskt beraknat fran gard. Ett normalar hade troligen givit ett stérre
varde for spannmalen.



Varav KRAV-tillagg:
1,5 miljarder
Véxthus
4,0%
Friland
5,0%
Kott Kyckling
1,0%
Kott Gris 0,135milj. kr

2,7% 2,2 milj. kr
Kott Not

10,7%
1 milj. kr

Spannmal
19,9%

Total ekologisk ravaruproduktion i Sverige 2018/2019 berédknat i varde fran gard,
dédrav KRAV-certifieringens vérde

Raknat pa att drygt halften av den totala ekomarknaden bestar av svenska ravaror sa
betyder detta att den svensk ekologiska ravaran vaxlats upp ca 3 ganger nar det saljs till
slutkund/konsument, till ett varde pa knappt 17 miljarder i butiker och storkok.

Spannmal

”2018 - Ett riktigt skitar”
Frustrerad spannmalshandlare, som vare sig har nagot att sélja eller att képa

e Varde i bondeled ca 1 mdr kr ett normalar

o KRAV-certifieringens varde 0,325 miljarder

e volym ca 325 000 ton ett normalar

Underskott ca 100 000 ton 2018/2019

Potential 100 000 ton per ar, ca 25 000 nya ha per ar

Marknadslage: Brist pa djurfoder som ar storsta marknaden, brist pa kvarnravara
Grodor med storst potential pa exportmarknaden: Grynhavre, maltkorn och
kvarnkvaliteter

Sommarens extremvader hade stark paverkan pa den ekologiska spannmalsskorden.
Detta bekraftar alla stérre spannmalshandlare som Agrovektor varit i kontakt med.
Skorden ar generellt sett samre for vargrodorna och varre for ekologiskt an konventionellt.
Cirka 50 procent av normalskdrd ar ett troligt tvarsnitt for den ekologiska skérden 2018,



detta efter flera ar av rekordskordar. Den svenska skorden drabbades varst av torkan inom
EU.

Eftersom konsumentmarknaden 6kat under manga ar i de flesta Europeiska lander, och
Nordamerika, ofta mer an vad den inhemska produktionen 6kat, sa har det inte funnits
nagon oOverlagring av ekologisk spannmal att tala om, vare sig i Sverige, eller i dvriga
varlden. Sverige har exporterat stora volymer ekologisk spannmal fran skérd 2016 och
2017. Lagren stod i princip helt tomma och vantade pa skorden fran 2018, dar halften av
kvantiteten alltsa uteblev. Detta betyder att Sverige har importerat ca 50 000 - 60 000 ton
ekospannmal under 2018/2019. Det ar sa gott som enbart vete, framst till foder, men aven
en del majs, uppskattningsvis ca 10 000 ton. En liten mangd grynhavre, ca 5-10 000 ton
finns ocksa med i siffran. Det motsvarar areal fran ca 10-15 000 ha, enligt Agrovektors
berakning.

Ekologisk majs ar en importgroda som beraknas kunna oka konkurrensen mot svenskodlat
fodervete framdver. Ekomajsen ger en ny mdjlighet for exportlander att ge sig in pa
ekomarknaden pa ett nytt satt.

Forutom dessa volymer tillkommer en import pa ca 25-35 000 ton soja. Skulle denna volym
kunna ersattas med inhemsk ravara sa motsvarar det ca 15 000 ha.

- Fér var del har den laga skdrden kravt betydligt mer import. Vi har en halvering
av omséttningen for ekologiskt, totalt tvart emot var malséttning. Men man far se
2018/2019 som ett mellanar och ta nya krafttag. Man ska veta att de héga
priserna lockat fler och helt nya aktérer till marknaden. Dessa kommer inte bara
férsvinna, &ven om en del ar lycksbkare, utan har fatt blodad tand av de héga
priserna och kommer vilja ha sin del av kakan &ven framéver. ”

Goran Karlsson, ansvarig ekologisk spannmal tom 1 april 2019, Lantmé&nnen

Marknaden ar stressad pa grund av den stora bristen pa ekologisk spannmal som vadret
ledde till. Den galler bade foder och livsmedel fram till ny skérd 2019. Det ar framfor allt till
foderfabrikerna som det saknats ekologisk ravara i Sverige. Behovet av foderravara har
ocksa stigit nagot, jamfort med aret innan. Tillgangen pa exportmarknaden har daremot
varit god, framst fran lander utanfor EU, till exempel Ukraina, Ryssland och Kazakstan.

Manga foéradlare, bade i Sverige och i Europa, har lagt produktutvecklingen pa is och
vantar pa mer normala priser och mer normal prisskillnader pa ekologisk ravara jamfort
mot konventionell. Fram till skérd 2019 kommer vi att fa se tillfalliga pristoppar och stigande
priser nar nagon enskild kund ar ute efter battre kvarnkvaliteter. En vara som detta
verkligen gallt for ar ekologisk grynhavre och raps. Affarer pa raps har noterats pa runt
10,50 att jamfoéra med ett pris som anses riktigt bra ett normalar pa 8 kr.

Marknadens aktérer, spannmalshandlare som tidigare varit exportérer, ar fortfarande
fokuserade pa import. Det ar forst nar fokus andras till skérd 2019 och férhoppningar om
normalar som man vagar hoppas pa férsaljningar igen och aven att den svenska exporten
ater kan dra igang .

Den extremt tidiga skérden 2018 har gjort att den héstsadda ekoarealen natt rekordnivaer.
Detta kan, om skérden blir bra, satta press pa priserna till skérd 2019. Men fortfarande
galler att bristen 2018 satter mer pragel pa priserna for den kommande skérden. Kontrakt
till historiska rekordnivaer hos till exempel Lantmannen ar méjliga att teckna under varen
2019. Lantmannen arbetar enbart med KRAV-certifierad spannmal, men inte med EU-



ekologisk. Kvarnvetet lag pa cirka 3,40 kr per kilo som hdgst och cirka 40 6re lagre for
fodervete. | skrivande stund ar kontraktspriserna pa vag nerat, for forsta terminen.

Vi har ca 40 - 50 000 nya certifierade ekologiska hektar som kommer in i
systemet varje ar 2019 och 2020, som det kommer att produceras ekologisk
spannmal pa. Sa vart mal borde vara mdjligt att uppfylla.

Goran Karlsson, ansvarig ekologisk spannmal tom 1 april 2019, Lantmé&nnen

Till skord 2019 férvantas erbjudande om framférallt ekologiskt fodervete och fodermajs
Oka fran Baltikum, Ukraina, Kazakstan, Ryssland mfl. Dessa lander har haft ett lyckosamt
ar pa den ekologiska exportmarknaden och vill nu fortsatta att bygga langsiktiga
affarskontakter.

Alla stora aktorer har som ambition och raknar med att 6ka sin ekoaffar. Lantmannen har
som mal att till 2020 omséatta 200 000 ton ekologisk spannmal, ndstan en dubblering mot
2017 ars niva, och ser positiv pa det.

-Vi ser att vi kommer att behdva képa in betydligt mer ekologisk spannmal
framéver, bade péa kort och lang sikt.
Carsten Hansen vd Svenska Foder

Behovet till foder och darmed behovet till svensk animalieproduktion ar det som fortfarande
driver den ekologiska marknaden, bade i Sverige och i andra lander i Europa. Svensk
kvarnindustri producerar produkter framférallt till nordiska konsumenter, men tillvaxttakten ar
fortfarande ganska lag och konsumenternas efterfragan har hittils inte drivit pa
produktutvecklingen i stor omfattning.

- Lantménnens olika interna afférer, till foder och livsmedel, &r stora konsumenter
av ekologisk och KRAV certifierad spannmal och de kommer framéver att vixa
och ha stort behov av ravara. Vi satsar ocksa stort pa att sélja varor till externa
kunder, bade i Sverige och internationellt, dar sannolikt var konkurrenskraft ar
stérst pa premiumvaror. Den svenska odlarkaren &ar véldigt duktiga vilket &r en
god férutséttning att kunna sélja premiumvaror. Detta har vi inte till fullo dragit
nytta av.”

Goran Karlsson, ansvarig ekologisk spannmal tom 1 april 2019, Lantmé&nnen

Det finns ocksa utmaningar:

-Ur mitt perspektiv sa tror jag att KRAV maste utveckla standarden och plocka
fram fler mervérden i konceptet. Klimatfragan maste ocksa integreras béttre. Det
har man inte lyckats med och det behdver férstarkas regelméssigt. Klimatfragan
ar den absolut stérsta fragan och den kommer att vara det under lang tid
framéver”

Goran Karlsson, ansvarig ekologisk spannmal tom 1 april 2019, Lantmé&nnen

Potentialen ar fortsatt god fér avsattning for en stérre volym av ekologisk spannmalsravara,
aven raknat fran rekordskoérden 2017. Sverige var pa god vag att bygga upp och etablera en
stark relation med manga olika landers ekomarknader, innan katastrofskérden 2018. Blir
skorden normal under 2019 finns goda forutsattningar att aterta de marknader som gatt
forlorade. Aven den inhemska marknaden kan troligtvis erbjuda en hel del ytterligare
mojligheter for ekologisk spannmalsravara kommande ar. Agrovektors prognos ar fortsatt
Okning av den ekologiska spannmalsarealen med nagon ytterligare procent per ar den narmsta
femarsperioden.



Proteingréodor

Marknaden foér ekologiska proteingrédor ar intressant och har potential att kunna bli
omfattande, bade till djurfoder men aven i allt hégre utstrackning till humankonsumtion.
Vaxtféljden ar en naturlig begransning men med en hdgre grad av nyttjande av mellangrédor
kan cyklerna kortas.

...och nischgroédor

Det finns mdjlighet att utveckla odlingen av en rad spannande nischgrédor pa ekosidan. Hit
raknas aven gamla kultursorter, dar intresset fran konsumentsidan ar i tilltagande. Odlare av
gamla svenska kultursorter kunde ocksa i somras notera att dessa grédor var betydligt mindre
paverkade av extremvader, &n de vanliga kommersiella sorterna. Aven en rad grédor som
mycket val skulle kunna odlas i Sverige, som vi bara inte har tradition av, eller glémt av tex
durumvete, humle, bovete mfl. Under 2019 dubblerades till exempel arealen for ekologisk
sockerbetsodling, som aterupptogs 2017 efter dver ett decennium i malpase.

Radet till den som vill prova att odla ar att se till att ha en slutkund eller egen avsattning for
grodan. Lika Idnsamt som den har typen av projekt kan bli, lika kostsamma kan de ocksa vara
om man inte hittar avsattnig for skorden.

Torka igen?

| april sdg de ovanligt stora arealerna av héstsadda ekogrédor valdigt fina ut pa de flesta hall
i landet. Stor rapsareal ar sadd. Den forsta delen av varbruket har pa de flesta hall gatt fint.
Givetvis blir mycket av antaganden runt skérdevolymer och priser sa har ars ren spekulation.
Mycket hanger pa vadret/nederbdrden i maj och juni. April och bérjan av maj har varit extremt
torr i de stora spannmalslanen och detta boérjar nu paverka grédan negativt och forsena
uppkomsten av varsadden. Annu kan mycket hdnda pa véaderfronten - bade positivt och
negativt. Vattennivaerna ar fortfarande inte aterstallda pa manga hall efter sommaren. Enligt
SMHI ar de @nnu sa lange bara normala i trakterna runt Trollhattan och i Norrland.

Om en genomsnittlig skord kan hallas ar férvantad tréskad volym pa ca 340-360 000 ton 2019.
Det skulle kunna innebara ett marknadslage med ett méjligt dverskott ar 2019 och att darmed
exporten kan aterupptas.

- Svenska ekovolymer éar helt klart intressanta for utldndska uppkdpare. Vi héller
just nu, i april, pa att teckna rapsareal fér Tyska uppkdpares rékning. En nyhet &r
att man tecknar sig for en areal, inte en volym. Vilket ar en klar férdel fér odlaren.
Magnus Sandberg, Trader ekospannmal, Scand Grain

Handelns kommentar:

“Nar det galler svensk ekospannmal, som oftast aterfinns under segmentet “kolonial” finns
fortfarande goda utrymmen till tillvaxt. Vi ser en 0kad efterfrigan pa svenskproducerade
ekogryner, pasta/pastavarianter och givetvis glutenfritt. Har blir prisskillnaden mellan
ekologiskt och konventionellt inte sa stor for kunden. Har ser vi garna en okad
produktutveckling med fler maéjliga ekoval. Nar det galler bréd sa har eko inte riktigt slagit
igenom, om man bortser fran de harda varianterna. Flera bagerier har forsokt men det ar svart
att sélja. Det blir inte samma konsistens och “farskhet” som kunden ar van vid och det kravs
snabb omsattning i hyllan. Ingen, eller i alla fall fa, vill kbpa gardagens brod. For nagra bagerier
har vaccumpackat varit en l16sning. Nar det galler nya proteingrédor sa ar det ju verkligen
intressant. Det pratas mycket och manga konsumenter ar intresserade, men vi har ju inte sett
snacket omsattas i sa stor utstrackning i praktik, produkter som vi kan salja i butik - an. Har
kan saker ekologiskt ta viktiga andelar. ”

Potentialer



Att rakna pa en omlaggning utifran 2018 och 2019 ars prisnivaer ar inte realistiskt. Det vantade
scenariot ar en tillbakagang i prisnivan. En fortsatt god merbetlning for ekogrédan ar dock ett
realistiskt antagande. Aven om marknaden stagnerat i Sverige under 2018/2019 s& finns det
goda mojligheter till export, som kan halla prisnivan uppe. Till skillnad mot konventionell export
kan mervardet behallas aven pa exportmarknaden. Det finns exempel dar utlandska
uppkopare betalat battre pris, fritt. lev gard, an vad man fatt pa den svenska marknaden.
Denna utveckling beraknas halla i sig 6ver tid, atminstone en femarsperiod. Risken med en
omlaggning till ekologisk produktion beddms som mindre dn den mdjliga vinsten. Teknik och
kunskap nar det galler ekologisk spannmalsodling ar pa stark frammarsch. Potentialen i
forbattrad Ionsamhet i mojliga effektiviseringar och forbattringar pa gardsniva ar pa manga hall
fortfarande hég. Aven vid ett minskat spannmalspris finns darfor en god méjlighet till fortsatt
Ibnsamhet i ekologisk spannmalsodling.

Potentialen i proteingrédor, vallfréodling, specialgrédor, “gamla grédor och bedéms som
mycket god bade pa kort och lang sikt. For all odling som stracker sig bortom gangse
handelsgrodor galler att sakra slutkund, avsattning och kontrakt.

Bondens kommentar:

“Vi har varit ekologiska spannmalsodlare i 7-8 ar nu och det fungerar valdigt bra. Lénsamheten
har varit god. Ibland misslyckas man med vissa grodor, som rapsen i fjol, men da kan man
oftast ta igen det pa annat. Vi har ocksa haft ar med valdigt bra rapsskérd. Det som vi trodde
skulle bli problem, nar vi stéllde om har oftast inte blivit sa stort problem, till exempel har vi
kunnat halla ograsen bra i schack. Men man maste vara pa ta och géra momenten vid ratt
tidpunkt. Vi vill garna utdka var odling och kdper pa oss mark nar vi kommer at. Vi ser ljust pa
framtiden.

Spannmalsodlare pa ekologisk spannmalsgard med 400 ha i Vastergdtland

Ekologisk djurproduktion

| statistiken har alla ekologiska djurslag 6kat mellan ar 2016 och 2017, utom lamm och
varphons. Det stigande antalet speglar den 6kande efterfragan pa animalieprodukter fran
konsumenterna, som har genererat hégre priser. En fordréjning av primarproduktionens
respons ar ofrankomlig eftersom nya producenter har ett insteg pa minst 6 manader ibland
upp till 2 &r, beroende pa hur man kan lésa foderfradgan vid karensen.

Agrovektors bedémning ar att antalet ekologiska djur troligen fortsatt att stiga under 2018, fér
att troligen minska under 2019. Detta galler generellt alla djurslag, varphdns och kyckling kan
eventuellt behalla sin volym. Det galler inte for lamm. Dar har antalet sjunkit drastiskt efter
utslaktning pa grund av torkan sommaren 2018. Den Ovriga fortsatta 6kningen av ekologiska
djur kommer att ytterligare driva pa efterfragan pa ekologisk spannmal.

Mejeri

e Varde i bondeled ca 2,2 mdr kr

KRAV-certifieringens varde: 0,53 miljarder

volym ca 470 000 ton mjolk

Potential for bonden: All rekrytering stoppad pa obestamd framtid
Marknadsutveckling: mogen, just nu negativt index

Marknadslage: Overskott ca 50 000 ton



Kategorin mejeri ar en av de barande pelarna pa den ekologiska marknaden. Arlas

grona enlitersforpackning av mellanmjélk ar en av de storsta, troligen till och med den
storsta, enskilda produkten pa ekomarknaden. Under 2018 har mejeri 6verlag tillhort en
krympande kategori, &ven om en del marknadsandelar kunnat behallas pa grund av ett hojt
pris. Den radande konsumenttrenden styr mot allt hégre andel vegetabilier i kosten. | halso-
och miljédebatten har kategorin mejeri fatt ta harda smallar 2017 och 2018. De ekologiska
konsumenterna ar i an hégre grad mottagliga fér halso- och miljdargument, an de
konsumenter som inte handlar ekologiskt.

Index for ekologiskt mejeri var negativt i handeln, men landade pa +-0 inrdknat Foodservice,
som Okat, under 2018. Resultatet hjalps upp av prisdkningar i segmentet. Volymmassigt ar
det obdnhdorligen en minskning. Under inledningen av 2019 har ekologiskt mejeri ett fortsatt
negativt index, medan konventionellt mejeri aterhamtat sig till viss del.

En troligen hog andel av de konsumenter som éverger mejerihyllan till forman fér de
vegetariska alternativen, som soja- mandel och havremjélk, kopte tidigare ekologisk mjélk.
Detta har paverkat utvecklingen for ekologiskt mejeri negativt under 2019. Detta paverkar
ocksa utvecklingen for hela den ekologiska marknaden i hog grad, eftersom mejeri ar en
betydande andel av ekomarknaden. De ekologiska alternativen ar dessutom annu fa bland
de vegetabiliska alternativen. Manga av de kunder som i hogre utstrackning har gatt till
vegetabiliska alternativ har ocksa gatt fran att kopa svenska, ekologiska kott/mjélkprodukter
till att istallet kbpa importerade konventionella sojaprodukter.

Just nu finns ett éverskott av ekologisk ravara pa mejerisidan i Sverige. En effekt av saval
Okad invagning som minskad efterfragan. Ett 100 tal gardar har lagt om sin produktion till
ekologisk 2016-2018. Det ekologiska mjélkpriset har varit under press under 2018. Enligt
Arlas beddmning har effekterna av torkan och en darav férvantad minskad invagning av
ekologisk mjolkravara uteblivit. Eventuellt kan en minskning invagningen komma i mars/april,
nar/om manga producenter far foderbrist pa allvar, nagot som inte gar att bekrafta i skrivande
stund. Inledningen pa betes/vallsdssongen kommer fa stor betydelse pa fortsattningen av
invagningen av ekomjolk. April har varit férhallandevis varm, men samtidigt torr, maj kall och
torr sa langt, sa betena/vallarna har inte fatt en tidig start.

En av Europas storsta ekologiska mjolkgardar, Vadsbo Mjolk, stallde om till konventionell
produktion den 1 januari 2019 eftersom man inte far nadgon avsattning fér produktionen.
Detta kommer leda till drygt 1340 farre arsmjolkkor i ekologisk produktionen, och kommer att
synas i statistiken for 2019. Produktionen fran dessa uppgar till ca 3 procent av den totala
ekologiska mjélkinvagningen.

- Ekologiskt mejeri 6verlag har utmaningar inom ekosegmentet, &ven om Arla tar
marknadsandelar. Trots farhdgorna om en minskad ekoinvégning efter arets torra
sommar sé har vi gott om volym. Vi har ekovolym att védxa med och att bygga
vidare pa. Vi efterstravar en balans i tillgang och efterfragan pa ekologisk ravara.
Just nu har vi inte det. Vi planerar nya lanseringar av ekoprodukter under tredje
kvartalet som vi hoppas kommer att leda till battre balans.

Ann Freudenthal, ansvarig fér hallbarhetskommunikation pa Arla

Mjolkkor:

En forhandsbedémning fran Jordbruksverket ar att det fanns ca 58 000 mjolkkor, en 6kning
med 5000, eller ca 10 procent 2018. Dessa levererar en produktion pa ca 470 000 ton.
Andelen bor da vara ca 17 procent av totalinvagningen (16% 2018)



KRAV-certifieringen bidrar med drygt en halv miljard kr (535 milj kr) till svenska
mjolkgardar under 2019, enligt Agrovektors berakning.

Det stigande antalet ekologiska mjolkkor 2017 var praglat av Arlas da pagaende rekrytering
av mer ekologiska mjélkbonder, som inleddes under 2015. Da éppnade Arla efter fem ar ater
upp for nya ekologiska mjolkgardar Malet var en 6kad invagning med 50 miljoner kg
ekomjolk i Sverige till ar 2017 och 150-200 miljoner kilo ekologisk mjolk ytterligare i Danmark
och Centraleuropa (Tyskland, Belgien, Luxemburg och Nederlanderna). Det motsvarar en
Okning av Arlas totala invagning av ekologisk mjolk pa omkring 25-30 procent.

Koncernen satte ocksa konkreta tal pa sin malsattning. En foérdubbling av omsattningen till ca
10 miljarder Skr till &r 2020 ar malet.

- Vi tror att var globala ekologiska forséljning kan bli riktigt, riktigt stor. Det géller
bade mjélk, syrade produkter, smér och ost. Vi har en ambition att férdubbla den
ekologiska omséttningen. Om vi ser till de kommande 10 aren sa talar vi om
nagot mer dnda.

Arlas koncerndirektér Tim @rting Jergensen, Berlingske sep 2016

Arla, och resten av mejeribranschen, har 2018 och 2019 métt en marknad som inte i samma
utstrackning okat efterfragan pa ekologiskt mejeri. Men man har fortfarande kvar sina mal.
Just nu pagar en export av ekologiskt mjolkpulver fran Sverige som till viss del kan
stabilisera marknaden.

Handelns kommentar: Ekologiskt mejeri star och stampar, det ar i sa fall om det kommer
nya artiklar som det hander nagot med forsaljningen. Ekologiskt mejeri ar en mogen kategori
som kravs en hel del for att paverka uppat nu. Nar det galler laktosfritt ar laget ett lite
annat. Dar skulle vi behova mer ekologiska alternativ. Det &r ocksa en kategori som
vaxer generellt. Nar det géller ost sa ser vi ingen 6kning nar det galler ekologiskt.
Svenskarna ar ett ostalskande folk, men de flesta nojer sig med svensk ost.

Lantbrukarens kommentar:

“Vi har haft ett bra mjolkpris under ca tre ar. Jag ar néjd med min produktion och jag hor inga
ekologiska kollegor som klagar och det brukar vara ett sakert tecken pa hur det star till med
Ibnsamheten pa garden. Kunde jag gora mer av min gard sa skulle jag det, utveckla
den, med mer mark eller kanske fler kor. Det ar sadant jag gar och funderar pa. Manga
trodde att det har aret skulle bli riktigt daligt, pa grund av torkan, men sa har inte varit fallet.
Foderbristen ar inte akut for de flesta, det ser man inte minst pa att draget efter grovfodret,
det ar inte ar sarskilt stort p& marknaden. Jag ser ljust pa framtiden. Jag tror att ekologisk
mejeriproduktion ar en del av I6sningen pa samhallets hallbarhetsproblem, inte ett av dem.
Jag har till exempel ett valdigt slutet kretslopp pa min gard idag.”

Erik Palsson, Gerasens gard

Potentialer:

Manga av de kunderna som nu képer hogre andel vegetariskt har gatt fran att kopa svenska,
ekologiska kétt/mjélkprodukter till att istallet kdpa importerade konventionella sojaprodukter.
Analysen ar att antalet ekologiska mjélkkor kommer att stabiliseras eller minska fram till
nasta rapport, april 2020. Om inte den ekologiska mejerimarknaden tar ny fart omgaende sa
kommer en neddragningen av antalet ekologiska mjélkkor, pa grund av en trolig
justering/minskning av det ekologiska tillagget. Just nu, i april ligger merbetalningen pa ca
1,14 kr for ekologisk mjolk. Stérre produktlanseringar ligger planerade till andra halvaret
2019 hos Arla.

Agrovektor beddmer overskottet av ekologisk mjélkravara till ca 50 000 arston under 2019,
forutsatt att marknaden inte 6kar. Potentialen i ekologisk dryckesmjolk borde dock kunna
vara storre, an de ca 12-15 procent som handeln har. Danmark har som jamférelse 30



procent ekologiskt av totala dryckesmjolksforsaljningen. Dar ar det betesgangen ett betydligt
storre argument eftersom danska konventionella kor sallan gar pa bete. Potentialen i
ekologiskt mjolkpulver till marknader i Asien bedéms som hog.

Kott

Alla kategorier for kott har en lag ekologisk andel. Detta galler inte bara i Sverige utan
aven i andra stora konsumtionslander for ekologiska livsmedel som Tyskland och
Danmark.

- Det ar det férhallandevis héga priset som haller tillbaka ekoandelen. Ibland upp
till dubbla priset for en kéttdetalj. Den 6kade anvédndningen av sjélvscanning gér
ocksa att konsumenten ser direkt priset pa en kéttdetalj och kan jamféra pa just
den bit man képer, inte bara kilopriset. Jag tror att det gér att manga
konsumenter backar for prisskillnaden nér den blir sa tydlig.

Magnus Lidholm, kvalitets- och miljbansvarig HK Scan

| Sverige har den ekologiska koéttforsaljningen haft bekymmer under 2018. Det har gatt
trogt pa alla djurslag i butik.

Not

Varde i bondeled ca 0,66 mdr kr

KRAV-certifieringens varde: 17 miljoner kr

volym ca 17 000 ton

Potential for bonden: lagt mervarde for KRAV, stor potential i egen forsaljning
Marknadsutveckling: stagnerad

Marknadslage: Overskott

Det generellt hdga n6tkottspriset har gjort att ytterligare paslag for ekologiskt och KRAV
blivit for mycket fér manga konsumenter. Fér de mindre koncepten har dock
forsaljningen fortsatt positivt for manga. Grillforbudet juli augusti 2018 lade sten pa
bérda. En berakning som Agrovektor tagit del av ar att forsaljning av detaljer fran ca 40
000 grisar gick om intet. En del av dessa hade sakerligen varit ekologiska.

Samtidigt fortsatter manga av de mindre koncepten att ga bra och ha en god framtidstro.

- Fér oss ha det géatt véldigt bra, vart problem &r inte efterfragan vi har problem
att det inte gar att fa tag pa fler bra styckare. Var e-handel har gatt véldigt bra,
men vi har ocksa jobbat hart med den. Vi har ocksa fatt ett antal upphandlingar
fran offentlig sektor. Jag kan inte nog papeka betydelsen av dessa. Aven om det
kanske inte alltid &r de bésta affdrerna sa ger det en motor for det ér en stabil
volym éver tid och det ger mdjlighet till andra affdrer. Restaurangbranschen &r
den mérka delen. Dér ar det en véldigt hard prispress och manga bryr sig inte om
ursprung eller mervéarden. Men jag ar véldigt positiv runt 2019. Det finns absolut
en stigande efterfragan. Det jag &r orolig for ar att priserna kommer att aka upp
och ner. Jag spar en bristsituation ndgon gang under andra halvan av 2019.
Marta Jansdotter, VD Gréna Gardar.



Branschen har en fortsatt utmaning att jobba med KRAV-kétt och att marknadsféra
mervardena pa ett battre satt. Det ar valdigt mycket KRAV-djur som inte séljs som KRAV
eller ekologiska i dagslaget, utan istallet gar in i den konventionella férsaljningen.

- Kunden férstar inte mervardet med KRAV-kétt i tillrdcklig utstrackning i
dagslédget och det ar en utmaning att driva de mervérdena. Fér manga &ar svenskt
och lokalt tillrdckligt bra och man litar pa det. Nitritfragan &r ocksa en édesfraga.
Handeln borde ta sitt ansvar dér och vaga testa lite nitritfri chark.

Marta Jansdotter, VD Gréna Gardar.

Tillgangen pa not

Tidigare ar har tillgangen pa ekologiskt n6tkétt varit god, till och med mycket god, sett till
adlare detaljer, samtidigt som det har varit brist pa ekologisk nétfars. Problematiken for
foradlingsindustrin ar att fa avsattning for hela djuret och darmed en god ekonomi i hela
ekoaffaren. Bedémare i branschen spar ocksa att det sannolikt kommer nagon gang
under senare halvaret av 2019 att uppsta en brist. Detta pa grund av utslaktningen som
pagatt fran sommaren 2018 fram tills ny betessdsong 2019 pa grund av foderbristen i
torkans spar.

Enligt de stora aktorer p4 marknaden som Agrovektor varit i kontakt med ar merbetalningen
runt 1 krona for ekologiskt /KRAV-kétt. For de producenter som séljer kottet sjalva direkt till
konsument via tex kottlador ar daremot merbetalningen ofta betydligt hdgre. Farhagorna om
en pressad marknad med pressade priser i sparen av den utslaktning som har pagatt under
aret fram till ny betessasong 2019 har inte infriats i betydande omfattning.

Lantbrukarens kommentar

“Enligt min mening sa ar Idnsamheten usel, om jag lyfter ut nétkottet ur de totala
verksamheten. Jag tycker det ar extremt konstigt att vi inte kan fa storre del av mervardet
som ar i butik, aven om det ar en liten andel som nu saljs som KRAV/eko. Vi far i princip
samma betalning som for konventionella djur och ekodjuren tar langre tid att féda upp. Men
jag ser det som en helhet pa min gard med godseln, vallen och sa far jag ju de extra stéden
for ekoproduktionen, sa i slutdndan ar en évergang till konventionell produktion inget
alternativ anda.

Kristina Andrén, nétkottsuppfodare med 400 djur, Halna Gard, Téreboda

Den forhallandevis laga merbetalningen i KRAV-certifieringen nar det galler notkott ligger i att
en stor mangd KRAV-kétt i dagslaget saljs konventionellt. Kan mervardet for KRAV inte tas
ut i slutled kan mervardet inte heller uppratthallas till bonden. Detta trots att det KRAV-kott
som saljs som KRAV ibland ar dubbelt sa dyrt som det konventionella. Detta racker inte
eftersom en stor del av djuret far saljas konventionelit.

Gris

e Varde i bondeled ca 135 miljoner kr

o KRAV-certifieringens varde: 43 miljoner

e volym ca 30 000 KRAYV och 10 000 EU-ekologiska grisar (2019)
(27-28 000 KRAV-grisar, progos 2019)

o Potential for bonden: kontraktsstyrd. Just nu slutar producenter

e Marknadsutveckling: Stagnerad, men med 6kningspotential

« Marknadslége: Overskott som nu réttas till med produktionsneddragning



Griskoéttet har varit extra utsatt. Den totala konsumtionen av griskétt har gatt ner, sa aven
den ekologiska. Charkférsaljningen gar fortsatt bra, utmaningen ar resten av grisen. |
dagslaget slaktas ca 10 000 EU-ekologiska (10 000) grisar och 32 000 KRAV-grisar pa
arsbasis. Under 2018 slutar ett par av de KRAV-certifierade grisproducenterna till foljd av
den daliga efterfragan. Darmed blir KRAV-slakten troligen pa ca 27-28 000 KRAV-grisar
2019.

Ute i dvriga Europa har det varit dverskott pa ekologisk gris under ett par ar. Dar borjar
man nu hamna i balans och prognosen ar att balansen vands mot en brist nagon gang
under andra halvan av 2019. Det finns en hel del producenter som ar intresserade av att
stalla om till ekologisk grisproduktion i tex Danmark.

- Om den konventionella produktionskostnaden gar upp med en krona gar den
ekologiska upp med tva. Det ar véldigt svart fér oss att fa ut den merkostnaden.
Pa nét finns en betalningsvilja, man vill ha sin fina kéttbit. Gris ddremot har en
sjunkande attraktivitet bland dagens konsumenter. Aldre generationer har &tit
mer griskétt. Under 2019 kommer vi att ha samma volym ekologiskt griskétt, men
inte samma efterfragan, tror jag. Ekologiskt/KRAV har nu ett 6kat behov av att
profilera sig och sticka ut och att 6ka férédlingen. Branschen generellt har ett
behov av att kunna visa att eko &r mer hallbart &n de andra alternativen. Sjélva
har vi inget sérskilt pa gang fér ekologiskt under 2019.

Magnus Lidholm, kvalitets- och miljbansvarig HK Scan

-Totalt sett sa har vi ett positivt index pa KRAV-kéttet. Vi har till exempel haft en
positiv julskinkeférséljning, en 6kning med 20 procent. Vi har haft en god tillgang
av ravara under aret och kunnat tillgodose kundernas I6pande behov. Vi har
kunder som haft en véldigt positiv utveckling fér KRAV-kéttet och som valt att
satsa, till exempel Axfood och Lidl. Intresset 6kar ocksa fran Foodservice nér det
géller KRAV-nét. Vissa kunder har ddremot inte samma fokus att driva KRAV-
affaren vilket ar bekymmersamt. Det finns en utmaning i KRAV-affaren framfér
allt nér det géller gris, att fa ihop affaren.” Vi férséker anpassa volymen efter den
efterfragan vi ser.

Thomas Ostlund, VD Svenskt Butikskétt, stérst aktér pd KRAV-kétt.

-Utmaningen framoéver é&r ifragaséttandet av kétt, rent generellt. Men jag tror vi
snart har natt grdnsen i debatten och att det kan sla tillbaka at andra hallet. Det
kréver dock att hela kedjan kan pavisa ett aktivt arbete och resultat av en
minskad framtida klimatpaverkan. Ekologiskt och KRAV har konkurrens av
svenskt och lokalt producerade ravaror, i dessa delar utmanas den ekologiska
sektorn i stérre utstrackning nu. Det krdvs nya insatser framéver om KRAV och
ekologiskt ska lyfta mer mot konsument. Vi maste ladda med nya mervérden for
att moéta de framtida konsumentkraven.

Thomas Ostlund, VD Svenskt Butikskétt, stérst aktér pd KRAV-kétt.

Handelns kommentar:

“Kott ar det svaraste valet for konsumenten. Det finns manga sorter och kunskapen ar lag
hos konsumenten. Just nu ar kunden mer intresserad av diskussionen svenskt/utlandskt. Dar
ligger fokus, inte pa ekologiskt. Manga konventionella koncept ar valdigt bra, da blir
ekologiskt overflodigt for kunden. Den ekologiska kottbranschen behover titta pa dessa
koncept och se o lara av dem vad man kan utveckla och forbattra till sin férdel. Detta galler
pa not. Pa gris finns ett storre intresse, dar ar valet ocksa lite enklare fér konsumenten.
Chark ar annars det som ar mest intressant ur ekologisk synvinkel. Manga flexitarianer, en
kundkategori som 6kar, upplever vi har ett stort intresse for ekologisk chark.



Lantbrukarens kommentar:

- Jag har hallit pa i 20 ari ar och 40 ar som grisproducent. KRAV-certifieringen ar ett
mervarde som man verkligen far betalt for. Det finns massor av certifieringen, men KRAV-ar
ett av de fa som ger skillnad i planboken fér bonden. Att bli KRAV-producent kade
Ibnsamheten pa var gard och det fanns ocksa en stor kansla av utveckling av garden och
verksamheten i processen. Allt inom jordbruket inriktas pa produktivitet och att man ska
producera mer. Men KRAV-produktion ar ett annat satt att se pa produktivitet med fler
parametrar och man skapar ett mervarde pa marknaden samtidigt. Jag gillar KRAV! Man har
ett tink genom hela produktionen, fran gron el, sjalvférsorjning och socialt ansvar till
djuromsorgen. Just nu anpassar vi KRAV-grisproducenter oss efter marknaden och drar ner
produktionen. Nu ar det en stark trend mot rétt kott. Som producent sa tror jag dnda pa
framtiden. Jag tror pa mindre andel kott och battre kott och dar passar KRAV-produktionen
val in. Jag tycker ocksa att det ar intressant att lyfta att forst nar vi bérjade med KRAV-grisar
forstod vi vilket robust djur grisar faktiskt ar. Den har formagor som man inte utnyttjar i
konventionell produktion.

Kerstin Fransson, grisproducent, Ebbetorps Gard.

Kyckling

e Varde i bondeled ca 50 miljoner kr

e KRAV-certifieringens varde: ca 35miljoner
(dock mycket svart att jimféra med konventionell produktion)

e volym ca 750 000 faglar

e Potential for bonden: hégt KRAV-varde, stort mervarde i gddseln. Inga nya
producenter tas in just nu i vantan pa marknadstillvaxt

e Marknadsutveckling: stagnerad, men med potential

« Marknadslége: Overskott pa vig mot balans

KRAV-kyckling star for ca 3 procent av vardet av den totala kycklingforsaljningen i Sverige.
Sett till slaktvikt ar det ca 1 procent. Totalt slaktades ca 750 000 ekologiska kycklingar
under 2018. Prognosen for 2019 ar att volymen star kvar ganska konstant och att marknaden
ar stabil och darmed en motsvarande slakt om 750 000 faglar. Under 2018 fanns ett
Overskott av ekologiskt kycklingkétt, men under 2019 berdknas marknaden vara i balans. |
dagslaget finns ingen konkurrens fran importerad kyckling. Daremot har export inletts il
Hongkong och Japan av Bosarp Kyckling/Krofagel, en export som beskrivs som “mycket
framgangsrik” i sitt inledningsskede.

-Under 2018 minskade antalet uppfédare nagot uppfédare och gjort oss av med
nagra av de éldre stallarna, fér att ha en mer effektiv och kvalitetssékrad
produktion.

Christian Gulche, vd Bosarp Kyckling

Det finns tva aktorer som marknadsfor svensk ekologisk KRAV-kyckling i Sverige. Bosarp
Kyckling var lange ensam aktor pa marknaden men har sedan 2016 fatt sallskap av REKO-
Kyckling. Bosarp Kyckling, som startades som ett privat initiativ men nu ags av Kronfagel, ar
marknadsledare och slaktar under 2018 ca 450 000 kycklingar, vilket &r en minskning mot
2017. Man har i dagslaget atta uppfoédare anslutna till konceptet.



-2017 var ett extremt tufft ar fér kyckling generellt och da mest fér ekologisk
kyckling. Produktionen 6kade och férséljningen var mycket utmanande i relation
till 6kningen. Under 2018 tog vi manga stora beslut, och genomférde
féréndringar, for att etablera en bra grund fér 2019.

Christian Gulche vd Bosarp Kyckling

2017 fanns ett 6verskott av KRAV-kyckling men under 2018 har man aterigen hamnat i en
balanssituation. Beddmningen ar att nyttjandegraden var ca 95-98 procent 2018, medan
ingen aktor raknar med att frysa in osalda volymer 2019.

2018/2019 beraknas anda bli ett tufft ar for producenterna beroende pa de skenande
foderpriserna, till f6ljd av den torra sommaren 2018. Branschen raknar dock med ett
marknadsmassigt positivt 2019.

-Vi réknar med att 2019 blir ett &r med bra balans och positiv marknad. Vi &r
igang med export till Hongkong och det gar jattebra och vi bérjar med Japan i
host.

Christian Gulche vd Bosarp Kyckling

Aven REKO-Kyckling ser en positiv marknadsutveckling. Féretaget slaktade ca 275 000
KRAV-kycklingar under 2018, lite mindre an 2017, men under 2019 6kar man fran fem
uppfodare till sex stycken, sa slakte kommer att 6ka.

- 2017 fick marknaden sig en térn. Men nu véxer kategorin tvasiffrigt igen och vi
knaprar pa den konventionella andelen. Jag ser ljust pa framtiden och det finns
fortsatt stor potential i marknaden. Vi har en utmaning att kommunicera
mervérdet gentemot konsumenterna, for att kunna motivera det hégre priset, som
kan vara upp till tre- fyra ganger sa hégt som fér konventionell kyckling.

Marcus Franck, VD REKO-Kyckling

KRAYV andel

| dagslaget ar all ekologisk kycklingproduktion i Sverige aven KRAV-certifierad. | dagslaget
efterfragas inte EU-ekologisk kyckling pa den svenska konsumentmarknaden. Sma volymer
finns i omsattning inom Foodservice.

Handelns kommentar

“ Konsumtionen har statt still ett tag. For kunden blir det en stor prisskillnad mot farsk
konventionell kyckling. Det blir nog ingen stdrre revolution med 6kad férsaljning i de storre
butikerna framover, daremot kan det handa saker i de mindre butikerna och i
specialbutikerna. Dar finns potentialen nu.”

Lantbrukarens kommentar

Lénsamheten har sjunkit och en stor orsak till detta ar fodrerkostnaden, som 6kat 10-12
procent under 2018/2019. Vi har fatt lite kompensation for detta med en viss prisjustering,
me inte hela beloppet. Men vi har i alla fall fatt kora fulla stall sa vi har inte drabbats av
slaktminskningarna. Det kdnns som att marknaden ar pa vag att ta fart igen och det har
tillkommit ett par stall. Jag tror mycket pa potentialen i KRAV-kycklingen, det ar ju valdigt
sma volymer i dagslaget sa det borde ga att 6ka andelen . Debatten om djuromsorg spéar
givetvis pa intresset.

Holger Olin, Activs gard



Export

En del av KRAV-kycklingvolymen saljs redan idag till Asien och den affaren har potential att
utvecklas ytterligare under 2019. Varldsmarknaden fér ekologisk kyckling bedéms 6ka
kommande ar. Den totala andelen av ekokyckling pa varldsmarknaden forsvinnande lag och
produktionen likasa. Intresset bland konsumenter i vastvarlden och i Asien bedoms stiga. |
Asien ar dessutom ursprunget, svenskt, ett ytterligare mervarde.

-Export &r en nyckel for att na helhet i affaren och kunna sélja de delar som é&r
svara att sélja i Sverige. Manga kunder, framférallt i Asien, efterfragar ekologisk
och svensk matsékerhet.”

Christian Gulche vd Bosarp Kyckling

Analys

Intresset for uppstart av ekologisk/KRAV-uppfédning av kyckling ar stort bland lantbrukarna.
Anledningen ar flera. Dels en historiskt bra [6nsamhet 6ver tid, samt ytterligare mervarden i
godsel och en mgjlighet till féradling av egen foderspannmal. Skulle marknadens behov 6ka
kan produktionen 6ka pa 6-12 manaders sikt beroende pa tillgadngen pa stall. Sett till den
fortsatt laga totala andelen fér ekologisk/KRAV-kyckling &r bedomningen att goda utsikter
finns for 6kad tillvaxt i marknaden.

En dubblering av dagens volym borde vara fullt mgéjlig inom nagra ars perspektiv. Just nu
ligger tillvaxtens begransning hos handeln/butikerna och i marknadsféringen for att na fler
konsumenter. | butikerna &r man inte vana att profilera KRAV-kycklingen, da de volymer som
tidigare varit tillgangliga salt sig sjalva och det ofta varit brist. Det finns ocksa fortfarande gott
om butiker som inte alls saljer KRAV-kyckling i dagslaget. Samma bekymmer har
marknadsforingen. Inget etablerat, framgangsrikt formsprak finns fér marknadsféring av
KRAV-kyckling, da detta helt enkelt inte behovts tidigare. REKO-kyckling har dock
framgangsrikt drivit kampanjer pa sociala medier och dar funnit sin publik. Marknadsledaren
har ett dilemma i att profilera KRAV-mervardet da man representerar saval KRAV- som
konventionella producenter och inte har en historik att falla tillbaka pa i denna navigering.

En ytterligare, och inte obetydlig, haAmmande faktor ar det rejalt hégre priset jamfort med
motsvarande konventionell produkt. Ofta ett hégre kilopris pa runt 100-lappen. Nar inte
mervardet tydligt profileras i butik blir det betydligt hdgre priset orimligt och svarbegripligt for
konsumenten.

Overgripande kommentar stycke “Kott”

Kategorin kott ar generellt ett segment i blasvader. Stundtals blir skyttegravskriget kompakt
mellan de som foresprakar en minskad kottkonsumtion och de som forsvarar sin produktion
och strider fér motsatsen.

Svenskt kétt i allmanhet men ekologiskt/KRAV kétt i synnerhet borde kunna ha allt att vinna
pa det 6kade fokus som kottfrdgan har just nu, och troligen kommer att ha en lang tid
framover. Om man lyckas att gora sig hoérd i nagra av de fragor som far det storsta fokuset i
samhallet just nu tex antibiotikadebatten, djurvalfardsdebatten och kéttdebatten. | ICAs
framtidsrapport namns till exempel en 6kad konsumtion av ekologiskt kétt som en del av
I6sningen for att bromsa antibiotikaanvandningen. Har borde den ekologiska branschen haka
pa snabbt for att dra nytta av detaljhandelsledarens argument. Manga av de argument som
lyfts i debatten for minskad kottkonsumtion kan éver lag anvandas till férdel for det
ekologiska koéttet. Lyckas man med detta finns goda mdjligheter till 6kad forsaljning. Men det
kraver en betydligt hdgre aktivitetsniva an i dagslaget.



e Varde i bondeled ca 540 miljoner kr

o KRAV-certifieringens varde: ca 54 miljoner

e volym ca 18 miljoner kg

e Potential for bonden: hégt KRAV-varde, stort mervarde i gddseln. Inga nya
producenter tas in just nu i vantan pa marknadstillvaxt

e Marknadsutveckling: vikande 2018, positivt index férsta delen 2019

« Marknadslége: Overskott pa vig mot balans

Under 2017 var andelen ekologiska hdons 17 procent. 1,2 miljoner ekologiska varphons fanns
da i systemet, nagot mindre an féregaende ar, men eftersom det konventionella antalet
minskade sa 6kade ekoandelen anda.

Efter att stadigt ha dkat sina andelar av det totala varphdnsantalet sedan 2010 kommer
andelen ekologiska varphons att méjligen behalla sin andel 2018 for att minska 2019. Tva
ekologiska varphénsproducenter ar uppsagda 2018 och kommer att avsluta sin produktion
under 2019. Fler har blivit uppsagda under 2019 eller lagger om sin produktion. Detta ar
branschens drag for att stabilisera marknaden.

- Branschen har dragits med ett stort dverskott av KRAV-4gg under en ganska
lang period. Detta &r nu pa véag att dndras efter atgarder med neddragningar av
produktionen.

Magnus Bohlin, VD, Gotlandségg

Trots att forsaljningen av agg totalt sett 6kat sa sjonk forsaljningen av KRAV-agg under 2017
och 2018. Statistik fran analysforetaget Nielsen visar att den totala aggférsaljningen i
handeln 6kade med 6 procent medan férsaljningen av KRAV-agg samtidigt sjonk med 4
procent. Det betyder att KRAV-aggen aven tappar marknadsandelar totalt sett, jamfort med
konventionell férsaljning. Andelen har sjunkit fran 19 till 17 procent i butikerna.

-Att farre svenskar véljer KRAV-mérkta dgqg far konsekvenser fér bade hénsen,
miljén och de svenska lantbrukare som investerat i anldggningar med hég
djurvélfard. Utvecklingen stédmmer inte 6verens med det 6kande engagemanget
for djurvélfard och de védxande miljéproblemen.

Anita Falkenek, vd pa KRAV.

Forsta halvaret 2018 var marknadslaget bra. En del av volymen gick till den tyska
marknaden med god kalkyl. Andra halvaret forsvarades laget nar den affaren upphérde.
Dioxinlarmet som branschen jobbat med sedan 2017 har sakerligen paverkat efterfragan
nagot negativt, men samtidigt mindre an befarat, enligt branschens aktorer.

- Just nu pratar alla bara svenskt, ndrproducerat och lokalt. Ingen némner ens
ekologiskt och KRAV. Har méste ekologiskt/KRAV ta tillbaka sin roll och bli en
spelare igen. KRAV &ger den fragan. Vi tror pd KRAV-4gg och vara kunder tror
pa KRAV-4gg, men det finns definitivt ett jobb att géra nér det géller att ater
kommunicera KRAVs mervéarden,

Magnus Bohlin, VD Gotlandségg

Dava Foods, med danskt sate och som bland annat dger Lantagg, tror pa en fortsatt stark
tillvaxt av ekologiska agg pa den nordeuropeiska marknaden, som man verkar pa. Pa



konsumentmarknaden raknar man med att vartannat agg kommer vara ekologiskt 2020. Det
motsvarar en férdubbling av produktionen pa fem ar.

Under forsta kvartalet 2019 verkar den negativa trenden ha vant féor KRAV-aggen.
Foérsaljningen var positiv januari-mars.

- Vi har lyckats vénda férséljningen och har nu ett positivt index fé6r KRAV-dggen
igen. Det géller inte bara oss utan fler i branschen. Vi har gatt ut och
marknadsfért KRAV-aggen véldigt aggressivt med prissénkningar. Detta har gett
resultat. Vi har &nda kunnat behalla en godtagbar Ibnsamhet. Nu hoppas vi att
detta haller i sig resten av aret.

Magnus Bohlin, VD Gotlandségg

En viss export av mindre volymer pagar aven i ar av KRAV-agg. Men hela Europa dras med
ett stort dverskott av agg just nu och det ar svart att fa avsattning for volymerna.

- Om vi inte lyckas hélla i den hér védndningen nu och att marknaden fortséatter att
utvecklas positivt sa att fler stallar kan éppna upp igen sa &ar min gissning att vi
inte kommer att fa nagon 6kad KRAV-dggsproduktion under det ndrmaste
decenniet. Reglerna dndras for stallbyggnationen fran 2021 och det kommer bli
mycket svart att fa Ibnsamhet i stallar byggda efter ar 2020.

Magnus Bohlin, VD Gotlandségg

Handelns kommentar:

“Nar det galler agg upplever vi att ursprunget och producenten ar mycket starkare an en
ekologisk/KRAV-certifiering. Vi har ett lysande, men ocksa lite otackt exempel pa det: Vi tog
in ett lokalt foretag som hade burhéns. Vi i personalen var splittrade i frdgan, vi tyckte inte att
man borde salja burdgg, men nagon tog in det &nda bara for att det var lokalt. Pa nolltid blev
det var bastsaljare i agghyllan med raketfart, de salde betydligt battre an alla agg, aven
KRAV-aggen, bara for att producenten var ett valkant, lokalt namn. Konsumentens
medvetenhet i frdgan strackte sig alltsa inte langre i det har fallet an till den lokala
anknytningen.”

Bondens kommentar

“Det har ju varit brist pa foder i ar. Foderpriserna har gatt upp med ca 80 dre, eller 10 procent
under en sex manaders period till april 2019. Detta har inte kompenserats med nagon
prishdjning pa ekoaggsidan. Branschen har haft ett dverskott under en period och nu testar
handeln hur mycket man kan pressa priserna pa ekoaggen, s som man gjort pa den
konventionella sidan. Vi har tidigare haft funderingar pa att bygga ett stall till, men det ar
inget vi kommer satsa pa i dagslaget. Lonsamheten ar inte tillrackligt god. Just nu ar annars
var storsta oro bristen pa regn under varen, har i 6stergétland har det inte kommit en droppe
och inget i sikte pa 10 dagar...”

Magnus Nilsson som med Jenny Nilsson driver en gard i Vikingstad med 18 000 hénsplatser
och 350 ha vaxtodling.

Agrovektors analys

Agg har en forhallandevis hog ekoandel i svensk detaljhandel, runt 17 procent. Det betyder
en mogen marknad dar stora, snabba uppgangar inte ar att férvanta. Det finns rérelser inom
industrisidan som kan betyda en 6kad marknad och 2019 har startat positivt dar en
nedatgaende trend har vant. Samtidigt har produktionen tappat fart nar producenter fatt sluta
pa grund av 6verskottet. Att aterhdmta produktionen ar givetvis maojligt om marknaden ger
dessa signaler. Branschen varnar sjalva for att de stallar som inte byggs innan ar 2021 inte
kommer att byggas alls och att produktionsnivan kommer ligga still under lang tid efter 2020



pa grund av regelandringar som fordyrar allt fér mycket for att ge I6nsamhet. For de
producenter som har avsattning fér aggen och har majlighet att satsa innan dess kan det
innebara mojligheter till en lang period av god I6nsamhet, efter ar 2021 da marknaden pa
lang sikt berdknas vaxa, bade i Sverige och internationellt.

Rotfrukter/Potatis/Gronsaker/Frukt

*Jag &r mer positiv nu &n fér tva ar sedan”
Odlare med ansenlig ekovolym pa rotfrukter och grénsaker

e« Varde i bondeled ca 0,5 mdr kr

o KRAV-certifieringens varde: 0,2 miljarder kr

o Potential for bonden: stor potential i egen férsaljning, stor potential i detaljhandeln
f a i direkta samarbeten

e Marknadsutveckling: fortsatt 6kande

e Marknadslage: stor variation mellan enskilda produkter, generell brist.

Den torra sommaren paverkade givetvis aven odlingen av ekologisk frukt och gront. Fér de
odlare som inte hade bevattning blev skérden en katastrof. Fér de som hade bevattning
kunde man gladja sig at grodor som trivdes i varmen, mindre bekymmer med ogras och bra
kvaliteter. Nagra odlare har dock haft problem med att &ven ohyran trivdes gott i vdrmen.
Tyvarr trivdes inte heller alla grédor lika bra. Potatisskérden blev pa sina hall minimal, med
sma knolar av det som blev, 16k och rotselleri namns ocksa som grédor som fick stryk. Men
de lokala variationerna ar stora. En av de storsta odlarna raknar med 70-75 procent av
skorden. En hel del areal har ocksa tillkommit i odlingen 2018.

Generellt sett ar efterfragan pa de flesta produkter goda och prisnivan ger i manga fall en
vettig kalkyl for odlaren i dagslaget. Méjligheter for export finns och bland annat har det gatt
ivag volymer av ekologiska morétter och potatis till Tyskland. Svensk potatis och morétter
har varit slut sedan i mars och priserna har legat mellan 10-15 procent hogre an i fjol.
Generellt beddéms efterfragan som stabil och 6kande, om &n med inte samma kraft som fér
nagra ar sedan.

-Det har kommit fram mindre volymer men det &r bra kvalitet pa det som finns. Vi
kommer att ha brist tidigare i ar &n annars och prisldget ar nagot hégre an
tidigare ar, framfér allt pa kal, morétter och potatis. Men vi mérker ocksa att det
kanske inte ar riktigt lika bra sug efter ekologiskt som tidigare ar. Jag tror att man
behéver komma fram till att ekologisk produktion &r lika med hallbar produktion.
Da kommer nog efterfraga att ta fart igen.”

Jenny Ingelstrém, Svenska Odlarlaget, som handlar med alla typer av
svenskodlade ekologiska rotfrukter o dessutom gurka, tomat, dpple och
Jordgubbar.

-Ekologiskt &r viktigt for oss. Néstan hélften av var férséljining kommer fran
ekosortimentet. Vi har som mal att 6ka med 5 procent under 2019 pa ekologiskt
och rdknar med att lansera mellan fyra och sex nyheter. Under 2018 6kade eko
med 3 procent hos oss. Utmaningen &r att fa tag pa ravaror, tillrdcklig volym och
kvalitet. Ungefér hélften av vart ekologiska sortiment &r svenskodlat.”

Wiveca Almgren, vd Magnihill



- SydGroént ér en producentférening och vart uppdrag &r att sélja det vara odlare
odlar. Vi har nagra mycket dedikerade odlare som &r med och driver utvecklingen
fér ekologiskt och nér de satsar, s& 6kar vi var ekologiska andel. Aret i sig, har
bjudit pa vdderméssiga utmaningar och det har inneburit utmaningar fér vara
ekoodlare, med mer skadeinsekter &n vad de vanligtvis har. Det paverkar utfallet.
Aret har varit stabilt trots torkan och vi far salt de volymerna vi har och till en
stabil prisniva. Det har varit en valdigt stark tillvaxttrend for ekologiskt sedan
2012, men det ér tydligt att den har stabiliserat sig de senaste tva aren. Eftt
exempel pa ett ekologisk segment som 6kar mer an snittet under 2018 &r olika
slags groddar, drivet av radande hélsotrend. Framéver sa tror jag inte aftt
hélsointresset hos konsumenten kommer att minska. Ekologiskt ar ett av
uttrycken i ett generellt stérre hélsointresse, tillsammans med andra mervéarden
sasom: transparens i odlingskedjan och svenskodlat.”

Sara Berger, VD Sydgrént

Handelns kommenter:

“Pa frukt och gront vaxer det. Har finns stor potential for svenskt eko att 6ka. Finns det bara
volymer och prisskillnaden ar ratt. Upp till 10 procent i merpris, det ar nog smartgransen for
kunden rent generellt. Vi saljer s& mycket vi far tag i. En produkt som vi kan lyfta fram

ar ekologiska tomater, som finns for lite svenska. Detta skulle kunna bli en bra
volymprodukt.”

Bondens kommentar:

-Efterfrdgan ar god, vi saljer det vi far fram. 2018 hade vi 30 procent lagre skord pa potatis,
50 procent lagre péa vitkal och morot, men blev i évrigt inte sa hart drabbade av torkan
eftersom vi har vara odlingar utmed Vasterdalalven och kan bevattna. Samtidigt upplever vi
att det inte funnits utrymme till prisékningar, men i januari har vi fatt igenom en prishéjning pa
25 procent pa vissa produkter. Vi har tre stabila kanaler som vi kdnner oss trygga med, en
lokal grossist, en restauranggrossist i Stockholm och Biodynamiska Produkter i Jarna.
Intresset for vara produkter 6kar definitivt. Vi har ett brett sortiment och blir ddrmed en
intressant leverantor. Vi levererar allt frn krasseblommor och sallader till potatis.

Per Walstedt, odlare, Walstedts Ekologiska.



Slutord

Den ekologiska ravarumarknaden ér till viss del sjalvreglerande. Overskott varar inte nagon
langre period, helt enkelt for att marginalerna da férsvinner och den ekologiska produktionen
inte langre ar ett intressant alternativ for lantbrukaren och uppk&paren av ravaran. Da ar
alternativet att aterga till konventionell produktion. Detta kan man se bevis pa, pa den
ekologiska ravarumarknaden under 2018/2019, framst inom mejeri, gris, agg och kyckling,
dar flera producenter valt eller tvingats att aterga till konventionell produktion. Dessa volymer
ar forlorade for minst 6 manader framdver, den absolut kortaste tid det tar att aterga till
ekologisk produktion. Men i manga fall for betydligt lagre tid an sa, inte minst pa grund av
psykologiska faktorer.

Om samhallets dnskemal pa sikt ar en 6kad produktion av ekologisk ravara sa hanger detta
obonhdrligen starkt ihop med en 6kad ekomarknad och ekoférsaljning. Att finna stabila och
Okande kanaler for detta ar i sa fall fundamentalt. Just nu ar dessa kanaler offentlig sektor
och export.

Export

Laget for en ekologisk tillvaxtmarknad ar unikt i Sverige. Har finns en av varldens storsta
konsumentmarknader for ekologiskt, sett per capita, och samtidigt en av varldens stérsta
ekoarealer, sett till andel av totalareal. Sverige sitter alltsa bade pa en marknad som praglas
av hog produktion och hég konsumtion. Detta ger aven en guldsits pa exportmarknaden.
Odlaren har en narhet till marknaden, kunden och konsumenten och far influenser fran
dessa. Detta férhallande finns inte alls pa samma satt i till exempel 6ststatslanderna. De
flesta har en mycket liten hemmamarknad och ravaran maste manga ganger transporteras
hundratals mil fér att nd en konsument- och slutmarknad.

Lonsamheten inom svensk ekoproduktion

Intresset fran svenska lantbrukare for att stalla om ar stort. Sa lange I6nsamheten kan
bibehallas pa samma niva kommer intresset att halla i sig. Aven vid mindre prissankningar
kommer de flesta lantbrukare att kunna behalla Ibnsamhet, da teknikerna standigt forbattras
och kunskapen 6kar, framst inom spannmalsodlingen.

| Ekologiska Ravarurapporten 2019 och 2021 kommer utvecklingen for ravarorna att féljas.
Tanken ar att aven folja upp utvecklingen hos butiken och lantbrukarna som deltagit i
denna,férsta rapport.



